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Ticaret, Insanlik tarihinin baslangicindan itibaren farkli isim ve g¢esitlerle
gerceklesmekte olan bir olgudur. Hizla gelisen teknolojinin getirdigi iletisim aginin
gelismesi, giinlimiiz diinyasindaki ekonomik, politik ve sosyolojik gelismelerin sonucu
olan kiiresellesme ile birlestiginde, iilkelerin birbirleri ile ticaretleri de giderek daha ¢ok
onem kazanirken diger yandan daha karmasik hale gelmistir.

Dis ticaretin uluslararasi karmasikligini 6nlemek ve taraflarin daha akici ve giiven
icinde ticaretlerine devam edebilmeleri i¢in, 6deme konusu, tiim alic1 ve saticilar
acisindan uluslararasi ticaretin artarak siirdiiriilebilirligini saglayabilmeleri adina kritik
onem arz etmektedir. Bunun icin de, {ilkelerin birbirleri ile olan ticari iliskilerinin belirli
kaliplara sokulmasi gerekmektedir ki bu sayede, kiiresel ¢apta ticaretin takibi ve kontrolii
daha saglikli olmaktadir.

Bu calismada, dis ticarete genel bir ¢erceveden bakilarak, taraflarin 6deme
tercihleri kararlarinin daha saglikli alinmasi icin 6deme yontemleri ve unsurlar
incelenmistir. Uc ana basliktan olusan bu calismanin birinci bdliimiinde dis ticaret
aciklanmig, gerekliliklerinden ve dis ticareti daha iyi anlayarak yorumlanmasini
saglayacak kavramlardan bahsedilmistir. Devaminda ihracat ile ithalat islemleri ile ilgili
kavramlara yer verilerek, dis ticarete konu islemlerin ¢esitleri ve mevzuata gore

diizenlemelerinden s6z edilmistir.



Ikinci boliimde uluslararast ticarette kullanilmakta olan 6deme sekilleri detayli bir
sekilde aciklanarak alict ve satic1 perspektifinden incelenmistir. Dig ticarette ddeme
sekillerinde taraflar ve yukiimliiliiklerinin 6nemi agiklanmis, ddeme sekillerine gore

taraflara dogacak riskler ve avantajlar belirtilmistir.

Ucgiincii ve son béliimde ise Eskisehir’deki ithalat ve ihracat yapan firmalarin
O0deme tercihleri konusunda anket metodu kullanilarak analiz ¢aligmasi yapilmistir.
Analiz kapsaminda elde edilen sonuclar yorumlanarak Eskisehir firmalarinin dis ticaret

islemlerini daha etkili ve bilingli devam ettirebilmeleri i¢in Oneriler getirilmistir.

Anahtar Kelimeler: Dis ticaret, Odeme Sekilleri, Eskisehir, Ithalat, Ihracat



ABSTRACT

PAYMENT TERMS IN INTERNATIONAL TRADE AND THE PAYMENT
PREFERENCES OF THE COMPANIES WHICH ARE ON IMPORTS AND
EXPORTS IN ESKiSEHIR INDUSTRIAL ZONE
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Department of Business Administration
Master Programme in International Business Administration
Anadolu University, Institute of Social Sciences, July 2018

Supervisor: Prof. Dr. EROL KUTLU

Trade does exist with different names and varieties since the beginning of human
history. International trade is getting more and more important through all the
technological developments alongside with the globalization which is a result of
developments in terms of sociologic, politic and economic events in the world, while
becoming more complicated on the other hand.

In order to prevent complexity of international foreign trade and enable the trading
partners to continue their trade with more fluency and confidence, the issue of payment
is crusial in order to ensure the increased sustainability of international trade in terms of
all buyers and sellers. For this reason, the trade relations of the countries with each other
must be put in specific conditions, which makes the trade in control of the global economy
better.

In this study are mentioned the foreign trade from general perspective and the
payment terms were examined in order for decisions to be made more heedful. In the first
section which consists of three, international or foreign trade and its concepts which
would make the understanding better during the decision were mentioned. For the
following of this very section, import and export transactions and and the arrangements

were mentioned according to the types and regulations of foreign trade.



The second section includes the payment terms examined by detailed in both
respects of buyer and seller. The importance of trading partners and their liabilites in
accordance with the payment terms has been explained and the risks and benefits were
mentioned regarding the payment terms.

In the third and final section, analysis of the payment preferences of the companies
which are active on importing and exporting in Industrial Zone of Eskisehir was
conducted by using the questionnaire method. Results from analysis were interpreted and
suggestions were made in order for Eskisehir foreign trade companies to enable to

continue their foreign trade activities more effectively and consciously.

Key words: Foreign Trade, Payment Terms, Eskisehir, Import, Export
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GIRIS

Birinci, ikinci ve tiglincii sanayi devrimleri ile tiretimin makinalasmasi sonrasinda
serilesmesi ve teknoloji ile birleserek global diizeyde haberlesme, ulasim ve dagitim
kanalarinin olusturulmasi, diinya ¢apinda ekonomik ve sosyal anlamda biiyiik degisim ve
gelisim saglamistir. Yeni pazarlar ve yeni kaynaklara kolay ulasabilirlik sayesinde, sanayi
ve ticaret de kiiresel boyutlara ulagmistir. Diinya ticaretinin serbestlesmesi ile, kiiresel
ticaret hacmi giderek artan bir ivme ile bilylimeye devam etmektedir.

Dis ticaret, firmalarin iiretim i¢in ihtiya¢ duyduklari kaynaklar diger tilkelerdeki
firmalardan temin etmek ve satiglarimi diger tilkelerdeki firmalara yapmak suretiyle
gerceklestirdikleri ticaret islemlerinin tiimiidiir. Ulke disina satis yaparak bedelinin
iilkeye getirilmesine ihracat, bagka iilkelerden satin alim yapmaya da ithalat denir. Disg
ticaret, iilkelerin iiretim ve tiikketim diizeylerin olumlu artisim saglamakta iken, ticarete
iilke smurlar1 ve glimriik dahil oldugu i¢in, ulusal ticaretten ¢ok daha karmagik bir yapiya
sahiptir. Ticarete taraf firmalarin, yurti¢i ticaret faaliyetlerine gore daha dikkatli, temkinli
ve olusabilecek risklere katlanacak giicte olmalar1 gerekmektedir. Bunun sebebi, sevk ve
0deme konularinin dis ticarette cok daha 6nemli hale gelmesidir.

Uluslararasi ticaret soz konusu oldugunda iletisim ve miizakere imkanlarinin
cesitli sebeplerden (dil, kiiltiir, mesafe, para birimi, tilke riski, ticaret ahlaki farki vb.)
dolay1 daha kisitli olmasi, taraflarin kendi ¢ikarlarini gézetmesini dogurur. Alict her
zaman i¢in Oncelikle istedigi malzemenin istedigi nitelikte teslimi olmadan 6deme
transferini bekletmek isterken; satici ise malzemeleri iiretmeden veyahut sevketmeden
once 6demesinin gergeklestirilmesini ister ve bu i¢giidii ile hareket eder.

Taraflar, ticaret iliskisine baslarken Oncelikle bir sozlesme imzalarlar. Bu
sOzlesme ticarete konu malzemeler ile ilgili maddeler, teslim sartlar1 ve 6deme sartlarini
icerir. SO0zlesmede yer alan 6deme sartlari ile, 6demenin ticaretin hangi asamasinda
yapilacagi konusunda mutabik kalinir. Dis ticaretteki 6deme sekli liretimden dnce, sevk
asamasinda, evrak tesliminde veya tesliminden belirli bir vade sonrasinda olabilmektedir.

Dis ticarette tercih edilen 6deme yoOntemlerinin belirlenmesinde; alict ve
saticilarin birbirlerine duyduklart giiven, alicinin 6deme giicii, satilan malin 6zellikli olup
olmamasi, alict ve satici iilkelerinin ekonomik politikalar1 ve ayn1 zamanda iilkelerin
gelismislik diizeyleri etkilidir. Ozellikle taraflarin ticarete yeni basladig1 anda ddeme sart:
daha biiyiikk 6nem tasimakla birlikte, ticaretin devami halinde 6deme yonteminde de

degisiklige gidilebilir. Taraflar arasinda zamanla gelisen giiven ile ddeme tercihi, alict
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veya satict agisindan avantajl hale getirilebilir ve alici agisindan 6demenin sonradan,
satic1 igin ise iiretimden Once yapilmasi gibi anlagmalar ile taraflara bir nevi finansman
saglanabilir. Goriildigl lizere, 6deme tercihleri ticaretin devaminin yanisira, sagladigi
finansman imkan ile birlikte dis ticaret hacmini artirarak yarar saglayan da bir unsurdur.

Odemenin nasil yapilacaginin belirlenmesinin dis ticaretteki en dnemli konularin
basinda gelmesi, ddeme yoOntemlerinin uluslararasi standartlar olusturulmasina sebep
olmustur. Dis ticaret kurallarim belirlemekle yiikiimli olan Diinya Ticaret Orgiitii
(WTO), 6deme sekillerini tammlayarak, ddemenin gerceklestirilmesi asamasinda da
bankalarin 6nemini ortaya koymustur. Dis ticarette 0demeler bankalar araciligryla
gerceklestirilirken, bankalarin  uluslararas1 ticarette O6deme yOntemine gore
yiikiimliiliikleri de farkhilik gdstermektedir. Odeme sekli ne olursa olsun, bankalar
araciligr ile Odeme gerceklestirilmesi uluslararasi ticaretin diizen ve takibini
kolaylastirirken; alic1 ve saticilar agisindan ise gerceklestirilen ticarete giiven unsurunu
pekistirmektedir.

Odeme tercihleri, ticaretin devaminda oldugu kadar, firmalarin dis ticaretinin
sekillenmesinde de etkilidir. Firmalar, katlanarak artan kiiresel ticaret hacminde kendi
faaliyetlerini genisletebilmek adina riski yiiksek olan deme tercihini segmek durumunda
kalabilmektedir.

Bu calisma ile dis ticarette kullanilan 6deme tercihleri incelenerek, Eskisehir
Organize Sanayi Bolgesi’nde dis ticaret faaliyetinde bulunan firmalarin, Gdeme
tercihlerinin yamsira, édeme sekillerinin ticaretlerini ne sekilde etkiledigi yoniinde

arastirma yapimustir.



I.LBOLUM
DIS TICARET KAVRAMLARI, iIHRACAT VE IHRACAT iSLEMLERI

1.1.D1s Ticaretin Tanimi

En kisa tanim olarak, Tiirk Dil Kurumu'un tanimim alabiliriz; dis ticaret; bir devletin
dis alim ve dis satimlarimn tiimii olarak tanimlanabilir. Ulkelerin belirli olan giimriik
siirlart disindan temin edilen {iriin ve hizmet islemleri ile yine bu sinirlar digindaki
alicilara gonderilen {irlin ve hizmet iglemlerinin timidiir.

D1s ticaret asagidaki unsurlar sonucu gergeklestirilmektedir;

- Ulkeler arasi fiyat farklihiklar1 uluslararasi ticaretin en giiclii unsurudur. Genel olarak
iilkeler aras1 para birimi farkliliklar1 (currency), baska iilkelerden alimlarda {iretim
maliyetini diisiiriirken, dig tilkelere satiglarda ise yliksek kar elde etme imkam
sunmaktadir. Ancak bu durum &zellikli mallar i¢in gegerli olmayacaktir, {irtin kalitesi
benzer iiriinler i¢in fiyat, 6zellikle alic1 taraf icin 6nemli bir tercih sebebidir.

- Ulke smirlar igindeki ihtiyacin karsilanmasi sonrasi, iiretim fazlasi yurtdist
firmalara satis suretiyle gonderilir ve yerli iiretimde talebin karsilanamadigi durumlarda
dis iilkelerdeki tiretim fazlas1 satin alinarak {ilke sinirlarina girisi saglanir.

- Ozellikle sanayi iiriinlerinde; kullanim alanlari, dayamkhlik seviyeleri, iiretildigi
hammadde 6zellikleri gibi sebepler ticaretin belirleyici unsuru olabilmektedir. Bu sebeple
firmalar, ihtiyaglar1 dogrultusunda olusan taleplerinin yurtdisindan teminini tercih
edebilmektedirler.

- Ulkeler dis ticaret dengesini ve pazar dalgalanmalarim korumak amaciyla cesitli
konularda dis ticarette kotalar ve siibvansiyonlar belirlemektedir.

Dis ticarette iilkeler her zaman i¢in ihracatlarimin ithalatlarindan fazla olmasim
isterler. Ulke ekonomilerinin kalkinmasi ve dolayli olarak giiclii ekonomilere sahip olmak
icin ihracatin ithalati1 karsilar oranda olmasi 6nemlidir. Bunun i¢in ilkeler dis ticaret
politikalari olusturarak hedeflere ulagsmak adina yollar ve planlar belirlerler.

Di1s Ticaret faaliyetinin gerceklesme sebepleri, sonucunda iilke kazanimlar1 ve 6nem
verilmesi gereken belirli unsurlar asagidaki gibi belirtilebilir:

e Ulke gelirinin 6nemli kalemleri arasinda dis ticaret faaliyetlerinden elde edilen

gelirler yer almaktadir. Ithalat ve Thracatin gergeklesmesi igin dncelikli olarak



serbest dolagim saglanmis olmalidir. Bir malin serbest dolasima girmesi ise
giimriikte tiim kayit islemlerinin tamamlanmasinin ardindan giimriik vergi, resim
ve harg¢larinin 6denmesi ile gerceklesir. Bu 6demeler tlilkeye dnemli dlglide gelir
saglamaktadir.

Sanayinin gelismesi i¢cin onem siralamasinda ilk sirada dis ticaret gelmektedir.
Ulkeler dis ticaret faaliyetleri ile iiretim maliyetlerini diisiirebilirken etkin satis
politikalart ile kar maksimizasyonu saglayabilirler. Bununla birlikte, kaynaklarin
kit olmasi, tilkeler arasindaki dig ticaret sayesinde liriin ve faaliyet ¢esitliliginin
artmasina engel olmaktan Kalkar ve iilkeler dig ticaret faaliyetleri ile ticaret
hacimlerini rahatlikla artirarak neredeyse her alanda kalkinmayi desteklemis
olurlar.

Ihracat faaliyetleri ile elde edilen gelirler déviz olacag: icin iilkedeki doviz
rezervleri artar ve yerel para birimi degerlenir. Ulke parasiin degerli olmasi iilke
riskini ve enflasyon gibi 6nemli ekonomik gdstergeleri diisiiriirken, diger taraftan
ihracat hacminde de 6nemli bir faktér durumundadir. Firmalar, genel olarak
thtiyaglarin1 daha ucuza karsilayabilecekleri iilkelerden ithalat yapmak istedikleri
icin, para birimi degeri diisiik lilkelerdeki firmalarla ticaret egiliminde olmaktadir.
Diisiik degerde para birimine sahip {ilkelerin ise ihracat faaliyetlerinden elde
edecekleri gelir kur ile Ol¢iildiiglinde daha yiiksek olacaktir. Yani daha az
maliyetli ithalat ve daha yiiksek karli ihracat i¢in tilkelerin doviz kurlart 6nemli
rol oynar.

Dogru ve etkin sekilde gergeklestirilen dis ticaret faaliyetleri sayesinde istihdam
ve dolayisiyla refah artarken iilke ekonomisi de giiclenmektedir. Devletlerin
ekonomik olarak giiclii olmasi ise hem {ilke i¢inde yasayan vatandaslar1 hem de
diger devletler arasindaki yeri ve konumu agisindan olumlu yonde kazammlar
saglamaktadir.

Farkli iilkelerden tedarik edilen ihtiyaglar, domestik olarak yeterli kaynak
bulunmamasindan veya ihtiyag (fiyat, kalite gibi) kriterlerine gore daha ¢ok tercih
edilmesi dolayisiyla gergeklestirilir. Dis tilkelere yapilan satislarda da faaliyet ve
kar artis1 beklenmektedir. Ulkeler kendilerine yeter durumda olma cabasinda
olduklar i¢in ithalatin daha kontrollii olmasim ister ve bunun i¢in de 6ncelikle i¢
piyasada hareketlilik olmasini destekler. Bunun i¢in de daha rekabet¢i fiyat

politikalar1 izlenmektedir. Ihracat faaliyetlerinde ise daha cok tesvik edici ve
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kolaylastirict yollar izlenir. Genel olarak amaclanan hedef; ililkeye daha fazla
doviz gelmesini saglamak iken bir yandan da iilke bekasi i¢in diga bagiml
olmaktan ka¢inmaktir.

e Dis ticaret faaliyetleri, taraf {ilkeler arasindaki giiven ile bir anlamda dogru
orantilidir. Ulkelerin birbirleri ile olan sosyal ve politik iliskileri, ekonomik
iliskilerini de sekillendirir. Daha yiiksek hacimde ticaret faaliyeti gerceklesecek
iki tilkenin ortak ¢ikarlar dogrultusunda giiglii bir iletisimi olmasi 6nemlidir.
Iligkilerini kuvvetlendirmek isteyen iilkelerde de oncelikli olarak ticaret
anlagsmalar yapilir. Bu baglamda dis ticaret, uluslararas iligkilerin kuvvetli hale
getirilmesi i¢in 6nemli bir aractir.

e Dis ticaret, giin gegtikge ilerleyen sanayilesme ve teknolojinin bir sonucuyken;
ayn1 zamanda giintimiizde kiiresel geligmelerin ivme kazanmasindaki sebeplerden
biridir. Ayrica, gelisen teknoloji edinimlerinden faydalanarak ilkeler aym
zamanda stratejik anlamda da gelisme gostermektedir. Sosyal, politik ve
ekonomik faktorlerin 6tesinde, ulusal giivenligin saglanmasi i¢in ya da korunmasti
icin gereken savunma ihtiyaglar1 da yine farkl iilkelerden karsilanabilmektedir.
Bu konuda tilkeler savunma sanayilerinin gii¢lii olmasina dikkat etmekle birlikte

yine stratejik olarak ticari faaliyetler siirdiirebilmektedir.

1.2.D1s Ticaret ile Tlgili Bashca Kavramlar

D1s ticaretin igleyigini daha iyi kavrayabilmek i¢in dis ticaret ile dogrudan ilgili olarak
ve dis ticaret sonucunda islenen bazi kavramlarin aciklanmasi gerekmektedir. Bu
kavramlar, dis ticaretin tanimlamalarinda, isleyisinde, analizi esnasinda ve yorumlamada
gerekli tanimlamalardan olugmaktadir.
Giimriik: Ulkelerin siirlarinda belirlenen gegis kontrol noktalaridir. Ulkeye gelen
veyahut tilkeden ayrilacak mal veya esya burada vergilenerek serbest dogalima girer. Yani
giimriik unsuru olmadan dig ticaretten s6z etmek miimkiin degildir. Ticarete konu malin
O0demesi yapilmis veyahut yapilmamis olmasi farketmeksizin, serbest dolasima girmesi
icin gerekli glimriik islemlerinin yapilmasi sarttir.
Serbest Dolasimdaki Esya: Tiirkiye glmrigiine gelen mal, gimriik islemleri
tamamlanmigsa, tlim glimriik vergileri ve resimleri 6dendigi anda mal serbest dolagima
girmis demektir. Burada esas olarak giimriik islemleri sonras1 mal bedeli lizerinden ve

mevzuatla birlikte hesaplanan vergi ve harglarin 6denmis olmasidir.
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Ihracat: Bir iilkeden diger iilkelere mal ve hizmet gonderilmesidir. Bedelli veya bedelsiz
olarak gerceklestirilebilmektedir. Thracat, mevzuatlara uygun sekilde iilke disina veya
serbest bolgelere gergeklestirilen, iilkeye doviz girisi saglayan satis islemleridir.
Dis Ticaret Dengesi: Bir iilkenin genellikle yillik bazda olmak iizere belirli bir
doneminde yapilan ihracatlar1 ile ithalatlarinin karsilastiriimasidir. Buna Odemeler
Dengesi veya Odemeler Bilangosu da denir. Ulkeler ihracatlarimin ithalatlarini karsilar
oranda gerceklesmis olmasini dilerler. Bu gosterge icinde ihracatin ithalata baglilik
durumu da bulunmaktadir; iilkelerin ihra¢ edecekleri iiriinlerin {iretimi i¢in gereken
hammadde ve/veya yart mamullerin temini ne kadar az ithalat yolu ile saglaniyorsa o
kadar iyi olarak kabul edilir. Bu asamada dis ticaret dengesi ile ilgili veriler
gerceklestirilecek tesvik ve dnlemler i¢in son derece 6nemli bir gosterge durumundadir.
Odemeler dengesi, bir iilkenin ihracati ile ithalatimin genelde yillik bazda birbirini
dengeleyip dengelemediginin kontroliidiir. Bir iilkenin ihracatlarindan elde ettigi
gelirlerin ithalat giderleri ile arasindaki orani ortaya koyan veriler sayesinde iilkeler dis
ticaret politikalarini kisa, orta ve uzun vadede iilke hedeflerine ulasmak amaciyla revize
ederler.
Dis Ticaret Fazlasi: Bir iilkenin bir donem iginde gergeklestirdigi ihracatin belirlenmis
para birimi olarak ayn1 donemdeki ithalat tutarindan daha fazla olmasi halinde dis ticaret
fazlas1 olusur. Ulkelerin dis ticaret fazlas1 vermesi Gayri Safi Milli Hasila (GSMH) ve
Gayri Safi Yurti¢i Hasila (GSYIH) oranlarinin da yiiksek olmasi anlamina gelir. GSYIH
ise, ithalat verisinin ihracattan ¢ikarilmasi sonucu kalan degerdir ve {liretim kaynaklarinin
iyi kullanildig1 ve refah diizeyinin yiiksek oldugu izlenimini vermektedir.
Dis Ticaret Acigi: Dis ticaret fazlasinmin tam tersi olarak, bir iilkenin belirli bir
doénemindeki ithalatinin ihracatindan fazla olmasidir. Ulkelerin istemedigi bir durumdur
ve balansi saglamak i¢in aradaki fark diger gelir veyahut borg¢lar ile kapatilir.
Dis Ticaret Hacmi: Genel olarak bir yil i¢inde bir iilkenin gerceklestirdigi ithalat ve
ithracatlarin toplamidir. Dis ticaret hacminin dogru bir sekilde hesaplanabilmesi i¢in dig
ticaret islemlerinin uygun ve dikkatli bir sekilde tamamlanmasi1 gerekmektedir.
Vesaik: Dis ticarette kullamlan her tiirlii mali ve ticari belgenin genel adidir.
Police: Alacakli tarafindan borgluya ‘police yazisi” olarak hazirladigi, vadeli ise

vadesine, vade belirtilmemisse ibrazinda alic1 tarafindan 6denmesi gereken borcu ifade



eden kiymetli evraktir. Policenin borglu tarafindan kabul edilmesi esastir ve gegerli
olmasi i¢in alic1 ve 6deme bilgilerinin belirtilmis olmasi gerekmektedir.
Aval: Ticari borca bir anlamda kefil amaciyla polige igin imza alinmasidir. Dis ticarette
bankalar tarafindan aval verilerek 6demenin yapilacagi garanti aldina alinir.
Kambiyo: Farkli iilkelerin farkli paralarinin ya da aym degerderki belgelerinin alim
satimi ile ilgili islemler demektir. ithal edilen yada ihra¢ edilen mal ve hizmetlerin
bedellerinin nasil veya hangi sekilde tahsil ve tediye edilecegini ise Kambiyo Mevuzati
diizenler. Kambiyo mevzuati iki kisimdan olusur. Bunlar; Dis Ticaret Mevzuati ve Tiirk
Parasinin Kiymetini Koruma (TPPK) Mevzuatidir. Dis Ticaret Mevzuati, lilkeler arasinda
gergeklesen ticaret sonucunda ortaya ¢ikan islemleri izler.
Doviz: Uluslararas1 ddemelerde kullanilan, ulusal para disindaki para ve para islevi goren
bono, polige, ¢ek, senet gibi ddeme aracglarina denir.
Déviz Ahm Belgesi: Ihrac1 yapilan malin alacagimn karsilifinda bankalarin, ddeme
giintindeki kambiyo islemi esnasinda diizenledigi belgedir.
Doviz Satim Belgesi: Yine bankalarca, ithale konu malin tam ya da kismi olarak
yapilacak 6demesi sirasinda diizenlenen belgedir.

Dis ticaret islemleri temel olarak ihracat ve ithalat olarak ikiye ayrilir; ulusal
siirlarin disina mal/hizmet satilmasina ihracat denir ve cesitlerine gore ihracatlar
birbirinden ayrilirken, dis iilkelerden mal veya hizmet alinmasina ithalat denir ve ithalata

konu mallar i¢in de yine diizenlemeler bulunmaktadir.

1.3.Ihracat Kavrami ve ihracatin Temel Esaslar1
Firmalarin ihracat yapabilmeleri i¢in 6ncelikle ihracatin ne oldugunun ve kapsaminin,

serbestlik ve yasaklarinin ne oldugunun bilinmesi gerekmektedir.

1.3.1. Thracat Kavrami

Thracat; bir iilkede iiretilen malin veya hizmetin baska iilke disina satilmasidir. Agik
ekonomi politikast benimsemis lilkeler ihracat rakamlarinin her zaman yiiksek olmasini
isterler. Ulkeler igin ihtiyactan fazlasinin iiretilerek dis iilkelere gonderilmesi, basit olarak
bize iilke verimliligini de bir bakima gdstermis olur. Bu sebeple ihracat politikalar
olduk¢a onemlidir ve takip, tesvik ve yonlendirme gibi politikalar {ilke mevzuatlarinda

onemli bir yer sahibidir.



Thracat yonetmeligine gore ihracat; bir malin ekonomik degerin yiiriirliikteki Ihracat
Mevzuati ile Giimrilk Mevzuatina uygun sekilde fiili ihracatimin yapilmasi ve Kambiyo
Mevuzatina gore bedelsiz ihracat hari¢ bedelinin yurda getirilmesi veya Miistesarlikca
Thracat olarak kabul edilecek sair ¢ikislardir. Bu noktada ihracat¢inin tanimini da vermek
yerinde olacaktir. O halde fhracatgi; Thra¢ edecegi mala gore ilgili Thracat Birligine iiye
olan gercek usulde vergiye tabi gergcek ve tlizel kisi tacirler ile, Esaf ve Sanatkarlar
Odasina kayitli olup, iiretim faaliyeti ile istigal eden esnaf ve sanatkarlarla, joint venture
ve konsorsiyumlardir. (BAKAN vd, 2007)

Ulke ekonomisinin kalkinmasinda ihracat énemli bir yere sahiptir. Bu nedenle
iilkelerde ihracatin artirilmasi, ithalatin azaltilmas: dnemli hedefler arasindadir. Ulkelerin
bu hedeflere ulagmak i¢in aldiklar kararlar ve tedbirler dis ticaret politikasini olusturur.
Dis ticaret politikas1 acisindan bir devletin dis ticaretini etkileyebilecek unsurlarin baglica
yasaklar, glimriik resmi, ticaret antlagsmalari, primler, siibvansiyonlar ve idari korumacilik
olarak siniflandirilabilir. Bunlardan yasaklar, ithalat ve ihracat yasaklariyla transit gecis
yasaklar1 seklinde bir ayirima tabi tutulurken, giimriik resmi de aym sekilde ithalat,
ihracat ve transit ticarette uygulananlar olarak iice ayrilmaktadir. Onceden, dis ticareti
etkileme araglan ithalat, ihracat ve transit gecis yasaklari ile sinirliyken bu gilinkii
gelismeler, glimriiklerin dogrudan dogrudan sonucu etkileyici bir rol oynadiklarin
gostermektedir. (KAYA, 2013, s.295)

Thracat yapabilmek i¢in (KAYA, 2013, s.320);

e [Ihracatci sifatinin kazanilmast,

e Ithalatcinin bulunmast,

e Dis ticaret anlagsmasinin yapilmasi ya da proforma teyit metninin imzalanmasi,

e Thracat 6ddeme sekillerine gore ihracat bedelinin tahsilinin yapilmasi (ya da

akreditifin gelmesi vb.)
e Ihracata konu olan iiriinlerin hazirlanmas,
e Vesaiklerin (belgelerin) hazirlanmasi,
e Ihracat konusu iiriinlerin nakliyeciye teslimi,
e Ihracatc1 birligi onay1,
e Glimriik islemlerinin yapilmasi,

e Taahhiitlerin kapatilmasi gerekir.



Thracat islemi, ihraca konu malin giimriik islemlerinin tamamlanmasi ve belirlenmis

siir kapisindan iilke sinirlarimin disina ¢ikarak tlkeyi terketmesi ile tamamlamr. Malin

iilkeden cikis tarihine ‘inta¢ tarihi’ denir ve inta¢ sonrasinda beyanname kapatilarak

islemler tamamlanmais olur.

Thracatta yetkili merci, Dis Ticaret Miistesarhgi'mn bagh oldugu bakanliktir.
Bakanligin yetkileri su sekilde siralanabilir (KUTLU, 2011, s.23);

Ihracat islemlerinin her bir asamas siiresince gézetim, denetim ve ydnlendirilmesi
amaglarina yonelik her tiirlii 6nlemlerin alinmasina, ihracat islemlerinin her
safhasinda izleme ve bu hususlar ile alakali olarak gerekli diizenlemelerin
yapilmasina, ihracat ile ilgili bilgi veyahut belgelerin talebine ve ihracat siirecinin
bu ¢ercevede yiiriitiilmesine,

Piyasalardaki meydana gelebilen olagandis1 gelismeler, ihracati gergeklestirilmek
istenen malda gozlenen yetersizlikler veya eksiklik, kamusal giivenlik, kamu
ahlaki, insan sagligi, hayvanlarin, bitkilerin veya ¢evrenin korunmasi hedefine
yonelik tedbirler, tarihi, arkeolojik ve sanatsal degeri olan metalarin korunmasi

nedeniyle ihracatta ¢esitli kisitlamalar veya yasaklamalar getirmeye,

Gerekli durumlarda ihracat faaliyetine kisitlama getirmeye ya da kayit altinda

tutmaya, ihracat isleminde miktarsal kisitlama uygulamaya,

Takas, baglh muamele ve dolayl offset sekillerinde gerceklestirilen karsilikli
ticaret uygulamalar1 i¢in belirlenen cergevede kurallari sektorel veya iilke bazli
olarak belirlemeye,

Transit ticaret, gegici ihracat, bedelsiz ihracat ve ticari kiralama yolu ile yapilacak
thracat ile yurtdisinda insaat, tesisat ve montaj isi alan miiteahhitlerin yapacagi
ithracat1 diizenlemeye,

Ihracat politikalarimn biitiinliigiiniin olusturulmasi i¢in ilgili kurum ve kuruluslar
ile ihraacata yonelik faaliyetlerde ve kaynaklarin yonetilmesinde koordine bir
sekilde calismaya,

Alict iilkeler tarafindan alinan ihracatimimzin kisitlanmasi yoniindeki tedbirlerin
kaldirilmasi veya dnlenmesine, bu kararlarin etkilerinin asgariye indirgenmesine
veya iyilestirilmesine yonelik goriismeler yapilmasina, bu groiismeler sonucunda

belirlenen hiikiimlerden dogan yiikiimliiliikklerin yerine getirilmesini saglamaya,



e hracata konu tarim iiriinleri icin destekleme yolunda hazirhiklar yapilmasina, bu
destekler kapsaminda belirlenecek stok kontrolleri i¢in esaslar olusturulmasina,
bunlarin uygulanmasina ve izlenmesine,

e Madde ve/veya iilke bazina ihracatla ilgili, yurtdisinda diizenlenecek fuarlar da
dahil, tanitim ve pazarlama politika faaliyetlerinin esaslarini belirlemeye ve ilgili
kuruluslar nezdine takip ve koordine etmeye,

e Kalkinma planlart ve yillik programlardaki ekonomik ve sosyal hedeflere
ulasabilmesini teminen yapilacak faaliyetlerin gergeklestirilmesi amaciyla
uluslararasi kuruluslara olan yiikiimliiliikler ile i¢ ve dig piyasa sartlart ve diger
iilkelerin madde politikalarina iliskin uygulamalar1 da g6z oniinde tutularak konu
iiriinlere rekabet giicii kazandirict calismalar ve diizenlemeler yapmaya,

e Genel ihracat politikalar1 kapsaminda belirlenen hedefler ¢ergevesinde, Tiirkiye
Ihracat Kredi Bankas1 (Eximbank) tarafindan ihracat ile ilgili gerceklestrilmesi
amaglanan programlar1 miistereken temsiline,

e Yaymmlanacak tebligler ¢ercevesinde ihracatci sirketlere "Dig Ticaret Sermaye
Sirketi", "Sektorel Dis Ticaret Sirketi (SDS)" veya Ongoriilecek ihracat
modellerine uygun statiiler vermeye, geri almaya ve bunlarin hak, yetki ve
sorumluluklarini tespit etmeye,

e Bu karara dayanilarak yapilacak diizenlemelerde ongoriilen gdzetim faaliyetinde
bulunacak "uluslararas1 gozetim sirketleri"nin tabi olacaklari sartlar1 Sanayi ve
Ticaret Bakanligi'nin goriisiinii almak suretiyle tespit etmeye, uluslararasi gozetim
sirketi statiisii ve faaliyet alanlar ile ilgili olarak gérev vermeye,

Bu karar kapsaminda yapilacak desteklemenin kaynagim 88/13384 sayili1 Karar'in
I'inci maddesi uyarinca olusturulan, Tiirkiye Cumhuriyeti Merkez Bankasi nezdindeki
Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonu ile ilgili diger fon ve kaynaklar teskil eder. D1s Ticaret
Miistesarligi'nin bagl oldugu bakanlik, bu yetkilerin kullanilmas: sirasinda, mevzuat
hiikiimleri ¢er¢evesinde; Ihracatc1 Birlikleri, Tiirkiye Thracatcilar Meclisi (TIM), ihracat:
Gelistirme Etiit Merkezi (IGEME), Uluslararas1 Gozetim Sirketleri ile ilgili diger kurum

ve kuruluglar1 gorevlendirebilir.
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1.3.2. Dolayh ihracat

Dolayli ihracat, firmalarin ihracat faaliyetinde bulunmalarinda araci kuruluslar ile
calismalart 1ile yapilan ihracattir. Bunlar; ihracat¢1 birlikleri ve kooperatifler,
komisyoncular, araci yerli ve yabanci tiiccarlar ile temsilciler olarak belirtilebilir. Ayrica,
yilksek miktarlarda ihracat yapan iretici firmalarin ihracat faaliyetleri icin

gorevlendirdigi ya da kurdugu ihracat sirketleri de dolayl ihracat kapsamina alinir.

1.3.3. Dolaysiz ihracat

Dolaysiz ihracatta ihracat faaliyetleri ihracati bizzat gergeklestirme firma
tarafindan baglatilir, takip edilir ve tamamlanir. Bunu yaparken ihracatcilar glimriik
firmalarina vekaletlerini vererek operasyonel islemlerin daha hizli bir sekilde yiiriimesini
saglayabilmektedirler. Thracat faaliyetlerini kendi yiiriiten firmalar pazara daha iyi bir
sekilde hakimdirler ve fakat, uzmanliklarinin da yeterli derecede olmas1 gerekliligi bilinci

ile iyi bir sekilde organize olmalidirlar.

1.3.4. Ogzellik Arz Etmeyen (Serbest) ihracat

Ozellik arz etmeyen ihracatin gergeklestirilmesi i¢in, hazirlanan beyannamenin,
bagli olunan ihracat¢1 birliginden onay alinarak islem yapilacak giimriige bagvurulmasi
yeterlidir. Thrag islemleri, yasakli mallar veyahut 6zel izne konu mallar disinda bu sekilde

yapiliyorsa serbest ihracat kapsamina girer.

1.3.5. Kayda Bagh Ihracat

Miistesarlikga yayimlanan teblig ile belirlenen mallar bu kapsamda
gergeklestirilmektedir.

Kayda bagl ihracat listesinde yer alan mallarin ihracatin1 yapacak olan
ithracatcilar Giimriik Beyannamesi ile birlikte kayit i¢in ihracatgi birliklerine basvururlar.
Ihracatg1 birlikleri, onayladiklari giimriik beyannamelerine kayit mesruhati diiserek,
giimriik idarelerine tevdi edilmek iizere ihracatciya verirler. Ihracatc1 onaylanmis giimriik
beyannamesi ile birlikte ihracatin yapilacagi giimriik idaresine bagvurur. (KUTLU, 2011,
s.27)
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1.3.6. Ozellik Arz Eden Thracat Cesitleri
Ozellik arz eden ihracat gesitleri, ihracatin yepilmasi igin belirli kurumlardan izin

alinarak veya bildirimleri yapilarak gerceklestirilen ihracatlardir.

1.3.6.1.Kredili ihracat

Kredili Thracat, ihracat bedelinin T.P.K K. (Tiirk Parasminin Kiymetini Koruma)
Mezvuatinda ongoriilen siireleri asacak sekilde yurda getirilmesine izin veren ihracat
tirtidiir. Kredili ihracat yapacak olanlar bununla ilgili miiracatlarim mal cinsi, 6deme
plan1 ve 6deme siiresini i¢eren satis sozlesmesinin asli ve Tiirkge terciimesi ile birlikte
basvuruda bulunurlar. (KUTLU, 2011, s.28)

Mevzuatta belirtildigi lizere; Kredili ihracat izin siiresi, tiiketim mallarinda en ¢ok
iki, yatirnm mallarinda en ¢ok bes yildwr. Bu siireleri asan talepler incelenip
sonuclandirilmak iizere, ilgili Ihracat¢i Birlikleri Genel Sekreterligi tarafindan, goriisii
ile birlikte Miistesarliga intikal ettirilir. Onaylanmis glimriik beyannamesinin glimriik

idaresine sunulma siiresi ise otuz giindiir.

1.3.6.2 Konsinye Thracat

Konsinye ihracat, yurtdisindaki alicilara, temsilciliklere veyahut subelere direkt
olarak satis olmadan, bir bakima emaneten gdnderilmesidir, basvurusu yine Thracatci
Birlikleri Genel Sekreterligi'ne yapilir. Satilan malin miktar1 kadarinin faturasi,
gonderilmis yerde kesin satis1 ger¢eklesen tarihe diizenlenir. Satisin gerceklestigi tarihten
itibaren otuz giin icerisinde, fatura veya fatura 6rnegi ve diger evraklar ile basvurulan
birime bildiriminin yapilmast gerekmektedir.  Yurtdisina konsinye ihracat olarak
gonderilen mallarin; gonderilmeden once Dis Ticaret Miistesarhi@i'min  gorisiiniin
alinmasi; satilmayan kisminin ise yurtdisi edilis tarihinden itibaren bir yil i¢inde geri
alinmasi gereklidir. Bu bir yillik siire, bagvurulan ve izni alinan ihracatg¢1 birligi tarafindan

miicbir ve hakli sebepler dogrultusunda iki y1l daha uzatilabilir.

1.3.6.3.Bedelsiz Thracat
Bedelsiz Ihracat, 6deme alinmayarak malin yurtdisina kesin ihra¢ olarak

gonderilmesidir. Ihracat¢1 Birlikleri Genel Sekreterligine yine DTM gériisii alarak
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yapilan ve sonuc¢landirilan basvurularin gecerlilik siireleri bir yildir ancak, ihracat
desteklerinden faydalanilamayacaktir.

DTM tarafindan 22/12/1995 tarihli ve 95/7623 sayili Ihracat Rejimi Kararinin 3
iincli maddesinin (e¢) bendine istinaden, karsiliginda yurt disindan bir 6deme
yapilmaksizin yurt disina mal ¢ikarilmasina iliskin usul ve esaslar agagidaki sekilde
belirlenmistir;

a) Gergek veya tiizel kisiler tarafindan gétiiriilen veya gonderilen hediyeler,
miktart ticari teamiillere uygun numuneler ile reklam ve tamitim mallari, yeniden
kullanima veya geri doniisiime konu ithal edilmis mal ve ambalaj malzemeleri,

b) Daha once usuliine uygun olarak ihrag¢ edilmis mallarin bedelsiz gonderilmesi
ticari orf ve adetlere uygun pargalar, fireleri ile garantili olarak ihrag¢ edilen mallarin
garanti stiresi i¢inde yenilenmesi gereken pargalari,

¢) Yabanci misyon mensuplarinin, Tiirkiye'de ¢alisan yabanciarmn, yurt disina
hane nakli suretiyle gidecek Tiirk vatandaslarinin, daimi veya gegici gorevie yurt disina
giden kamu gorevlilerinin, bu durumlarmin ilgili mercilerce belgelenmesi sartiyla,
beraberlerinde gotiirecekleri, gonderecekleri veya adlarima gonderilecek mal ve tasitlar,

¢) Yurt disinda yerlesik tiizel kigiler, yabanci turistler ve yurt disinda ikamet eden
Tiirk vatandaslarinin  beraberlerinde gotiirecekleri, gonderecekleri veya adlarina
gonderilecek mal ve tasitlar,

d) Kamu kurum ve kuruluslari, belediyeler ve tiniversitelerin, gorevleri veya
anlasmalar geregi génderecekleri mal ve tasitlar,

e) Savas, deprem, sel, salgin hastalik, kitlik ve benzeri afet durumlarinda; kamu
kurum ve kuruluslari, belediyeler, iiniversiteler, Kizilay ile kamu yararina ¢alisan dernek
ve vakiflarin génderecekleri insani yardim malzemeleri.

Birinci ve ikinci kisimda sozii edilen mallardan degeri 10.000 ABD dolarim
asamayanlar i¢in dogrudan glimriiklere, degere 10.000 ABD dolarindan fazla olanlar i¢in,
'Bedelsiz Ihracat Formu'ndan 3 niisha doldurulmak suretiyle Ihracatcilar Birligi'ne yapilir.
Birlikler 25.000 ABD dolarina kadar olanlar1 sonuglandirirlar. 25.000 ABD dolan
lizerindeki talepleri goriisleriyle DTM'na intikal ettirirler. Ugiincii ve dérdiincii kismda
sOzii edilen bedelsiz ihracata dogrudan giimriiklerce miisaade edilir. Bu mallarin yolcu

beraberinde gotiirtilmeyip once veya sonra gonderilmesi halinde, esyamin Tiirkiye'den
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alindiginin  belgelendirilmesi, tasit gotiiriilmesi halinde ise tasitin trafik Tescil
Kuruluslarinca belgelendirilmesi gerekmektedir (KUTLU, 2011, s.30)

1.3.6.4.Ticari Kiralama Yoluyla ihracat

Ticari kiralama yolu ile yapilacak ihracat, mallarin kesin olarak degil, yalnizca
belli bir stire i¢in, kira olarak bir bedeli olacak sekilde yurtdisi edilmesidir.
Ticari kiralama yoluyla yapilacak ihracat iligkin talepler, yurtdisindaki firma veya
kurulusa yapilan; kiralanacak malin cinsi, teknik 6zellikleri, G.T.I.P."i, miktar1, birim
fiyati, deger tutar1, kira siiresi, kira bedeli ve bu bedelin 6denme sekil ve zamani, teslim
yeri gibi bilgiler iceren kira sdzlesmesi ile birlikte Ticari Kiralama Yoluyla Yapilacak
Ihracata Iliskin Basvuru Formundan bir niisha doldurulmak suretiyle, iiyesi olan ve
bulunulan bolgedeki Ihracatci Birlikleri Genel Sekreterligine yapilir. (KOKSAL, 2009,
s.11)

Ticari kiralama yoluyla yapilacak ihracat miistesarlik tarafindan ek stire verilmedi
ise bir yillik olmali, siire bitiminden itibaren bir ay i¢inde kiraya konu malin geri teslim
alinmasi ya da satig1 halinde kesin satig faturasinin diizenlenmis olmasi ve bedelinin

alinmis olmas1 gerekmektedir.

1.3.6.5.Transit Ticaret

Ulke simrina gelen bir malin serbest dolasima girmeksizin, yalnizca simr
giimriigiine ugrayarak tekrar satilmasidir. Bu tiir ticarette alis bedeli ile satis bedeli
arasinda fark olmalidir. Genelde tilkedeki araci firmalar, bir tilkeden satin aldiklar1 malin
giimriikten serbest bolgeye girisini yapmadan bagka bir iilkeye satigin1 gerceklestirirler.
Burada direkt olarak bir ihracat ya da ithalat s6z konusu olmadig: i¢in de vergi talebi
olusmaz. Transit ticareti gerceklestirecek firma bunun icin Oncelikle Transit Ticaret
Formu hazirlayip araci bankaya teslim etmelidir. Burada fiili olarak bir ihracat ya da

ithalat olmaksizin al-sat islemi ile gelir elde edilmektedir.

1.3.6.6. Serbest Bolgelere Yapilacak ihracat

Serbest bolgelere yaplacak ihracat ulusal sinirlar icinde olmasina ragmen, glimriik
smirlart disinda olup, Ihracat Mevzuati Hiikiimlerine tabidir. Bu noktada serbest bolge;

bir lilkenin sinirlart iginde olmakla beraber, giimriik hatt1 disinda sayilan, iilkedeki gecerli

14



ticari, mali ve konomik alanlara iliskin hukuki ve idari diizenlemelerin hi¢ uygulanmadigi
ya da kismen uygulandigi, sinai ve ticari faaliyetler i¢in daha genis imkanlarin tanindigi
ve fiziki olarak iilkenin diger kisimlarindan ayrilan yerlerdir. Serbest Bolgelerin
avantajlar1 sunlardir (CANITEZ, 2007, s.30):

- Serbest bolgelerdeki isletmeler gelir ve kurumlar vergisi 6demezler.

- Serbest bolgede calisanlar da gelir vergisi 6demediklerinden, iscilik maliyetleri
diigiiktir.

- Yabanci iilkelerden getirilen mallar i¢in giimriik vergisi 6denmez.

- Glimriiksiiz alan olan bu bolgelerde yiiksek miktarda mal saklanabilir.

- Tiirkiye'den serbest bolgelere yapilan ticaretler ihracat sayildigindan, bdlgedeki
isletmeler KDV 6demeden mal satin alabilirler.

- Kazamlan gelirleri serbestce istenilen iilkelere transfer edebilirler.

- Biirokratik iglemler en aza inmistir.

- Bolgedeki tiim altyap1 hizmetleri tek elde toplanmustir.

- Yatirimeilar istedikleri zaman isletmelerini baskalarina devredebilirler.

- Serbest bolge bankalaridan daha cazip kosullarda krediler temin edilebilir.

- Serbest bolgeler genellikle biiylik limanlara, uluslararasi nitelikteki havaalanlarina ve
obenli karayolu baglantilar1 iizerinde kuruldugundan, lojistik acisinda da ihracatgi

isletmelere biiyiik olanaklar saglarlar.

1.3.6.7.0n izne Bagh ihracat

Thraci uluslararasi anlagma, kanun, kararname ve ilgili sait mevzuat uyarinca belli
bir merciin 6n iznine bagli mallarin ihracatinda, ilgili merciilerden 6n izin alindiktan
sonra ihracat mevzuati hitkiimleri uygulanmak suretiyle yapilmaktadir. (KAYA, 2013,
5.326)

1.3.6.8.Yurtdis1 Miiteahhitlik Hizmetleri Kapsaminda Yapilacak Thracat
Firmalarin bulunduklar1 iilkeden baska tilkelerde miiteahhitlik yapacaklar1 zaman,
birtakim makine ve ekipmanlarini o iilkeye gegici olarak, proje bitiminde geri gelmeleri
iizere gotiirmeleri gerekebilmektedir. Bu durum kesin ihracat olmamakla birlikte yine
giimriik iglemlerine tabi olmaktadir. Yurtdiginda is yapilacagina ait kanit niteliginde olan

sozlesme gibi belgeler ile ve diger gerekli belgeler ile birlikte basvurularini yapma
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zorunlulugu bulunmaktadir. Bu kapsamda giden malzemeler geri gelmeyecekse kesin
ihracat sayilir ve bedeli bir sene zarfinda getirilmelidir.

Tiirkiye’deki firmalarin da yurtdisi ingaat faaliyetleri dolayisiyla, makine ya da
cesitli ihtiyaglarin takibi agisindan ve kanun disiligin dnlenmesi agisindan oldukg¢a 6nem

arzetmektedir.

1.3.6.9.Bagh Muamele Veya Takas Yoluyla Yapilacak ihracat

Takas iglemi, iki iilkenin birbirlerine karsilikli olarak gerceklestirdikleri ithalat
veya ihracata denir. Buradaki ihracat isleminin bedeli, karsiliginda ithal edilen mal veya
hizmetin tutar1 ve gerekli ise de kalan kisminin dovizle 6demesi ile gergeklesir.

Eger takas islemi ikiden fazla iilkenin katilimi ile oluyorsa da bu islem bagl
muamele kapsamina girer.

Bagli muameleler veya takas yoluyla yapilacak ihracatta, ihracat¢i; dilekge, Baglh
Muamele veya Takas Talep Formu (6 niishsa), yabanci firma ile Tiirk firmas1 arasinda
yapilan ve ihrag¢ ve ithal edilecek mallarin adi, cinsi, kalitesi, teslim sekli ve yeri, birim
ihtal ve ihrag fiyatlari, deger tutarlarini iceren, gecerlilik siiresi belirlenmis her iki tarafin
imzasina haiz Bagli Muamele veya Takas anlagmasi asli ile ihracatci birliklerine
basvurur. Islemler, yiiriirliikteki ihracat ve Ithalat rejimleri kapsaminda ve tek bir araci
banka tarafindan yapilir.Bagli muamele kapsaminda yapilan tiim ihracat ve ithalat
islemleri ihracat ve ithalatta alinan her tiirlii glimriik, vergi, resim ve harglar ile fonlara

tabi olarak yapilacaktir. (KUTLU, 2011, s.33-35)

1.3.6.10. Ithal Edilmis Mallarn ihrac

Mevzuat kapsaminda ithal edilerek serbest dolasimi gerceklestirilmis mallarin
ithracat iglemleri "6zellik arz etmeyen ihracat" sartlar1 ile tamamlanabilir. Burada 6nemli
olan husus, ihracat destekleri ile, yatirnm ile ve giimiik ile ilgili mevzuata tabi
hiikiimlerdir. Daha ¢ok tamir, farkli bicimde isleme veya kalibre etme amaciyla serbest

dolagima alinan mallarin geri gonderimi seklinde olmaktadir.
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1.3.6.11. Gecici Thracat

Gegici ihracat prosediirii direkt satis amaci olmadan; kalibrasyon, isleme,
paketleme gibi belirli taleplerin karsilanarak geri alinacagi durumlarda yurtdisina giden
mallar i¢in uygulanmaktadir.

Ihracata bagl mallarin gegici ihrag talepleri de kaydi vermeye yetkili meslek
kurulusu tarafindan sonuca baglanir. Yurtdisina is yapan Tiirk Miiteahhitlik firmalarinin
isleri ile ilgili her tiirlii makine, teghizat ve ekipmanlarin ihract miistesarlikca izne
baglanir. Bunlarin disinda kalan her tiirlii gegici ihrag talepleri ise dogrudan Giimriik
Idaresine yapilir. (KUTLU, 2011, 5.36)

Gegici ihracat siiresi 180 giindiir ve bu izin siiresi sonunda mallarin geri getirilmis

olmasi1 gerekmektedir, miicbir sebeplerle uzatilabilecek siire en fazla iki yildir.

1.3.6.12. Dolayh Offset ile Yapilacak ihracat

Dolayli offset uygulamalari; Ozellikle savunma, havacilik ve yiiksek teknoloji
alanlarinda gerceklestirilen projeler ve kamu kurum ve kuruluslarinin agacaklari her tiirlii
uluslararasi ihale ile 6zel sirketlerin yapacaklar biiyiik ¢apl disalimlarda Ulkemiz sinai
ve ticari kapasitesini, projeyle dogrudan ilgisi olmayan alanlarda gergeklestirilecek
ihracat yoluyla artirmak iizere yabanci firma ya da kuruluslarin taahhiidiinii kapsayan bir
anlagma cesididir.(KUTLU, 2011, s.35)

Bu kapsamda gergeklesecek anlagsmanin igeriginde zorunlu olarak bulunmasi
gereken unsurlar, dig ticaret sozlesmesinde bulunan unsurlar (tanimlamalar, isin

yapilacagi siire, ihale taahhiit unsurlar1 vb.) gibi agiklayici ve detayli olmalidir.

1.3.6.13. Siir Ve Kiy: Ticareti

Sinir ve kiy1 ticareti, simr ve kiyi illerinin ihtiyaglarinin karsilanmasi amaciyla
komsu {ilkelerin siir ve kiy1 yorelerinde karsilikli olarak yapilan ticari islemlerdir. Bu
tiir ticarette ihrac1 ve ithali yasaklanan mallar alinip satilamaz. Ithali belli kurum ve
kuruluslara birakilan maddeler de bu yolla alinip satilamaz. ithal ve ihrac1 izne bagli olan

maddelerin ticarete konu edilmesi, ilgili mercilerin izni ile miimkiindiir (KUTLU, 2011,
5.36)
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Sinir ve kiy1 ticareti icin siire bir y1l olarak belirlenmistir. Ticaretin bedeli sinirda
50.0008 ve kiyida 200.000$ karsihigit TL tutarimi asamayacak sekilde ve Gilimriik

Idarelerine beyan edilerek yapilabilmektedir.

Smir Ticaret Merkezleri

Ulkemizin Dogu ve Giineydogu Anadolu bélgelerinin refah diizeyinin diisiik
olmasi dolayisiyla smir illerinde Sinir Ticaret Merkezleri kurulmustur. Buradaki amag,
sosyo-ekonomik anlamda gelisime destek olmaktir. Bu islemlerde kontrol ve kanun

disinda dis ticaret faaliyetleri yasak olup devlet tarafindan kontrol altinda bulunmaktadir.

1.3.6.14. ihracatta Kdv istisnas

Thracat Gelistirme Merkezi tarafindan ihracatta kdv istisnalar1 asagidaki sekilde

siralanmustir;

e Konsinye ihracatta mallarin yurt disindaki komisyoncu veya sube tarafindan
aliciya satilldigi tarih itibariyle ihracat istisnasi beyan edilecektir.

e Yurt disinda miiteahhitlik yapan Tiirk firmalarinin bu islerinde kullanilmak
tizere, kesin olarak yurt digina gotiirdiikleri makine, ekipman ve malzemeler icin
de ihracat istisnasi kapsaminda islem yapimas: miimkiindiir.

e Ticari kiralama yoluyla yapilan ihracatta, hizmet ihraci istisnasina gore islem
vapilacaktir. Kiralanan mallarin yurt disinda satisi halinde, satisin gerceklestigi
donem itibariyle mal ihract kapsaminda iglem séz konusudur.

e Simwr ve kuy ticaretinden veya agik pazarlarda yapilan ticarette, bedel karsiligi
satis halinde ihracat istisnast uygulanmasi: miimkiindiir.

o Tiirkiye deki serbest bolgelere gonderilen mallar igin de giimriik beyannamesi
diizenlemek suretiyle ihracat istisnast uygulanacaktir.

o Yurt disinda kurulan subelere veya istirak edilen sirketlere ayni sermaye olarak
mallar gotiiriilmesi halinde, bu mallar igin giimriik beyannamesi diizenlemek
sartiyla ihracat istisnasi kapsaminda iglem yapilmas: miimkiindiir.

e Uluslararasi sefer yapan yerli veya yabanct bayrakli gemilere, acenteler

vasitasiyla veya dogrudan teslim edilen su, kumanya, yakit, teknik techizat gibi
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mallar i¢in giimriik beyannamesi diizenlenmesi kosuluyla ihracat istisnast
uygulanacaktir.

o Yurt i¢i, giimriik hatti dis1 esya satis magazalarina gonderilen mallar da ihracat
istisnasina tabi tutulabilecektir. Bu durumun giimriik beyannamesi ile tevsik
edilmesi gerekmektedir.

e Giimriik beyannamesi diizenlemek suretiyle posta ile yurt digina ticari mahiyette

mal gonderilmesi de ihracat istisnasina girmektedir.

1.4.ithalat Kavrami ve ithalat Sekilleri
Dis ticaretin saglikli bir sekilde yiiriitiilmesi igin ihracat kavrami ve cesitleri gibi,
ithalatin, ithalatin gerekliliklerinin ve ¢esitlerinin de 1yi bir sekilde bilinmesi ve bu

dogrultuda gerceklestirilmesi gereklidir.

1.4.1. ithalat Kavram

Uluslararas1 ticarette iilkelerin ihtiyag fazlasim ke disina satmalari veya
cikarmalari, o mali alan tilkelerin ihtiyaglarini bagka iilkelerden temin etmeleri demektir.
Ulke bazinda bakildiginda disaridan alimlarin her zaman icin disariya satislarindan daha
az olmasi istenmektedir. Ancak; isletme diizeyine indigimizde ticari agidan kar amaciyla
veyahut alinan malin 6zellikleri bakimindan, ihtiyaglarin dis tilkelerdeki isletmelerden
temin edilmesi giiniimiiz diinyasinda ayni ihracatta oldugu gibi kolay ve kagimilmazdir.
Yine ihracatta oldugu gibi, ithalat acisindan da devlet tarafindan tanimlamalar ve kurallar
belirlenmis olup, prensipleri mevzuata baglanmistir.

Ithalat asil olarak bir esyanin serbest dolasima girisidir. Ulke simrlarindaki
glimriiklere gelen malin giimriik evraklarinin kontrolii ve kaydi sonras1 gerekli vergi ve
harglar 6denir. Bu islemlerde sonra ithalata konu malin dolagima girmesi serbestlesmis
olur. Ithalat islemleri de ihracat iglemlerinde oldugu gibi mevzuata baghdir ve kural ve
kanunlarla sekillenmistir. ithal edilen malin bedelinin de serbest dolasima girmesinden
sOzlesmeye bagli olarak 6nce veya sonra gercgeklestirilmesi beklenir. Bu transfer islemi
bedelsiz ithalat islemlerinde beklenmez, kesin ithalat i¢in gecerlidir.

D1s ticarette ihracat kadar 6nemli olan bir diger faaliyet de ithalattir. Diinya {izerinde

kit olan kaynaklarin daha etkin kullanilmasi ve kiiresel refahin adil bir sekilde
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artirilabilmesi i¢in, iilkeler arasinda ithalatin gerceklestirilmesi de sarttir. Ayrica

giliniimiiz ekonomik ve sosyal kosullari igerisinde higbir lilkenin kendisini diinyadan izole

etmesi de miimkiin degildir. O halde ulusal ekonomilerin ihracati kadar, ithalatinin da
onemli oldugu sOylenebilir. (CANITEZ, 2007, s.101)
Ithalatta dikkat edilecek hususlar asagidaki gibi siralanabilir (KAYA, 2013, 5.364)

Gumriikteki ve mevzuati bilen giimriik miisavirleri ile ¢alisiimalidir.

Ithal edilecek iiriine uygulanabilecek giimriik rejimleri dnceden arastiriimalidir.
Ithalat konusu iiriin analiz edildikten sonra ddeme yapilmalidir.

Ithalata konu olan iiriin i¢in alinmas1 gereken izin belgelerinin olup olmadig1
arastirilmalidir (TSE, analiz, kontrol belgesi, vb.)

Ithalat1 yapilacak {iriinlerin baska kuruluslar tarafindan ithal edilip edilmedigi
arastirilmalidir.

Vesaik mukabili, mal mukabili, kabul kredili 6deme sekilleri ile ¢calisiimasi tercih
edilmelidir.

Yiikleme detayr konusunda nakliyeci kurulus ile koordineli bir sekilde
calisilmalidir.

Yiikleme yapilan lilkede kontrolor bir kurulus ile ¢alisilmalidir.

Ithalatin siireci asagidaki gibidir:

Itahalatc1 sifati kazamilir,

Ithalatc1 bulunur, anlagsmaya varilarak sézlesme yapilr.

Odeme bigimi dogrultusunda ihtalat bedeli ddenir ya da kapatilr.
Vesaikler teslim alinir.

Ithal konusu mallar i¢in giimriik islemleri baslatilir.

Ilgili kambiyo dosyasi kapatilir.

1.4.2. ithalat Sekilleri

Ithalat islemleri hem iilke politiklar1 geregi, hem de yerli iireticiyi ic ve dis

pazarlarda korumak ve ayni zamanda uluslararas1 anlagsmalar dahilinde ¢esitlendirilmistir.

Ulkelerin diger iilkelerden ithal ettikleri mal veya hizmetin cesitleri, dzellikleri, kullanim

alanlari, devlet simirlamalari ve kontrolleri dogrultusunda; 6zelligi olan, bedelsiz, libere,

belge karsiligi, kredili, gecici kabullii, ankonsinyasyon, izne bagl ithalat ve smir ticareti

olmak iizere ¢esitlere ayrilmaktadir.
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1.4.2.1.Libere ithalat

Libere ithalat, kanunlarla yasaklanmis ya da 6zel izin gerektiren mallar diginda
kalan mallarin, doviz bedellerinin 6denerek ve glimriik islemlerinin tamamlanarak ithal
edilmesidir. Libere ithalat ¢esidi 6zelligi olmayan bir ithalat yontemidir ve yasaklanmig
ya da sinirlandirilmig mallar diginda serbestge gerceklestirilebilecek ithalat ¢esididir.

Bir malin yerli iireticilere zarar veya zarar tehdidi yaratacak miktar ve/veya
sartlarda artmasi halinde, ithalatin D1s Ticaret Miistesarligi’nca diizenlenecek “Gozetim
Belgesi” ile izlenmesine yonelik bir uygulamadir. Gozetime tabi iirlinlerin ithalatinda
miktar ve/veya deger siirlamasi olmayip, her isteyen ithalati gerceklestirmektedir.
Gozetime tabi tiriinlerde belirlenen deger altinda yapilacak olan italatlarda kiymet artirimi
ile gbzetim belgesi almadan ithalat gergeklestirilmekle birlikte, bazi iirlinlerde kesinlikle

Gozetim Belgesi alinmas1 zorunludur. (KOKSAL, 2009, s.125)

1.4.2.2.0zelligi Olan ithalat
Ozelligi Olan ithalatta, ithalata konu mallarn kontrol ve takibi ve ithal
edilebilirligi belirli kurum ve kuruluglara birakilmistir, serbestge ithali ger¢eklestirilemez.

Ozelligi olan ithalatlar asagida agiklanmustir.

1.4.2.2.1. Kamu Sektorii Ithalat

Devlet biitcesi ile c¢alisan kamu kuruluslarinin gergeklestirdikleri ithalattir.
Buradaki ilk sart, bagimsiz olarak iglemlerin yapilmasindan ziyade Miistesarlik onay1
alindiktan sonra ihale yapilmasidir. fhale sonrasinda ilgili kurum ile ithalat islemi
strdiiriiliir.

Bu tiir ithalatta ithalat bedeli, yabanci kuruluslar tarafindan kismen veya
tamamen finanse ediliyor ise bu finansman Hazine garantisi altinda kredilendirilir.
Ithalatin dis kredi ile karsilanacak boliimii ile bu kredi kullanimini teminen &z
kaynaklardan yapilacak olan pesin 6demelerin tutar1 kadarki kisim i¢in Hazine
Miistesarlig1 Di1s Ekonomik {liskiler Genel Miidiirliigii'ne basvurulur. (KUTLU, 2011,
5.52)
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1.4.2.2.2. Ozel Anlagsmalara Dayanan ithalat
31.12.2015 tarihli ve 22510 miikerrer sayili Resmi Gazete de yayimlanan Ithalat
yonetmeligince;

Ozel anlasmalara dayanan ithalat ile ilgili islemler asagida belirtilen esaslara ve
Miistesarlik¢a verilecek talimatlara gore yiiriitiiliir.

NATO ithalati icin ilgili kamu kurum ve kuruluslarinca onaylanmusg ii¢ niisha "Miiracaat
Mektubu" ile giimriik idarelerine basvurulur. Giimriik idarelerince, sozkonusu
basvurular giimriik beyannamesine eklenir.

NATO Ortak Alt Yapi Projelerinin sona ermesinden sonra, ilgili merciin goriisii alinarak
her tirlii mali yiikiimliiliiklerin 6denmesi kaydiyla mal,esya,malzeme ve araglarin
ithalat¢ilarina birakilmasi1 Miistesarligin iznine tabidir.

1.4.2.2.3. Kitap ve Diger Yaynlar ile Film ve Video Kaset ithalat
Kanunen ithali yasaklanmig olanlarin disinda kitap ve diger yayinlar serbestge
ithal edilebilir. Film ve video kasetler ve bunlarin ilan ve afislerinin ithalatinda banka

tarafindan mal bedeli ile ithali gerceklestirilir.

1.4.2.3 Kesin Ithal

Gegici kabul yoluyla veya benzeri sekilde gecici sekilde yurda getirilen mallarin
kesin ithalinin yapilabilmesi i¢in asagidaki sartlarin yerine getirilmesi gereklidir
(KUTLU, 2011, s.53);

Gecgici kabul yoluyla veya benzeri sekilde gegici olarak yurda giren mallarin kesin
ithaline iliskin bagvuru; iki niisha proforma fatura, mallarin yurda giris sirasinda
diizenlenen giimriik beyannamesi ile birlikte Miistesarliga yapilir. Miistesarlik, uygun

gordiigii bagvurulari ilgili kuruluslara ve giimriik idaresine bildirir.

1.4.2.4 Bedelsiz Ithalat
Bedelsiz ithalat, ithal edilen malin giimriik vergilerinin 6denerek ancak bunun
disinda bir 6demenin, yani doviz olarak bir transferin yapilmamasi halinde olusan ithalat
cesididir.
Bedelsiz ithalata iligskin diizenlemede kullanilan temel kavramlar su sekilde 6zetlenebilir
(KUTLU, 2011, s.53);
e Sahsi Egya: Kisisel kullanima 6zgii, kullanim alan1 ve miktar1 géz oniine aliarak

ticari amag icin ithal edilmediginin anlasilmasi halinde ithaline izin verilen esya,
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e Motorlu Ozel Araglar: Esas olarak siiriiciisiinden baska en ¢ok 7 oturma yeri olan
ve insan tagima amacina yonelik olarka iiretilmis otomobiller, steysin arabalar ve
yarig arabalar ile Karayollar1 Trafik Kanunu’nda belirtilen diger 6zel tasit
araclari,

e Motorsuz Ozel Araglar: En ¢ok 3 tekerlegi olan ve iizerinde bulunan insanin adale
giiciiyle pedal veya el ile tekerlegi dondiirmek suretiyle hareket eden ve yolcu
tasimalarinda kullanilmayan bisiklet,

e Kanuni Ikametgah: Kisisel veya mesleki baglar nedeniyle bir kisinin her bir
takvim yilinda en az 185 giin yasadig1 yer,

e ikametgahin Nakli: Kisinin sahsina ve isine ait baglarim keserek Tiirkiye giimriik

bolgesine yerlemek amaciyla kesin olarak gelmesi.

1.4.2.5 Belge Karsiig Ithalat

Ithalat islemleri igin ithale konu malm fiziki olarak giimriige gelmis olma
zorunlulugu bulunmaz. Thracatc1 tarafindan mallarin sevkedildiginin gdstergesi olacak
evrak ile 6deme yapilir ve bankadan buna karsilik belge alinir. Kambiyo mevzuatina gore

bedeli 6dendiginden dolay dis ticarete konu olmus bir ithalat ¢esididir.

1.4.2.6 Kredili Ithalat

Kredili ithalat, ithale konu malin bedelinin belirli bir vade sonrasinda 6denmesini
saglayan ithalat ¢esididir. Burada ithalatci, 6demesini vadesinde yapacaginin teminati
olarak bankanin sundugu vadeli poligeyi kabul eder ve vadesi geldiginde 6demesini
yapar. Ancak, 6deme yontemi farketmeksizin, mallarin glimriikten ¢ekilmesi i¢in yani
serbest dolagima girisini saglamak icin gerekli resim ve vergileri 6demis olmalidir.

Kredili ithalat ile ithalat¢1 firma kendisine finansman yaratmis olur.

1.4.2.7.Gegici Kabullii ithalat
Ithal edilen mallarin, islenmesi veyahut kullanilmasi ile, mevzuatta belirlenmis

stire dahilinde tekrar ihracinin yapilmasi gerektigi ithalat ¢esididir.
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1.4.2.8.Ankonsinyasyon Ithalat
Ihracatciya gére konsinye olan ihracat, ithalatc1 i¢in ankonsinyasyon ithalattir.
Yani, direk ihraat¢idan degil de, arac1 veya komisyoncudan satin alimi ve 6demesinin

belirli bir vade sonunda gergeklestirilmesi anlamina gelir.

1.4.2.9.1zne Bagh ithalat

Yurda getirilmeleri yiiriirliikteki mevzuat ile kayit ve sarta baglanan veya 6zel
izne tabi bulunan mallarin ithaline izne bagl ithalat denir (KUTLU, 2011, s.52) Bazi
mallarin ithalinin izne baglanmasi ve ithalati mevzuat ile kontrol altinda tutmasi, iilkelerin
refahlar1 ve kalkinma planlar1 agisindan 6nem arzetmektedir. Ayrica ithali yasakli
mallarin disinda bazi mallarin  da ithalatinin  {iretime ve ekonomiye katkis
diistiniilmeksizin, sosyokiiltiirel agidan smirlanmasi veyahut izne baglanmasi da

kag¢iilmazdir.

1.4.2.10. Sinir ve Kiy1 Ticareti

Sinir ticareti yoluyla yapilacak ithalata konu mallar ormancilik, hayvancilik, aricilik
ve bahgecilik iiriinleri ile sinirlidir. Bu kararda yer alan sartlar havi gercek kisilere istigal
alanlar1 dahilindeki ihtiyaglar1 géz oniinde bulundurulmak suretiyle il Degerlendirme
Kurulu’nca belirlenecek miktar degerlerde ithalat yapma hakki verilir. Sinir ticareti
yoluyla yapilacak ithalat esas olarak giimriik vergisi ve ek mali yiikiimliiliiklerden
muaftir. Ancak, simir ticareti yoluyla ithal edilecek mallarin miktar itibariyle ticari
mahiyette oldugunun tespiti halinde tahakkuk edilecek vergiler tahsil edilir.(KUTLU,
2011, s.59)

1.5.D1s Ticarette Riskler

Uluslararasi ticaret, ulusal bazda ticarete gore ¢ok daha karmasiktir. Daha karmasik
ve silire¢ olarak ¢ok daha dikkat edilmesi gerekliligi ile, ithalatta ve ihracatta da
karsilagilabilecek risklerin farkinda olmali ve bu risklere karsi diizenleyici ve Onleyici
faaliyetlerin belirlenmesi firmalarin hasar almadan ticaretlerine devam edebilmelerinde

son derece Oonemlidir.

Dis ticarette riskler, ticari ve politik risklerdir.
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1.5.1.1.Sozlesmeye Uymama Riski

Uluslararas: ticarette taraflarin sartlarini sdzlesmede belirtmeleri son derece
onemlidir. Siire¢ baglamadan 6nce imzalanan sdzlesme sartlari, ithalatgiy1 da ihracatciyi
da baglayici durumdadir. Ancak taraflarin sézlesmeye uymamalar riski de elbette
mevcuttur. Satict 6demeyi almadan malini, alic1 ise malini almadan 6demesini kars1 tarafa
teslim etmek istemeyecektir.

Ornegin; Thracatginin sézlesmeye uygun olarak miktar ve kalitesel anlamda uygun
olmayan, veyahut belirlenen tarih disinda sevkiyat yapmasi ihracatgty1 sdzlesmenin
disina cikartir. Ozellikle mevsimlik veya temel hammadde mali ise ithalatciyr oldukga
zora sokacaktir. Ayrica satici agisindan mal mukabili veya vesaik mukabili olarak
gonderilen mallar i¢in; ithalatcimin gonderilen mali ya da vesaikleri kabul etmeme riski
mevcuttur ki burada da ihracat¢1 zora diisecektir; gonderilmis malin teslim alinmamasi
ile ihracatgr ya gliimriige mali terkedecek, ya yiiksek masrafi ile geri ¢ekecek, ya
miisterisine satmak icin sartlarinda fedakarlik yapacak veyahut kisa siire i¢inde baska
alic1 bulacaktir. Her sekilde, ihracatciy1 da ithlatgiyr da zora sokacak riskler mevcuttur.
Bu gibi riskleri en aza indirmek i¢in, sézlesmede; 6deme i¢in pesin, akreditif veya vadeli
olmayan, vadesiz polige dnemli iken; malin teslimi asamasinda da alicinin talep edecegi
kalite belgesi 0nem arzetmektedir.

Taraflardan biri diger ticari tarafin sézlesmeye uymamasi lizerine hukuki yollara
bagvuracaksa, basvurulacak yetkili hukuk sistem yine sdzlesme icerisinde maddelere
eklenmelidir. Bu gibi durumlarda, sézlesme maddesi olarak belirtilmedi ise siire¢ alacakli
tarafin bulundugu iilkedeki kanunlara gore ilerler. Alacakli iki veya daha fazla oldugu
zaman ise alacagi ya da ticari yiikiimliiliigii daha fazla olan bolgenin kurallar1 uygulanir.
Bunun i¢in uluslararas1 kanunlarda yol gdsterici olacak sekilde maddeler bulunmaktadir.

Sozlesmeye uyulmamasi halinde olusabilecek anlagsmazliklarin ¢oziimii igin
taraflar hukuki merciilere bagvurmak yerine, araci ya da danigsman gibi, tahkim ad1 verilen
kisi veya gruplardan da destek alabilmektedirler. Bu yolla uzlasma daha ¢abuk

saglanabilirken yargi karsisinda herhangi bir iletisime girilmemis olur.

1.5.1.2.Finansman RiskKi

Cogu dis ticaret islemleri malin sevki i¢in onemli bir zaman gerektirir. Bu da

gececek siire i¢inde firmanin mali fonlariin bu isleme baglh kalmasi demektir. Oysa
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sOzlesmeye uymama ve kur riskleri giderildikten sonra, sevk siirecinde firmalara kredi
saglamak, bankalarin normal olarak ugrastiklart bir konudur. Hatta bankalar, hem
mallarin sevki sirasinda hem de satistan Once stokta bekletildikleri siire i¢inde firmalara
finansman saglayabilirler. Fakat bankalarin bu konudaki faaliyetleri finansmanla
siirhidir, 6rnegin mallarin kalitesi ve gonderilen partilerin diger fiziksel 6zellikleriyle

ilgilenmezler. (SEYIDOGLU, 2016, 5.483)

1.5.1.3.Ahcr Riski

Uluslararasi ticarette alici riskinden s6z edilirken alicinin yani ithalat¢inin riski
kastedilir.

En yiiksek riski alicimin mali almaktan vazgegmesi ve/veya yapmasi gereken
odemeyi gerceklestirmemesidir. Odemenin almamamas: riskini dnleyebilmek saticilar:
acisindan sézlesmede pesin 6deme yonteminin veyahut akreditifin belirlenmis olmasi ile
miimkiin olacaktir. Ancak sartlar her ne olur ise olsun; alic1 firmanin iflas1 her zaman bir
risktir. Bu riskin en aza indirilebilmesi ise ancak firmanmn sézlesme yapilmadan once
iyice arastirilmasi, firmanin riski ve ¢alisma tarzini 6grenebilmek igin ¢evre i agindan
bilgi edinilmesi gerekebilir. Giiclii bir firma oldugunun fakinda olarak bir ticari
anlagmaya varmak her iki taraf i¢cin de olduk¢a onemlidir, bunun i¢in de firmalarin 6n
arastirma yapmalari son derece Onemlidir. Malin sevki gerceklesmis ise ihracatci,
ithalatgimin gii¢lii olduguna inaniyor ise, 6deme gii¢liigiinii gidermek amaci ile ithlatgiya
kredi saglayabilir, bu da ihracatginin riskini devam ettirecektir. Ithalatg1 hem malin1 almis
ve Odemesini ertelemis olacaktir, ancak iflasi halinde ihracat¢iya risk yiiklemis

olmaktadir.

1.5.1.4. Tasima Riski

Tasima riski, malin yiiklendikten sonra aliciya teslimine kadar olan siiredeki
nakliye halindeyken olusabilecek risklerdir. Herseye uygun olarak yiiklenmis olan malin
sevkiyati sirasinda zarar gormesi, alici ve satici agisindan olduk¢a 6nem arzeder. Burada
onemli olan husus sozlesmedeki teslim seklidir. Nakliyeden ihracatgt sorumlu ise
ithalatc1, tasima halindeki malin hasar almasi karsisinda mali teslim almay1 reddecektir,
o0demeyi yapmayarak, vesaikleri teslim almayarak veyahut malzemeyi alarak direkt

olarak malzeme iadesi ve ayiklama bedeli ekleyerek geri fatura edecektir. Nakliyenin
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ithracatc1 ya da ithalatg1 tarafindan olmasi farketmeksizin, nakliye sigortasi yapilmasi

hasar1 maddi olarak zarar ve masraflar i¢in onemlidir. (KAYMAKCI, 2007, s.372)

1.5.1.5.Ulke Riski (Politik Riskler - Country Risk/Force Major)

Bu tip riskler, ithalat¢i ile ihracatgimin miidahale edemeyecekleri sebeplerden
otiirii olusan risklerdir. Politik riskler veya {ilke riski diye adlandirilan bu riskler su
sekilde siralanabilir (KAYMAKCI, 2007, s. 370-371);

a. Ithalatginin iilkesinde harp hali, ihtilal ve dogal afetler gibi olaylar nedeniyle
0demede bulunulamamasi,

b. Ithalatginin kontrolii disinda meydana gelen politik olaylar, hiikiimet
miidahaleleri ve yasaklamalari nedeniyle alicinin mal bedelini kendi bankasina tilkesinde
0dedigi halde, bankaca mal bedelinin saticinin bankasina transfer edilmemesi veya
transferi geciktirilmesi ya da ertelenmesi. Bu duruma doviz sikintis1 nedeniyle meydana
gelen transfer gecikmeleri, ithalat yasaklari ve bor¢ Odemelerinde ekonomik kriz
nedeniyle ertelemeler, moratoryum ilam 6rnek gosterilebilir.

c. Satici ile alicinin tilkeleri arasinda savas ¢ikmasi

d. Thracatcinm iilkesinde, ihracat yasag1 konulmast,

e. Kambiyo kontrolii uygulanan kapak ekonomilerde, para politikalarina
(kurlarin) hitkiimet miidahaleleri sonucunda doviz kurlarinda asir1 dalgalanma meydana
gelmesi sonucu mal bedelinin 6denecegi yabanci para biriminin deger kaybina ugramasi.
Bu riziko hem saticty1 hem de alicty1 belirli dlgiilerde etkilemektedir. Ozellikle vadeli
alacaklarin tahsilinde kur riski 6nem kazanmaktadir.

Kur riskine kars1 alinabilecek 6nlemler sunlardir (KUTLU, 2011, s.7-8);

e Factoring islemleri: Faktoring, isletme sermayesinin finansmaninda kullanilmakta
ve ihracat bedellerinin tahsil ydntemleri arasinda yer almaktadir. Thracattan dogan
alacak hakkinin bir faktor kurulusa temlik edildigi faktoring islemlerinde, yapilan
anlagma hiikiimlerine gore ihracat¢iya riicu edilebilir ve edilmek sartina bagh
olmaksizin ihracat bedellerinin Tiirk Parasinin Kiymetini Koruma Mevzuatinda
belirlenen bedeli getirme siireleri i¢inde tahsilinden bu kuruluslarin sorumlu
olmalaridir.

e Vadeli karsilik: Gelecekteki bir tarihte ve bir oranda taahhiit edilen iki para

biriminin degisimini 6ngdren bir anlasmadir. Bunlar, kesin sdzlesmeler olarak
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bilinirler ve ticaret risklerini azaltmak i¢in kullanilirlar. Diger taraftan bu tip

anlagmalar 6 ay siireli olup bir ¢ikis / iptal imkani vermez.

e Swap: En basit sekliyle swap islemi, bir dovizin spot piyasasindan satin alinip
vadeli piyasada ayni anda satilmasi islemidir. Tersine doviz, spot piyasada satilip

vadeli piyasadan satin alinabilir.

e Opsiyon vadesi: Oncekine gore daha esnek bir diizenlemedir. Belli bir siire icinde
herhangi bir zamanda ihracatciya doviz islemi yapma hakkini saglar. Eger doviz
kuru, ihracatg1 aleyhine gelismisse ihracat¢i korunur ve eger lehte bir gelisme

olmussa ihracatg¢1 kar saglayabilir.

e Arz edilen dovizin bor¢lanilmasi: Ozellikle kiiciik sozlesmelerde doviz
bor¢lanmalar1 6ncekilere gore daha esnek bir ¢ézlimdiir. Bor¢lanma gerek daha
esnek siirelerle gerekse degisebilen kur oranlarinda olabilir. Borcu dondiirme

kosullar1 (roll over) daha da esnek olabilir.

e Arz edilen para biriminde varlik yaratmak: Ilave varhik edinmenin bir yolu,
finansal veya vadeli doviz ticareti yapmaktir. Doviz yolu tercih edilirse boyle bir
sOzlesme, dovizi onceden belirlenmis bir kurdan sabit bir fiyata satin almak veya
satmak zorunlulugu getirir. Boylesi ticaret standart birimlerde yapilir. Ayrica vade

tarihlieri standart olma egilimindedir ve esnek degildir.

e Denklik saglanmasi: Bu teknikte doviz girisi ve c¢ikisi esitlenir. Bdoylece
ithacat¢inin mal varligi kadar ve ayni1 dovizde borg¢lanma yoluyla riskler azaltilmig
olur. Eger mal varliginin dolar degeri diiserse ihracat¢imin dolar pasifleri de
diisecek, boylece var olan diizeylerde 6demeler dengesi degerleri siirdiiriilmiis
olacaktir.

Dis ticarette kredili ve 6zellikle kabul kredili (policeli) mal satma zorunlulugu, mal
bedellerinin uzun vadede tahsili sonucunu dogurmaktadir. Mal bedelinin tahsiline kadar
gececek siire icinde gerek alicinin ve gerekse saticinin kur riskine karsi bir risk yonetim
araci olarak hedginge basvurmalar1 bu amacla da ya dogrudan kendileri veya bankalar
araciligryla gelecekte igslem piyasalarinda (Futur, Forward vb.) kur riskini minimize
etmeleri gerekmektedir. Ayrica bazi iilke uygulamalarinda goriildiigii iizere, bir ihracati
tesvik araci olarak sabit kur uygulamasina devletge basvurulabilmektedir (KAYMAKCI,
2007, s.370-371).
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IL.BOLUM
DIS TICARETTE ODEME SEKILLERI

2.1.D1s Ticarette Kullamlan Odeme Sekilleri

Bugiin uluslararas1 6demelerde kullanilacak tek bir para birimi bulunmamakta ve
dolayist ile uluslararast Odemeleri yapabilmek i¢in ulusal paralarin birbirleriyle
degisirilmesi ya da birbirine ¢evrilmesi geregi dogmaktadir. Bu gereksinimin sonucu
olarak da her déonemde ulusal para sistemlerinin Gstiinde yer alan ve fakat onlara siki
sikiya bagli bulunan bir uluslararasi para sistemi karsimiza ¢ikmaktadir. Bu anlamda
uluslararasi para sistemi, ulusal paralarin birbirine ¢evrilmesini ve dolayist ile uluslararasi
O0demelerin yapilmasini saglayan sistem ya da mekanizmalar olarak tanimlanabilir.
(KAYA, 2007, 52)

Bir dis ticaret islemindeki en 6nemli sorunlardan biri ihracat¢i ile ithalat¢1 arasindaki
giiven sorunudur. Yabanci iilkedeki karsi tarafa giivenememe sorunu, dis ticarete bir
bankanin aracilik etmesi ile ¢oziimlenebilir. Normal olarak bankanin giivenilirligi
bireysel ithalat¢1 ve ihracatgiya gore daha yiiksektir. Banka ihracatgiya, ithalatg1 adina
O0demeyi yapacagi giivencesini verir; ithalat¢ciya da ihracatginin sozlesme kosullarina
uygun olarak mali gonderecegini garanti eder. Boylece ihracatginin mali giiven i¢inde
gondermesi, ithalat¢inin da kusku duymadan 6demede bulunmasi saglanmig olur. Bu
bakimdan, bankalar adeta dis ticaretin ayrilmaz bir parcast durumundadir.
(SEYIDOGLU, 2016, 5.481)

Uretilen mal ve hizmetlerin paylasilmis i¢ pazarda yer bulamayarak, gelisen teknoloji
aracilig1 ile dis pazarlara yonelmesi kisilerin ve iilkelerin ekonomik iliskiler iginde
bulunmasini kagimilaz kilmis, uluslar arasi ticaretin gelismesini saglamistir. Diger
yandan, taraflarin farkl iilkede olmasi nedeniyle, malin gonderilmesi karsiliginda mal
bedelinin 6denmemesi veya mal bedelinin 6denmesi buna karsilik mallarin
gonderilmemesi veya uygun olarak gonderilmemesi sorununu giindeme getirmistir.
Taraflar arasindaki giiven derecesi ise 6deme sekillerini bigimlendiren en énemli etken
olmustur. Bundan da anlasilacagi iizere, bir dis ticaretin baglayabilmesi i¢in, ilk 6ncelikle
taraflar arasinda 6demenin nasil yapilacagi konusunda mutabakata varilmasi, diger bir

ifadeyle, 6deme sekillerini tespit etmeleri gerekmektedir. (TURHAN, 2013, s.75)
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D1s ticaretin en onemli hayati konularindan birisi 6deme asamasidir. Dig ticarette
O0deme, uluslararasi ticarette kabul gormiis 6deme sekillerine gore gerceklestirilir. Ancak
o0deme sekilleri hakkinda bilgi vermeden 6nce bir dis ticaret islemindeki asamalar1 bilmek
son derece dnemlidir. Dis ticaret islemindeki is akisina asagida yer verilmigtir:

1. S6zlesmenin yapilmasi

2. Malin s6zlesmeye uygun olarak hazirlanmasi ve sevk edilmesi

3. Alicinin giimriik vergilerini (bazi durumlarda satict 6der) 6deyerek mali teslim
almasi

4. Saticiya mal bedelinin s6zlesme kosullarina gére 6denmesi,

5. Bazi islemlerde mal bedelinin saticiya Odenecegine iligkin bankaya garanti
verilmesi, poligeye banka avalinin verilmesi ve akreditifin agilmasi.

Ancak bu asamalar her 6deme seklinde farkli siralarda yer alir, 6deme sekillerine gére
bu siralamada farkhilik olabilir. Ornegin vesaik veya mal mukabili ddeme seklinde
oncelikle satic1 tarafindan mal sevk edilmekle beraber, vesaik mukabili 6deme seklinde
ikinci asamada mal bedeli 6denmekte, mal mukabili 6deme seklinde ise ikinci asamada
ithalat¢1 mal bedelini 6demeden mal glimriikten ¢ekebilmektedir. Bu noktada “6deme
sekli” ifadesi s6z konusu asamalarin nasil siralanmasi gerektigini agiklar.

Satis sozlesmesi, ticari iglemin tiim yOnlerini icerecek sekilde kapsamli ve detaylar
icerecek sekilde tiim kosullar belirterek hazirlanmalidir. Hazirlanan s6zlesmede BM ve
ICC (Uluslararas: Ticaret Odasi) tarafindan formiile edilen kural ve diizenlemelerin yer
almasi, kavramlar nedeniyle bazi anlagsmazliklarin ortaya ¢ikmasini engelleyebilecek ve
hukuki ¢atigmalar1 6nleyecektir.(KUTLU, 2011, s.11)

Odeme sekilleri belirlenirken asagidaki unsurlar belirleyici olmaktadir;

+ Ulke mevzuatlar,

+ Uriin/Hizmetin ticareti i¢in halihazirda uygulanan ve geleneksellesmis

uygulamalar

* Gliven Esasi : taraflarin birbirlerine duydugu giiven

+ Ithalatginin 6deme giicii, ihracat¢inin referanslari (giiven esasi ile paralel)

* Mal/Hizmetin tutari, miktari, ¢esidi (iilke mevzuatlariyla paralel)

Dis ticarete taraf ihracatgr ve ithalatgilar, oncelikle kendi ¢ikarlarim korumak isterler.
Ihracatcilar acisindan 6demenin alinmasi dnemli iken, ithalatcilar icin malzemenin

sozlesmeye uygun olacak sekilde kendilerine ulagsmasi dnemlidir. Genelgecer bir ifade

30



ile; ihracat¢ilar 6demeyi almadan génderdikleri her mali bir hediye olarak; ithalatcilar ise
mali teslim almadan yaptiklar1 her 6demeyi bagis olarak nitelendirirler. Bu sebeple
yukarida belirtilen belirleyici unsurlar 1s131nda uluslararasi kabul gérmiis 6deme sekilleri

detayl olarak incelenecektir.

2.1.1. Dis Ticarette Sézlesmenin Onemi
Uluslararas1 ticaretin ilk adimi taraflar arasinda bir satis sozlesmesinin

yapimasidir. Satis sozlesmesi aliciy1 da saticiy1 da baglayici1 ozelliktedir; yapilacak
ticarete konu mal veya hizmet ile ilgili olarak taraflarin ytikiimliiliiklerinin ne olacagim
ve karsilasilabilecek risklerin nasil boliisiilecegini belirtir.

Bir satis sozlesmesinde olmas1 gereken unsurlar kisaca asagida belirtilmistir;

* Taraflarin uzun ve kisa unvanlari, acik adresleri

* Sozlesmeye konu malin cinsi, miktari, teknik 6zellikleri, ambalajlamasi, fiyati

* Teslim sekli, teslim yeri ve nakliyesi

+  Odeme sekli ve vadesi

+ Cezalar ve sorumluluklar

Uluslararasi satis sozlesmesinde karsilikli toplantilar ve goriismeler sonrast mutabik
kalinan maddeler ile sdzlesme hazirlanir ve yetkililer tarafindan imzalanir. S6zlesmeyi
imzalayacak yetkililer karsilikli gelmeden teknoloji kanali ile mutabakata vararak
sozlesme yapabilmektedirler. Bu sekilde hazirlanan sozlesmelerde, genel olarak;
taraflardan biri, iki adet matbu olarak ¢ikartilan sézlesmenin her iki niishasin1 da
imzalayarak taraf firmaya (kargo, kurye vs yolu ile) gonderimi saglar; karsi firma da
sOzlesmeleri imzalayarak birini kendi bilinyesinde tutar ve digerini imzali bigimde
saklanmasi i¢in geri gonderir. S6zlesmenin yazili olarak bu sekilde saklanmasi gereklidir.
Yapilmasi gereken degisikliklerde yine aym prosediir uygulanacaktir. S6zlesme siiresi
yapilacak ticarete gore taraflarca belirlenmis olabilir; veyahut donemlik olarak yenilenir.

Dis ticaret yapacak taraflar arasi s6zlesmenin 6nemi, izlenmesi gereken yol rehberi
olmasinin yanisira, herhangi bir olumsuzluk ile karsilasilmasi halinde kendini gosterir.
Odeme yonetiminin belirtildigi dogrultuda gergeklesmemesi halinde sdzlesme baglayici

olur.
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2.1.2. Pesin Odeme (Advance Payment — Cash In Advance — Cash Before Delivery)
Pesin O0deme yonteminde sozlesmenin yapilmasi sonrast alict (ithalatcr)
siparisinin eline ulagmasimi beklemeden Odemeyi banka transferi yoluyla gonderir.
Ihracatc1 6demeyi aldiktan sonra siparisin {iretimine baslar veyahut hazir siparisin lojistik
operasyonunu organize eder.
Pesin 6deme sekli asagidaki 6zelliklere sahiptir:

* Risk tamamen alic1 tizerindedir. Saticidan mali teslim almadan saticiya ddeme
gerceklesmektedir.

*  Uzun vadeli ¢aligma sonrasi olusan giliven, ihraci yapilacak malin 6zellikleri,
pazar durumu, saticinin giicii, malin alici i¢in aciliyeti gibi sebepler pesin ddeme
tercih sebeplerindendir.

» Pesin satiglarda yapilan iskontolar da bu yontemin uygulanmasinda etkilidir.

+ Thracatci i¢in pesin ddeme bir finansman kaynagi olmaktadir.

* Yeni baslanacak dis ticaret icin Oncelikle yapilan numune c¢alismalar1 da
cogunlukla pesin 6deme kapsamindadir. Bu tip ihracatlar giimriikte numune
olarak isleme alindiginda 6deme gerekmezken, satis olarak gidecek numuneler de
kesin ihracat kurallarina tabi olup gelirleri pesin 6deme olarak tahsil edilir.

Pesin 6deme seklinde, ihracatgi firmalar, siparis lizerine liretim yapiyorlarsa, siparisin
ellerine gecmesiyle birlikte ithalat¢1 firmadan paranin pesin olarak gonderilmesini isteyip
paranin banka hesaplarina gecmesiyle birlikte iiretime baglayabilecekleri gibi, depoda
hazir olan bir malin siparig edilmesi durumunda yine para gelir gelmez yiikleme ve ihracat
islemine baslayabilmektedirler. Fakat her haliikarda ithalatcilar, siparisi verir vermez
veya yiikleme tarithine yakin bir zamanda, ihracatciya gilivenerek mal bedelini banka

kanaliyla transfer etmektedirler. (DOLEK, 2006, s.14)

32



1. Batg Sozlesmes

[HRACATCI ITHAT ATCI
5. Thracat Operasyon FCUNETE
o4 2. Ithalatg
Ddemerin tarafindan
saticiya barkaya
aktarilmas ddeme
IHRACATCI BANKASI 3. Odeme Transfer ITHALATCI BANKASI

SEKIL 2.1. Pesin Odeme Isleyisi

Pesin 6deme isleyis siireci asagidaki gibidir;

1.

6.

Thracatgi ile ithalatg1 firmalar, yapilacak ticaret ile ilgili tiim detaylar1 icerecek
sekilde sozlesme yaparak sartlar1 belirlerler.

Ithalat¢1 firma, konu siparisin ddemesi i¢in bankasina ddeme talimati verir.
Ithalatg1 bankasi, ihracatci bankasina odeme talimati dogrultusunda para
transferini gerceklestirir, bu asamada transferin iletildigine dair kamt olarak swift
goriintiisii iletilebilir.

Thracatcr firma bankasi, gelen ddemeyi firma hesabina gegirir. ihracatci firma
6deme kontrolii i¢in swift ile sorgulama yapabilir.

Bu asamada s6zlesme sartlarina uygun olacak sekilde ihracat operasyon siireci
baglar. Teslim sekline gore ihraca konu malin ytliklemesi yapilir ve gerekli tiim
evraklar hazirlanarak ithalatciya ve ithalatg1 tarafindan yetkilendirilmis
kuruluslara (nakliyeci, gimriik¢ii) iletilir.

Konu yiikleme i¢in gerekli glimriik islemleri tamamlanarak mal ithalatciya ulagir.

Bu 6deme yonteminde, ihracat bedeli i¢in bankalar tarafindan Déviz Alim Belgesi

hazirlanir. Gelen doviz, 6deme gerceklestigi giiniin kuru ile kaydedilir, fatura ya da sevk

tarihine gore hesaplanmaz.

Kambiyo mevzuatimizda belirtildigi iizere; ihracat¢i 6deme aldigi tarihten itibaren

onsekiz ay i¢inde konu malin ihracini tamamlamis olmalidir ve yine aym sekilde,

ithalat¢1 gonderdigi 6demeye konu siparisinin onsekiz ay icinde eline ulagsmasini

saglamalidir. Bu siire gemi yoluyla oldugu takdirde yirmidort ay olarak belirlenmistir.
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Pesin calisma saticilar agisindan en diisiik riskli 6deme seklidir. Konu ticarette satici,
gonderecegi malin bedelini pesin tahsil ederek riski elimine eder; boylece malin
hazirlanmasi i¢in gereken finansmani onceden saglamis oldugundan, {iretim i¢in mali
sikintiya diismemis olur. Alict ise pesin ddeme yontemi ¢ok risklidir; teslim alinacak
malin sipariglerine uygun iiretilmemesi, zamaninda gonderilmemesi veyahut hig
gonderilmemesi gibi riskler ile karsi karsiya kalacaktir. Alici firma, sdzlesmede belirtilen
sartlara uyulmamasi halinde 6demenin geri alinacagina iliskin bankasina bilgi verebilir,
bu sekilde alacagi risk diizeyini diigiirmiis olabilecektir.

Ayrica, endiistriyel lriinlerin ticaretinde (isletmeden isletmeye satiglarda — B2B)
heniiz s6zlesme yapilmamis iken numune ¢alismalari asamasinda da bedel tahsil edilecek
ise pesin 6deme sekli uygulanmaktadir. Seri liretime gecis onay1 tamamlandiktan sonra

sozlesmeye ddeme sekli anlagmaya gore belirtilecektir.

2.1.2.1.Havale, Cek Ve Efektif ile Odeme

Ithalatg1, yurtdisindan alacagi mal bedelini kendi iilkesindeki bankaya ulusal para
olarak yatirir. Ithalatgimin bankasi, satici iilkesindeki muhabirine 6deme talimati verir.
Satic1, mahalli (muhabir) bankasindan bu paranin karsilig1 ulusal parasini tahsil eder ve

bir doviz alim bordrosu diizenlenir, sonrasinda ise mal sevkini gergeklestirir. (KUTLU,
2011, s.139)

Sahis veya Firma Cekleri : Bankada agilmis olan sahsa veya sirkete ait vadesiz bir
hesaba bagli ¢eklerdir. Cekin karsiligr tutar, bagl hesapta bulundurulur ve satici, bu

hesaptan banka aracilig1 ile aliciya 6deme yapar.

Banka Cekleri : Borglu taraf, bor¢lu olan meblagda paray1 bankaya yatirir ve adini
verecegi alacaklist adina bir ¢ek diizenlenmesini talep eder. Banka, kendisini bor¢lu
gosteren bir ¢cek hazirlayarak borglu tarafa teslim eder ve bor¢lu da bu banka ¢ekini
alacaklisina verir. Bu sistemde; alacaklinin karsisindaki gercek borg¢lu banka olmaktadir

(ONURSAL, 2013:280)

Seyahat Cekleri : Seyahat halindeki isadamlari, nakit tasimanin riskini ortadan

kaldirmak amaciyla bankadan kisi adina diizenlenen ve bedeli 6denmesi karsiliginda ¢ek
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alir. Kisiler bu ¢eklerin nerelerde gecerli olacagim bilerek, bu ¢ekler ile banka giivencesi
altinda 6deme yaparlar ve bu sayede yanlarinda riskli dl¢iide nakit bulundurmaktansa
daha giivenli bir sekilde seyahatlerini gerceklestirirler. Is artirmak amaciyla yapilan
seyahatlerde ¢esitli sekillerde (konaklama, ulasim, is merkezleri gibi yerlerde) 6demeler
bu sekilde yapilabilmektedir. Kullanilmayan ¢ekler ikinci bir imza ile bankaya teslim

edilerek ¢ek tutarini geri alir.

Kredi Kartlar : Giiniimiizde sik¢a kullanilmakta olan kredi kartlari, aym sistem ile

limiti kadar 6deme yapma imkan1 sunmaktadir.

2.1.2.2.Prefinansman (Prefinancing)

Prefinansman bir 6n 6demedir. Bu 6demede ithalat¢1 ihracat¢inin bankasindan
garanti alir. Eger ihracatgr mali ithalatgiya gondermez ise ithalatg1 yaptigi on 6demeyi
garanti vermis bulunan bankadan faizi ile birlikte iade alir. Garanti veren banka bu garanti
karsiliginda ihracat¢idan belirli bir komisyon alir. Prefinansmanda pesin 6denen kisim
icin faiz s6z konusudur. Banka ihracatg1r adina kefil olmaktadir. Ancak bunu
saglayabilmek i¢in ihracat¢inin bankanin kredi miisterisi olmasi gerekir. Banka sagladigi
bu garanti karsihiginda ihracatgidan genellikle aylik yilizde bir oraninda komisyon
almakta, ihracatin gergeklestirilememesi halinde banka ana para ve faizini saticidan tahsil

etmektedir (AKIN, 2008, s.132)

2.1.3. Mal Mukabili Odeme (Open Account — Acik Hesap)
Mal mukabili 6deme yonteminde, sézlesmeye konu malin thracinin tamamlanip

alic1 tarafindan teslim alinmasindan sonra 6deme gerceklestirilir.
Ithalatciya avantaj saglarken, ihracat¢i agisindan risk olusturan bu ddeme yonteminde,
ticaretin tim riski satici iizerindedir. Bu nedenle;

* Alicimin tanindig1 veya yeterince glivencenin verildigi,

* Mal degerinin ¢ok yiiksek olmadigi,

» Saticinin mallar1 satmakta ¢ok istekli oldugu,

* Yeni pazarlar kazanmak istedigi,

* Aliciyla uzun uzun siireli bir is iliskisine girmek istedigi

durumlarda kullanilmasi gereken bir 6deme yontemidir. (TURHAN, 2013, 5.79)

35



1. Sabig 3ozlegmes o
HRACAT(CI ITHAL ATCI
2 Thracat Operasyon - "
. 3.GUMRUK :
6. Odemernin - 4. Ithalatq
saticiya tarafindan
aktarilmas bankaya
ddeme
THRACATCI BANK ASI 5. Odeme transferi ITHAL ATCI BANK ASI

SEKIL 2.2. Mal Mukabili Odeme Isleyisi

Mal mukabili 6deme sekli isleyis siireci agagidaki gibidir;

1. Thracatc: ile ithalatgi firmalar, yapilacak ticaret ile ilgili tiim detaylar:
icerecek sekilde s6zlesme yaparak sartlar belirlerler.

2. Thracatgi firma, malzemeyi hazirlar ve sézlesme sartlarina uygun sekilde
ihracat operasyonunu baslatir; teslim sekline gore ihraca konu malin yiiklemesi
yapilir ve gerekli tiim evraklar hazirlanarak ithalatciya ve ithalatgi tarafindan
yetkilendirilmis kuruluglara (nakliyeci, giimriik¢ii) iletilir.

3. Konu yiikleme i¢in gerekli giimriik islemleri tamamlanarak mal

giimriikten ¢ekilerek alictya ulasir/ulastirilir.

4. Ithalat¢1 firma, bankasina alic1 bankasma 6deme yapilmasi i¢in talimat
Verir.
5. Ithalat¢1 firma bankasi, talimat dogrultusunda alici bankasina parayi

tranfer eder.
6. Thracatg1 firma bankasi, gelen ddemeyi firma hesabina gecirir, firmaya
oder.

Bu 6deme sekli ¢ergevesinde yapilan ihracatlar {ilkemiz agisindan bakildiginda da bir
tiir yabanci tilkeler kredi taninmasi anlamina geldigi i¢in bu tiir ihracatlarda kambiyo
mevzuatt olduk¢a hassas davranmaktadir. Mal gonderildikten sonra ihracat bedelinin
zamant i¢inde (yani en ge¢ 180 giin i¢inde) yurda getirilmesi sart kosulmaktadir. Bu
duruma istisna olabilecek miicbir sebepler (zorunlu, elde olmayan nedenler) ise sadece
asagida siralanan su durumlardir (DOLEK, 2006, s.17-18) :

+ lthalatg1 veya ihracatci firmanin iflast
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+ Ithalatc iilkenin resmi makamlarindan kaynaklanan sebeplerle ihracat bedelinin
stiresi i¢inde getirilememesi
» Thracatc ile ithalatg1 arasinda ortaya cikan herhangi bir anlasmazlik sebebiyle
yurtdisinda dava agilmig veya tahkime gidilmis olmasi
* Grev, lokavt veya avarya halinin ger¢eklesmis olmasi
» Dogal afet, savas benzeri olaganiistii durumlarin giindeme gelmis olmasi
* Mallarin kaybedilmesi, hasar gérmesi veya imha olmasi
Miicbir sebep olarak kabul edilen durumlarin da mutlaka yetkili makamlar tarafindan
diizenlenmis belgelerle ispati sart1 aranmaktadir.
Mal mukabili 6deme sekline gore satig yapacak ihracat¢1 firmalarin mal satis1 yapacaklar
iilkenin kambiyo mevzuatlar1 hakkinda bilgi sahibi olmalar1 gerekir. Ciinkii istikrarsiz
rejimlerde mal bedelinin yurtdisinda transferi kisitlanabilir veya engellenebilir. Bu
noktada saticinin alict iilkesindeki siyasi ve ekonomik istikrara ¢ok giivenmesi gerekir
(DURUKANOGLU, 2008, 5.64). Buna ragmen, uluslararasi1 6deme sekillerinden en fazla
oranla kullamlan yontemdir.

Mal mukabili icin, ihracatcilar acgisindan ihracat yaptigi firmaya odemesini
yapacacagina giivenmesi gerekir. Ancak yapisal olarak yaptirimda giiclii olan firmalarin
alic1 pozisyonunda olmasi durumunda 6deme alinmaksizin ihracat gergeklesebilmektedir.
Bunu yaparken ihracatgi alicinin kasti olarak 6deme yapmamasi ya da iflasi gibi
durumlarda 6deme yapamamasi riskini tistlenmis. Ayn1 zamanda bu yolla satic1 alictya
kredi veyahut finansman saglamis olmaktadir. Odeme alamama riskini diisiirmek igin
saticinin alic1 firmanin yapist yaninda alicinin iilkesinin yapisim da arastirmis olmasi
gerekmektedir.

Mal mukabili alicilarin piyasada ¢ok giiglii bulunmasindan dogan bir 6deme
yoludur. Ote yandan ihracatg1 firmalarin riski iistlenebilecek gii¢lerinin olmasi ve bu
sekilde islem yapmasi, rekabetci bir yaklagim olarak goriilebilir. Cilinkii bu sekilde
alicinin daha ¢ok tercih edecegi bir firma olur ve dolayli olarak ihracat kapasitesini

artirmis olur.
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2.1.4. Vesaik Mukabili Odeme (Documentary Collections Cash Against Documents

- CAD -D/P)

Vesaik mukabili 6deme; alicimin ithal ettigi malin bedelini, s6z konusu mali temsil
eden belgelere dayanarak ddemesi esasini temel alir. Bu tiir 6demelere konu olacak
vesikalar; policeler, emre yazili senetler, ¢ekler, 6deme makbuzlarim ve diger para
odemesini saglayan herhangi bir senedi ifade etmektedir. Buna ek olarak ticari vesikalar
ise; faturalari, navlun belgelerini, emtia ile benzeri senetleri ve mali olmayan diger
senetleri ifade etmektedir. (CANITEZ, 2006, s.197)

Vesaik mukabili 6demede, mal bedelinin tahsiline iliskin uygulamalar
Milletleraras1 Ticaret Odast (MTO)’nin 1 Ocak 1996 tarihinde yaymlayip yliriiliige
soktugu “Tahsiller I¢in Yeknesak Kurallar” (URC 522)’da belirlenmis kurallar
kapsaminda gerceklestirilmektedir (TURHAN, 2013:83). Toplam yirmialtt maddeden
olusan kurallar biitliniinde vesaik iki ayr sekilde tammlanmistir;

-Ticari Evraklar: Fatura, konsimento, nakliye belgeleri gibi mali degeri olmayan
evaklar

-Mali Evraklar: Para 6demesini saglayan evraklar (polige, ¢ek, senet, 6deme
makbuzu gibi)

Vesaik karsiliginda 6deme yontemi, ihracatcilarin mal karsiliginda 6deme
yontemine gore daha hizli ve daha az riskli olan ancak yine de 6demeyi tam anlamiyla
giivence altina almayan bir 6deme yontemidir. Satic1 eger alic1 firmaya malin1 6demesiz
sevk edebilecek kadar giiveniyor ancak 6demesini almadan teslim etmek istemiyor ise bu
ddeme yontemini kullanmayi tercih edebilir. Burada devreye banka girecektir. Thracatci
firma mallarin1 sevk ettikten sonra sevk evraklarini direkt olarak ithalat¢i firma adina
diizenlemektense, araci banka adimna diizenleyerek ticaretini ve 6demesini kismen garanti
altina alacaktir. Goriildiigii tizere, vesaik mukabili yonteminde 6demenin tamamlanmasi
icin malin alictya teslim edilmesi veyahut teslim yerine ulagmis olmas1 sart1 yoktur.

Odeme siireci mallarin sevk edildigini gdsteren evraklar ile yiiriitiilmektedir.

2.1.4.1.Vesaik Mukabili Odeme isleminin Taraflar
Belge karsiliginde 6deme yonteminde taraflar agagidaki gibidir (KAY A, 2013, 5.424);
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+ TIhracatci (Drawer, exporter, principal): Yiikledigi mallara iliskin belgeleri
tahsil talimat1 ile birlikte bankasina verir. Akreditifte amir, ithalat¢i oldugu halde
tahsil vesaikinde amir ihracatcidir.

+ Tabhsile gonderen banka (Muhabir Banka/Remmiting Bank): Thracat¢inin
sectigi bir bankadir. Ihracatcimin belgelerini ithalatginin iilkesindeki bankaya
gondermektedir. Belgeleri kendi talimat mektubu ekinde génderir. Thracatgimn
verecegi talimatlar1 yerine getirir ve ddeme yapilana kadar takip eder.

* Tahsil eden veya ibraz eden banka (Amir Banka/Collecting or presenting
bank): Tahsil vesaikini 6deme ya da kabul karsiliginda ithalatgiya veren
bankadir. Ayr1 bir banka olabilecegi gibi tahsile gonderen bankanin subesi de
olabilir. Banka, tahsil ettigi paralar1 havale eder. Police bedelinin 6denmemesi
durumunda muhabirin talimatina uyar, 6rnegin protesto eder. Vesaik bu bankaya
cogunlukla”Remmiting bank” tarafindan gonderilir. Ancak kimi zaman dogrudan
dogruya ihracatcnin gonderdigi de goriilebilir. Ayrica ihracat¢inin o tilkedeki
temsilcisi de vesaiki verebilir.

+ Iithalatci (Dravee, importer): Kendisine sunulan belgelerin bedelini 6der ya da
bir policeyi kabul eder.

Bu yontemde taraflardan bankalarin oldukca 6zenli hareket etmeleri gerkmektedir.
Alict ve saticinin bankasi birbirleri ile ac¢ik ve dogru bir sekilde iletisim kurmali,
belgelerin paylasiminda eksiksiz olmali ve islemlerin miimkiin oldugunda kisa zaman
icinde tamamlanmasini saglamaya g¢alismalidir. Ancak bankalarin gerekli kontrolleri
yaparak evrak temin ve teslimi ile 6deme transferini saglamak disinda yiikiimliiliikleri
bulunmamaktadir. Bunun icin ticaret firmalarinin da siirekli bilgi aligverisi i¢inde

olmalari, giiven duysalar bile kontrolii birakmamalar1 6nemlidir.
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SEKIL 2.3. Vesaik Mukabili Odeme Isleyisi

Vesaik mukabili 6deme sekli isleyis siireci asagidaki gibidir;

1. Thracatci ile ithalat¢1 firmalar, yapilacak ticaret ile ilgili tiim detaylar1 icerecek
sekilde s6zlesme yaparak sartlar1 belirlerler.

2. Thracat¢i firma, malzemeyi hazirlar ve sozlesme sartlarina uygun sekilde malin
sevkini yapar.

3. Thracatgl, sevk evraklarim ddeme karsiliginda teslim edilmesi talimati (polige) ile
araci bankaya iletir. Banka burada vesaikin teslim sartlarin1 kapsayan bir talimat
(rémiz mektubu) hazirlar.

4. Thracatci bankasi, tiim evraklar1 témiz mektubu ile birlikte konsimentoda yazili

tahsil bankasina gonderir.

Tahsil bankasi, ithalat¢1 firmaya vesaik bildiriminde bulunur.

Ithalat¢1 firma, gelen bildirim ile bankasina ddeme yapar ve vesaikleri alir.

Odemeyi alan tahsil bankasi, ddemeyi alict bankasina transfer eder.

Odeme ihracatc1 hesabina aktarilir.

© o N o O

Vesaikleri alan ithalatgr konu malin glimriik iglemlerini tamamlayarak mali

glimriikten c¢eker.

2.1.4.2.Avantajlar ve Dezavantajlar
Ihracatci agisindan; vesaik mukabili 6deme yontemi mal mukabili yontemine gore
daha giivenlidir. Eger alicisi ile uzun stireli bir ticaret gecmisi var ise ve akreditif

masraflarina katlanmak istemiyorsa, alicinin 6demeyi gergeklestirecegine giiveni yliksek
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ise bu yontemi tercih edebilir. Bu sayede 6deme i¢in vade beklememis olacaktir ve hizli
bir sekilde 6demesini alabilecektir.

Burada dikkat edilmesi gereken husus; bankanin 6demeyi tam anlamiyla garanti
altina almadiginin farkinda olmaktir. Araci bankalarin alic1 tarafindan yapilan 6demenin
satici bankasina transferi disinda; evraklarin kontrolii veyahut ddemenin alinmasini
saglamasi ile ilgili bir zorunluluklari bulunmamaktadir. Bir diger dnemli konu da,
ihracatci1 kongsimentonun iizerinde alici kismina ithalat firmasinin isminin degil, ithalat¢i
firmanin bankasinin isminin yazmasi gerekliligidir. Eger alict firmanin ismi yazilmis ise
alicinin bankasinin taraf olmasi s6z konusu olamayacak ve islemin mal mukabili
yonteminden farki kalmayacaktir.

Thracatg1 firmanin vesaik mukabilinde iistlendigi risk aslinda oldukga yiiksektir.
Alict bir sebeple mallar1 almaktan vazgegmis olabilir ve 6deme yapmayabilir; bu asamada
satici, sevketmis oldugu mallarina yeni bir alic1 arayigina girecektir; bulamaz ise tiriiniin
iretimi i¢in sarfettigi maliyet, mallarin gonderilmesi ve kendi iilkesine geri
getirilmesindeki tiim sevk masraflar ile mal eger alic1 {ilkesinde uzun siire giimriikte
kalirsa olusacak bekleme masraflarin1 karsilamak zorunda kalacagi icin biiyiik kayba
ugrayacaktir. Ayrica, alici iilkesinde orijinal evraklar beklenmeksizin malin teslimi
gergeklestirilebilir (6rn. Pakistan) ya da giivendigi firma ise vesaikleri banka yerine direkt
olarak alictya gonderebilir, bu sekilde alict mali teslim alip 6demesini yapmayabilir. Her
iki sekilde de 6demesini alamayan ihracat¢inin bankasi tarafindan yapilabilecek tek sey
uyart gondermektir.

Ithalatc1 agisindan ise, ddeme yapilmadan 6nce malm kontroliinii yapma imkani
vardir. Bu sebeple ihracat¢iya gore oldukga giivendedir. Ancak; génderilen malin cinsine
veyahut aciliyetine bagh olarak; 6deme ve vesaik teslimini mali gérmeden veya mal
haniiz gelmemisken yaparsa, gelen malin uygun olmamasi riski ile karsikarsiya kalabilir.
Ayrica firma vesaik orijinalleri olmadan mallar1 ¢ekmis ise ve 6demeyi kasten veyahut
miicbir sebeplerden dolay1 yapamamis ise, bankanin iletecegi uyaridan dolay1 prestij

kayb1 yasayacaktir.

2.1.5. Akreditifli Odeme (Documentary Credit — Letter Of Credit — L/C)
Uluslararasi ticaretin ulusal diizeyde alim satimindan ¢ok daha karmasik olmasi ve
riskinin ¢ok daha yiiksek olmasi, hem alict hem de satic1 agisindan giiven arayisini getirir.

Akreditif kelime anlam1 bakimindan da giivence temelinden tiiremistir ve hem alicty1 hem
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de satictyr baglayan ve gilivene alan, ayni zamanda da gilivence altina alarak
sorumluluklart kesin ¢izgiyle belirlemis kredi mektubudur. Konu akreditif, mal tizerine
olabilecegi gibi hizmet ticareti i¢cin de uygulanabilektedir.

Akreditif; ihracat¢imin yurtdigina sattigi mal ile ilgili sevk vesaikinin ithalat¢inin
bankasinca akreditif islemlerine aracilik etmesi igin belirlenen iilkesindeki bir bankaya
teslimi ardindan belegelerin, akreditif sartlarina uygunlugunun saptanmasi ile mal
bedelini tahsil etmesine imkan saglayan bir kredi islemidir. Satici ve alici arasina
bankalarin dahil edilmesi, saticinin malim1 sevk etmesinden sonra malinin bedelinin
tahsilini kolaylastirmakta, ayrica satig sozlesmesi sartlarina uyulmamasi durumunda
alicinin riske girmemesini de saglamaktadir. Akreditif, sartli bir banka garantisi olup
lehdara akreditif sartlarina uydugu takdirde, mal/hizmet bedelinin 6denecegini tahhiit
eder. (KUTLU, 2011, s.148)

Dis ticaretin saglikli ve kurallara uygun olacak sekilde gelismesi i¢in 1919°da
olusturulan Milletleraras1 Ticaret Odas1 (MTO-ICC), akreditif ile ilgili diizenlemelerde
bulunur; buna yeknesak kurallar denmistir. Bu diizenlemeler kanun hiikmiinde
olmamakla birlikte bir nevi rehber niteligindedir. Giderek hizli bir ivme ile gelismekte
olan uluslararasi ticaretin bu kurallara uyulmasi halinde daha temiz ve kararli olarak
devam etmesi amaglanmaktadir.

Akreditif iglemi igin olmas1 gereken li¢ ayr1 s6zlesme vardir. Bunlar (KAYA, 2013,
5.425)

1. Taraflar arasindaki ticaret sdzlesmesi: Ithalatci-ihracatci arasinda ticaretin

baslamasindan dnce belirlenen kurallar igerir.

2. Ithalatginin amir banka ile sézlesmesi: Akreditif actirmak igin ithalatc1 teklif

mektubu gondererek amir banka ile bir s6zlesme diizenler.

3. Odeme sozlesmesi: Dis ticaret taraflar1 arasinda ticarete konu malin 6deme

sartlarinin belirlenmesine yonelik yapilan s6zlesmedir.

Akreditif Isleminin 6zellikleri asagida siralanmustir (KAYA, 2013, 5.428)

o Akreditif, kapsadigi kurallar geregi hem mali gonderenin demesini garanti
altina almasi bakimindan, hem de mali alacak tarafin 6demesinin karsiligi
mali bekledigi sekilde alabilmesi agisindan ithalat¢iy1 da ihracatciyr da

koruyan bir sistemdir.
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Koruyuculugu dogrultusunda dis ticarette en fazla kullanilan yontemdir.
Akreditif, ticaretin fiili durumu disinda, gerceklesecek ticaretin belirlenen
sartlarinin  yerine getirilmesini saglamaya yonelik olarak, evraklar
tizerinden isleyen bir sistemdir.

Akreditif, bu baglamda diger so6zlesmelerden ayr1 bir sozlesme
durumundadir.

Yine kouruyuculugu sayesinde akreditif en giivenilir sistemdir. Mali
gonderen ihracat¢cinin 6demesi banka garantisi altinda olur ve satict bu
sekilde riskini diisiirmiis olur. Ithalat firmas1 da ddeme yapmadan once,
O0demesi karsiliginda tedarik edecegi malini glivence altina alms olur.
Akreditif bir kredi mektubu olarak tanimlanabilir. Ithalatci, amir banka
olarak atadig1 bankaya gonderdigi kredi mektubu ile 6demeyi bu mektubun
sartlarina gore saticinin bankasina transfer edecegi taahhiidiinii vermis olur.
O halde akreditif bir taahhiit mektubudur.

Akreditifin sartlarina gore, 6deme konusu da garanti altina alinmis
olacaktir ve satici ihracat firmasimin ibraz edecegi belgelerin uygunlugu ile
O0deme islemleri akreditif sartlarina gore gerceklestirilir.

Akreditif isleminde bankalar en 6nemli kurumlar durumundadir. Diger
O6deme yontemlerine gore yalnizca 6demenin transferinden sorumlu olmak
disinda, akreditif mektubu ile daha fazla is yiikiimliligii almaktadirlar.
Akreditif, bankalarin arada evraksal olarak daha fazla isin i¢inde olmalar1
dolayistyla daha ¢ok zaman gerektiren bir yapidadir. Bu sebeple Akreditifle
belirlenen zamanlarda malin génderimi ve 6demenin yapilmast oldukca
Oonem arzetmektedir.

Ayn1 zamanda akreditif diger 6deme yOntemlerine gore en fazla masrafa
sebep olmaktadir. Cilinkii bankalar yiriitecekleri akreditif islemleri
karsiliginda komisyon almaktadirlar. Bu komisyon, genel olarak akreditife
konu bedelin belirli bir yiizdesi olmaktadir, ayrica gergeklestirilen evraksal

faaliyetler karsiliginda da yine ¢esitli bedeller sarj edilmektedir.
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2.1.5.1.Akreditifte Taraflar
Akreditif islemlerinde taraflar asagidaki gibidir:
1. Amir (Akredif Amiri, Applicant, Orderer, Principal): Ithalatc
2. Amir Banka (Oppening or Issuing Bank): Ithalatcinin Bankas:
Lehdar (Akreditif Lehdari, Beneficiary): Thracatci
Gorevli Banka (Muhabir, Aracit Banka, Intermediary Bank)
Ihbar Bankas1 (Advising Bank)
Teyit Bankas1 (Confirming Bank)
Odeme veya Kabul Bankasi (Paying or Accepting Bank)
Istira Bankas1 (Negotiaton Bank)

© © N o g > w

Rambursman Bankasi (Reimbursing Bank)

2.1.5.1.1. Amir (Akreditif Amiri, Applicant, Orderer, Principal)

Amir, satis sdzlesmesindeki alic1 taraf, yani ithalatcidir. ithalatgi, ihracatgr ile
imzaladiklar1 s6zlesmeyi ve tiim detaylar1 iceren bir talimati bankasina ileterek, ayrica
bankayla arasinda bir sdzlesme yaparak akreditif agilmasini talep eder. Ithalatc1 bankaya
akreditif actirirken, acilmasi talep edilen akreditifin tutar1 kadar teminat gosterecektir, bu
sekilde bir 6deme garantisi sunulmus olmaktadir. Akreditifin acilmasi ile birlikte alici,
satic1 tarafindan gelecek ddeme talebi ile 6deme yapacagini onaylamig olacaktir. Ayrica
baslamis bir siirecte akreditif sartlarinda da degigklik talep edebilecek taraf yine akreditif
amiri, yani ithalatcidir. Ihracatc1 ile mutabik olduklart bir degisiklik s6z konusu
oldugunda, degisiklik talebi yaparak bu degisiklik talebi i¢in bir komisyon dder.

Amir, akreditif siiresince asagidaki maddelerden sorumludur (ONURSAL, 2013,

s.319);

e Ithalatcinin akreditif agmasi durumundaki amir, zorunlu olan ya da satict
tarafindan istenilen degisiklikleri (tadil) incelemek ve araciliginm siirdiirmek, her
tiirlii degisiklik durumunda yazigsmalar1 ve iletisimi siirdiirmek durumundadir.

e Evraklarin satict bankasina iletiminde, satici1 bankasimin bir veya birden fazla
rezervi olmasi durumunda, alici banka ile iletisimde kalarak bunlarin bankasi
tarafndan diizeltilmesi ve kaldirilmasi islemlerini takip etmek.

e Satici tarafindan rezerv almayan durumlarda ise anlasilan sartlarda 6deme emrini

verdikten sonra kendisine ulastirilan evraklari miimkiin olan hizli zamanda
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kontrol ederek, bankasina iletmek veyahut itirazi olacak ise bunlarin bildirimini
yapmak.
e (Gonderdigi kredi mektubu olan akretifin sartlarina uymak, kendi iizerine diisen

maddeleri eksiksiz yiiriitmek.

2.1.5.1.2. Amir Banka (Opening Or Issuing Bank)
Akreditif talimatin1 alan ve akreditif metnini olusturarak akreditifi kiisad eden

(acan) bankadir, alicinin bankasidir. Bu banka tarafindan kabul edilen sorumluluk,
akreditif sartlar1 kapsaminda ithalat¢i yani amir’in imzalayarak iletecegi police bedelini
6demek ya da kabul etme yiikiimliiliigiine, akreditifin (kabili riicu veya gayri kabili riicu
olmasi) gesidine gore degisiklik gosterir. Amir banka, herhangi bir riski tizerine almamak
icin, 6demelerin yapilmasi1 agsamlarindan dncesinde sartlarin dogru bir sekilde gergeklesip
gergeklesmedigini dikkatle incelemelidir. Zira, sartlar karsilanmadigi takdirde 6denen
bedelin amirden yani ithalat¢idan temin edilememesi riski vardir. Bu gibi durumda, bu
banka, akreditife konu mallarin satilmasi ile, actigi krediyi kapatmak durumunda
kalacaktir. Bir diger agidan bakildiginda; tiim sartlara uyan evraklar olmasina ragmen
bunlar1 kabuliinii yapmayan banka da, lehdar ve 6demenin baglh oldugu diger birimlere
karst sorumluluk altina girmis olacaktir. (KUTLU, 2011, s.149)

Amir bankasi, akreditif siiresince asagidaki maddelerden sorumludur (ONURSAL,
2013, 5.319)

1. Teslimi zorunlu olan evraklarin uygun olarak teslim alindig1 hallerde;

o Akreditife tabi olarak belirlenmis O0deme sekillerinden hangisi ise
(Vesaiklerin goriilmesi iizerine — sight payment olacak sekilde; teslim
alinmasi sonrasinda sartlarda belirtilmis olan bir tarihteki belli vadede yani
deferred olacak sekilde veyahut evraklarin karsiliginda doviz yerine
O0deme olarak police kabulii ile), bu sekle gore ylkimliligiini
gerceklestirmelidir.

o Akreditif eger “muhabir” bankanin gisesinde vesaik ibrazinda 6deme;
vadeli olacak sekilde 6deme vayahut poligeli “6deme” yontemine tabi ise
ve bu gerceklesmediyse yine yiikiimliilik kapsaminda gorevini yerine

getirmelidir.
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2. Amir banka; akreditifin agilmasi anindan islemlerin kapanmasina kadar ibrazin
karsilanmasi konusunda “doniilemez” sekilde yiikiimli olmaktadir.

3. Biramir bankanin gérevli bir bankay1 remburse etme yiikiimliiliigii amir bankanin
lehdar karsisindaki yiikiimliiligiinden bagimsizdir; ancak, yiikiimliiliiklerini
yerine hakkiyla getiren gorevli (muhabir) bankayr remburse etme

zorunlulugundadir.

2.1.5.1.3. Lehdar (Akreditif Lehdari, Beneficary)

Akreditif lehdari, tarafina akreditif metni acilan ve akreditife konu malin
thracatin1 gerceklestirecek taraftir, yani saticidir. Lehdar, akreditif sartlarina birebir
uymak zorundadir. Ancak, akreditif sartlarina uyamayacagi veya kabul etmeyecegi
maddeler olmasi1 halinde ise yine akreditifin ¢esidine gore degisiklik yapilmasini alictya
talep etmesi gerekir; bu sayede amir gerekli degisklikleri yapacaktir. Akreditif ¢cesidine
gore sorumluluklar1 degismekle birlikte, satis s6zlesmesi kapsaminda ve akreditife uygun
olarak, mallarin ihracatim gerceklestirerek ilgili vesaikleri amir bankaya iletilmesi lizere
kendi bankasina (aract bankaya) gonderir, araci banka da evraklari amir bankaya
gonderecektir. Iletilen vesaik karsiliginda lehdar, vesaiklerin incelenmesi sonucu ihracat
bedelini veyahut kabul imzali policeyi teslim alir.

Akreditif sozlesmesine gore lehdar, mallar1 satis sozlesmesindeki belirtilen
zamanda, gerekli kosullar yerine getirerek istemem belgeler esliginde yiikler ve ytliklenen
mala iligkin belgeleri bankasi aracilifiyla yine akreditifte belirtilen siirelere uygun olarak
ithalatgtya verilmek iizere amir bankaya yollar. ihracatginin amir bankadan ddemesini
garanti alta akreditifli 6deme seklinde en ¢ok dikkat etmesi ve bilingli hareket etmesi
gereken husus, ihracati yaparken kurallar ve zaman acisindan akreditif metnindeki
sartlara uygun hareket etmesidir. Yani rezerv alinmamasi gereklidir. IThracat¢inin
yiklemeyle alakali rezerv yemesi durumunda, hukuken amir bankanin garantorliigii biter
ve sanki islem akisi vesaik karsilhiginda 6deme yapilmasina donerek amir bankada
bulunan evraklar ithalat¢iya tahsil edilmesi igin sunar; ithalat¢imin rezervi kabul edip
etmedigini sorar. Ithalatcimin rezervi kabul etmesi durumunda 6deme yapilir ancak kabul
etmedigi durumda ithalatcinin amir banka iizerinden aldig1 garantide sikint1 dogar. Bu

neden ihracat operasyonunu saglikli yiiriitmekte fayda vardir (DOLEK, 2006, s.22)
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2.1.5.1.4. Gorevli Banka (Muhabir, Arac1 Banka, Intermediary Bank)

Gorevli Banka, akreditifin kosullarina gore, lehdarin yani saticinin iilkesinde
bulunan, akreditifin agildigin1 saticiya bildiren, saticinin evraklarini kabul ederek aliciya
ulastirmakla ve vadesinde 6deme yapmaya veyahut police kabul ederek istira yetkisi olan
bankadir. Akreditif islemlerinin bazilarinda dereceleri degisecek sekilde dort ya da bes
bankaya sorumluluk atansa dahi, ¢ogunlukla bu bankalardan beklenecek gorevler de
muhabir (gorevli) banka tarafindan yapilir. Ancak, muhabir banka ayni zamanda teyit
bankasi durumunda degilse, aksi belirtilmedigi siirece (yani gorevli bankanin ibrazi
karsilamay1 veya istira etmeyi acik¢a kabul ederek bunu lehdara agikca bildirdigi hal
disinda) bir ylikiimliilige sokmayacaktir. Amir banka, police kabul edimi ya da vadeli
odeme yiiktimliiligii altina girmesi i¢in bagka bir banka gorevlendirerek ona yetki atar.
Teyit bankas1 olmayan bir muhabir (gorevli) banka tarafindan belgelerin alinmasi veya
incelenmesi ve gonderilmesi o gorevli bankay1 ibrazi karsilamakla veya istira etmekle
yukiimlii kilmadig1 gibi ibraz karsilama veya istira eylemini de olusturmaz. Muhabir
banka, amir bankanin muhabiri veya ajani olabilecegi gibi saticimin da bankasi olabilir.
Burada gbz oOniinde tutulmasi gereken husus; alicinin {ilkesindeki bankanin, saticinin
temsilcisi olarak degil, esas olarak alicinin iilkesindeki banka namina faaliyette

bulundugudur (ONURSAL, 2013, 5.323)

2.1.5.1.5. Thbar Bankasi (Advising Bank)

Ihbar Bankasi, akreditifin agildigin1 ve akreditif metnini saticiya veya saticimin
bankasina bildiren bankadir. Yiikleme akabinde de evraklarin amir bankaya
ulastirilmasini ve amir bankadan gelen 6demenin ihracatgiya aktarilmasimi saglar.
Teyitsiz akreditif islemlerinde, ihracatginin bankasi genel olarak bu sekilde islemleri
yiiriitecegi i¢in ihbar bankasi olarak anilmaktadir.

Ihbar bankast; akreditifin veya degisikligin kendi kontolleri sonras1 uygun oldugu
sonucuna vardigim ve ihbarin, alinan akreditifin veya degisikligin sartlarin1 dogru olarak
yansittigim belirtmis olur. Bir ihbar bankasi, akreditifi veya herhangi bir degisikligi
lehdara ihbar etmek icin diger bir bankanin (ikinci ihbar bankasi) hizmetinden
yararlanabilir. Bir akreditifin ihbar edilmesi i¢in bir ihbar bankasinin veya ikinci ihbar
bankasinin hizmetinden yararlanan bir banka o akreditife iliskin herhangi bir degisikligin

ihbar edilmesi i¢in ayn1 bankay1 kullanmalidir. (ONURSAL, 2013, s.320)
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2.1.5.1.6. Teyit Bankasi (Confirming Bank)

Teyit Bankasi, akreditifin ihbar1 veya bildirimi yaninda, 6deme ile ilgili olarak
borca teyit verme asamasinda karsimiza ¢ikar. Sorumlulugu amir banka derecesindedir
ve teyitli akreditif ¢esidinde ihracat¢1 banka bu yonde karsimiza ¢ikar.

Satici, akreditifi acan bankanin itibarimi yetersiz buldugu takdirde, kendi iilkesinde
bulunan bir bankanin da, vesaikin ibrazi halinde 6demenin veya vadeli 6demenin veya
keside edilecek policenin kabul ve O6demesinin yapilacagi taahhiidiinde bulunmasin
isteyebilir. Akreditif bedelinin kendisi tarafindan 6denecegini lehdara taahhiit eden teyit
bankas1 amir bankanin riskini {istlenmis olur. Bu risk, vesaik karsiliginda lehdara 6deme
yapan teyit bankasimin rambursan (6demenin karsilanmasi) icin bagvurdugu amir
bankanin veya onun gorevlendirdigi rambursman bankasmin ddemeyi karsilayamama
riskidir. Bu itibarla, teyit bankalari, amir banka adina kredi ¢ikarmak suretiyle “teyit
limiti” saptarlar ve bu limit i¢inde islem yaparlar. Bir teyit bankasi akreditife teyidini
ekledigi an itibariyle ibrazi karsilamakla veya istira etmekle doniilemez bigimde

yiikiimliidiir. (ONURSAL, 2013, 5.321)

2.1.5.1.7. Odeme Veya Kabul Bankasi (Paying Or Accepting Bank)

Odeme Bankasi; 6demeyi yapacak, veyahut iizerine polige alinacak bankadir. Bu
banka, eger sartlar yerine gelmemisse ve buna ragmen O6demeyi gerceklestirmisse,
gerceklestirdigi  0demenin bedelinin amir bankasi1 tarafindan kendisine transferi
konusunda yaptirim uygulayamaz, haksiz konumda olur. Bu durumda banka, alacagini
ancak eline gecirecegi vesaikte gosterilen mallara bagvurmak veya istiraya aldig1 polige
bedelinin kendisine 6denmesini kesideciden istemek suretiyle almaya calisacaktir. Kabul
bankasi ise, iizerine vadeli polige ¢ekilecek olan ve keside edilecek poligeleri kabule
yetkili kilinan bankadir. Tiim akreditiflerde, 6demeyi yapacak bir bankanin (6deme
bankasi) veya poligeleri kabul edecek bir bankamin (kabul bankasi) belirlenmesi
zorunludur.(KUTLU, 2011, s.150)

2.1.5.1.8. Istira Bankasi (Negotiaton Bank)
Bu banka; satici tarafindan iletilen belgelerin konu akreditifin sartlar1 ile Ortiistip
ortiismediginin kontroliinii yaparak vesaik istirakim gergeklestrien bankadir. Istira

bankasi, istira edilen vesaikleri amir banka veya 6deme bankasina gonderecektir ve
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ayrica, rambursman istira bankasi adina belirlenmis ise, rambursman sartlarina gore
vesaik bedeli ve komisyonlarini talep edecektir.

Akreditif sartlari, istiranin herhangi bir bankaca yapilmasina izin vermedikce
istira akreditiflerinde, istiray1 yapacak olan bankanin (istira bankasi) belirlenmesi sarttir.
Istira bankasi, akreditif sartlarina uygun olmayan vesaik karsiiginda 6dedigi paray1 amir
bankadan isteyemez. Bu takdirde banka, alacagimi ancak eline gegirecegi vesaikte
gosterilen mallara bagvurmak veya istiraya aldig1 polige bedelinin kendisine 6demesini

kesideciden istemek suretiyle almaya ¢alisacaktir. (KUTLU, 2011, s.150)

2.1.5.1.9. Rambursman Bankasi (Reimbursing Bank)

Rambursman bankasi, ddeme veya kabul bankasi ile istira bankasim ramburse edecek
(bu bankalarca 6denen paralar1 kendilerine geri verecek) olan bankadir. Amir banka,
baska bir bankay1 dis goriiniislerine gore akreditif sartlarina uygun vesaik karsiliginda
0deme yapmaya, kabul ve istirada bulunmaya yetkili kildig1 takirde s6z konusu bankay1
ramburse etmekle yilikiimliidiir. Amir banka bu yiikiimliiliigiinii dogrudan dogruya
kendisi yerine getirebilecegi gibi yetkili kilacagi bir banka (rambursman bankasi)
araciligindan da yararlanabilir (KUTLU, 2011, s.151)

2.1.5.2. Akreditif Tiirleri
Akreditif islemleri cok gesitli sekil ve kapsamlara tabi olabildigi i¢in, sagladigi
giivence agisindan, 6deme sekilleri acisindan ve finansman araci olarak ana basliklarda

toplanmustir.

2.1.5.2.1. Sagladig: Giivence Acisindan Akreditifler
Sagladig1 gilivence agisindan; doniilebilir, doniilemez, teyitsiz ve teyitli olarak
akreditifler ¢esitlendirilmistir. Ticaret diinyasinda iki akreditif tiirii birlestirilebilir ve alic1

ve satic1 agisindan daha giivenli hale getirilebilir.

Doniilebilir (Kabili Riicu Akreditif — Revocable L/C)
Doniilebilir akreditifler akreditifi acan amir tarafindan lehdarin onayini almadan,
lehdarin vesaikleri bankaya ibraz etmeden once olmak kaydiyla iptal edilebilir. Bu

sebeple satict agisindan bir giiven unsuru olusturmamaktadir. Satici igin riskli olmasi
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sonucu diinya genelinde pek kullamlmamaktadir. Cayma s6z konusu olmamasi
durumunda ise bu tiir akreditifin doniilemez akreditiften bir farki kalmamaktadir. Amir
Banka, lehdara kars1 ayn1 yiikiimliiliie girmekle birlikte vesaik teslimi olmadan 6nce iptal

ve degisiklik hakki bulunmasindan dolay1 tamamen baglayici degildir.

Déniilemez (Gayri Kabili Riicu Akreditif — Irrevocable L/C)

Doniillemez akreditif ¢esidinde, alici-amir tarafindan tek tarafli olarak iptal
edilebilme ya da degisiklik yapabilme imkan1 yoktur. Herhangi bir islem igin taraflarin
anlagmaya varmis olmasi sarti bulunmaktadir. Doniilemez, yani gayri kabili riicu
akreditif, lehdar onay1 olmaksizin iptal veya degisiklige kapali oldugu icin satict
acisindan oldukga giivenlidir ve yine bu sebeple uluslararasi ticarette doniilemez akreditif
oldukca yaygin olarak kullanilmaktadir. Akreditif metninde herhangi bir belirtme

yapilmamigsa, o akreditif doniilemez olarak kabul edilir.

Teyitsiz Akreditif (Unconfirmed L/C)

Teyitsiz akreditiflerde araci bankanin 6deme ile ilgili herhangi bir sorumlulugu
bulunmamaktadir. Araci bankanin gorevi, akreditifin dogrulugunun kontrolii ve yiikleme
sonrasinda vesaiklerin amir bankaya iletilmesi ile biter; 6deme ile ilgili herhangi bir
gilivence saglamaz ve herhangi bir tahhiitte bulunmaz. Satic1 agisindan teyitsiz akreditif
giivenli degildir; saticinin alictya ve alici bankasina giiveni tam ise teyitsiz akreditif

kullanilir.

Teyitli Akreditif (Confirmed L/C)

Teyitli akreditifte; amir banka tarafindan, akreditif metni ile birlikte 6demenin
yapilacaginin teminat1 olan talimati da alan araci banka (lehdar bankasi), 6demenin
yapilacagina dair kendi teyidini de belirterek 6deme sorumlulugu altina girmektedir.
Boylece, araci banka, akreditif metninin dogrulugunu kontrol etmesi ve vesaiklerin teslim
gorevleri disinda; ddemenin satictya ulastirilmasindan da sorumlu olmaktadir. Akreditifin
teyitli olarak acilabilmesi i¢in doniilemez (gayri kabili riicu) olmasi zorunludur ve
akreditif metninde bu teyit talimatinin da verilmis olmasi gerekmektedir. Satici agisindan

O0demesinin garanti alina alindig1 bu akreditif tiirii en giivenilir olanidir.
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2.1.5.2.2. Odeme Sekilleri Acisindan Akreditifler
Odeme sekilleri acisindan akreditifler, islemlerde 6demenin nasil olacagi ve

teminat altinda olup olmadiginin dogrudan belirtildigi akreditif tiirleridir.

Rotatif Akreditif (Doner/Donen Akreditif - Revolving L/C)

Rotatif akreditif, bir bolimii ya da tiimii kullanildikca aynmi sart ve tutar
cergvesinde kendiliginden yenilenen bir akreditif tiiriidiir. Alic1 miisterisinden tutari
yiiksek ya da uzun siireli olacak sekilde alim gerceklestiriyorsa, hem yiiksek tutarda
anlagsmanin getirecegi maliyet avantajindan yararlanabilir, hem 6demenin bir seferde
yapilmasi yiikiinden kurtulur, hem de tekrar aymi islemleri yapmamn zaman ve emek
kiilfetinden kurtulmus olur.

Rotatif akreditiflerde donerlilik kosulu ya miktar ile ya da siire ile simrlandiriimaktadir.
Miktar sinirlamasina gore devir eden akreditiflerde, akreditifin tutari, kag kez donebilecek
oldugu ve buna gore de 6demelerin toplam sinir1 belirlenir. Siire sinirlamasina tabi olarak
devir eden akreditiflerde ise sevkiyatlarin ne zaman yapilacagi teker teker tanimlamr. Bu
tiir akreditifler, kiimiilatif yani biriken (cumulative) ya da birikmeyen (nin-cumulative)
olmak iizere iki sekilde agilabilir. Biriken akreditifte, bir donemde tamami kullanilmayan
akreditifin bedeli, sonraki donemdeki tutarlaraa eklenmesi suretiyle kullanilir. Bunun igin
muhakkak ana mektupta sastlarin belirlenmis olmasi zorunludur. Aksi halde birikmeyen
akreditif olarak muamele goriir ve bunda da kullamlamayan kismindan sonraki donemde

faydalanilmaz, kullanilamamig kisim iptal edilmis sayilir. (AKIN, 2008, s.134)

Kirmizi Sarth / Pesin Odemeli Akreditif (Red Clause L/C)

Diger akreditif sekillerinde 6deme vesaiklerin ibrazindan sonra yapilirken,
kirmiz1 sarth akreditifte, akreditif sartlarina uyulacagi taahhiidii karsiliginda lehdar, araci
bankaya vesaikleri ibraz etmeden avans maiyetinde pesinen alabilir. Kirmizi sarth olarak
isimlendirilmesi, dikkat edilmesi icin ilgili kismin kirmizi miirekkep ile yazilmasmin
sonucudur ancak giiniimiizde akreditifte detayli olarak sinir tutar belirtilmektedir. Kirmizi
sarth akreditif ile satici prefinansman saglamis olur ve sevk sonrasinda diizenledigi
faturada aldig tutar1 disiilmiis olarak gosterir ve kalan tutarin 6demesini alir. Burada
riskte kalan taraf alict bankasi ve alicinin kendisidir, 6deme karsiliginda sevkin

yapilmamasi ya da vesaiklerin dogru ibraz edilmemesi karsisinda tiim riski alic
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iistlenecektir. Bu sebeple bu tiir akreditif alicinin saticiya ve siparisini teslim almasinda

etkili olacak diger unsurlara giiveninin yiiksek olmast durumunda kullanilir.

Yesil Sarth Akreditif (Green Clause L/C)

Kirmizi sartli akreditife benzemekle birlikte, yesil sarth akreditifte ihbar bankasi,
lehdarin akreditife konu mallarin bir depoya teslim edildigini belirten ambar teslim
belgesi ibrazi karsiliginda 6deme yapar. Ancak, ihbar bankasinin 6deme yapmis olmasi,
depodaki malzemelerin himayesi sorumlulugunu getirmez ve herhangi bir uyumsuzluk
sonrasinda ddemeyi lehdardan degil, amir bankadan talep etme hakkini sakl tutar. Yesil
sarth akreditifte de kirmizi1 sarth akreditifte oldugu gibi risk alicidadir.

ibrazla Odemeli Akreditif (At Sight L/C)

Odemenin, amir bankaya veya istira bankasina vesaiklerin akreditif sartlarina
uygun bir sekilde ve vadesi i¢cinde teslimi ile gerceklestirildigi akreditif tiiriidiir. Burada
dikkat edilecek husus, ddemenin hangi banka tarafindan yapilacagimin veya nerede
yapilacaginin belirtilmis olmasidir. Lehdar genel olarak kendi hesabina gec tranfer
olacagindan dolay1 6demenin amir bankasindan ¢ikmasini tercih etmez, bu sebeple sartlar

belirlenirken 6deme yeri 6nem arz etmektedir.

Ertelenmis Odemeli / Vadeli Akreditif (Deferred Payment L/C)

Vadeli akreditif, 6demenin vesaik ibrazindan veyahut yiikleme tarihinden belirli
bir vade sonrasinda gerceklestirilecegini 6ngoren, ancak vesaik ibrazinda polige ibraz
edilmeyen akreditif tlirtidiir. Satic1 vadeli akreditif ile bir nevi aliciya finansman saglamig
olur, vadesi geldigine 6deme akreditifin tiirline gore teyit bankasi tarafindan veyahut amir

banka tarafindan gerceklestirilir.

Kabul Kredili Akreditif (Acceptence L/C)

Kabul kredili akreditif, aslen vadeli akreditif olmakla birlikte, vesaiklerin ihbar
bankasina iletilmesi karsiliginda lehdarin bir vadeli polige alarak, poligenin vadesinde
keside edilmesi, bozdurulmasi imkanini saglayan akreditif tiiriidiir.

Polige, yanhz akreditif amiri veya bankalardan biri tarafindan kabul edilebilecegi gibi

amirin kabuliine bankalardan birinin “aval” vermesi suretiyle daha da giivenceli hale
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getirilebilir. Bu, alici-satic1 arasindaki anlagsmaya ve alicinin bankasiyla olan, bankalarin
da kendi aralarindaki kredi iligkisine gore ortaya ¢ikan bir durumdur. Esasinda, kabul
kredili akreditiflerde, poli¢cnin kabulii veya policeye aval verilmesi halinde, bankalarin
akreditiften dogan ylkiimliliikleri sona ermekte, yiikimliiliigiin kaynagi polige

olmaktadir. (ONURSAL, 2013, 5.330)

Istira Akreditifleri (Negotiaton Credits)

Satici akreditif sartlarina gdre, amir banka veya alici lizerine ¢ektigi vadesiz veya
vadeli poligesini diger akreditif belgeleri ile birlikte ihbar/teyit bankasina vermektedir.
Banka, belge kontrolii ile sartlara uygunluk sagladiktan sonra poligeyi istira etmektedir
(satin alma). Banka police ve belgeleri muhabirine (amir banka) gdndermektedir. Boylece
policeyi, vadesiz ise ddemeye, vadeli ise kabule sunmaktadir. Ihbar ve teyit bankasi,
polige bedelini police vadesiz ise belgeleri gonderdigi anda, vadeli ise vadesinde amir
bankadan ramburse etmektedir. Istira akreditiflerinde diger akreditiflerden farkli olarak,
akreditifi acan ve teyit eden bankalar, keside edilecek poligelerin 6demeyi ve satin almay1
sadece lehdara degil, ayn1 zamanda police hamillerine kars1 da iistlenmektedirler. Istira
akreditifleri teyitli veya teyitsiz, cayilabilir ya da cayilamaz olarak diizenlenebilmektedir.

(KAYMAKCI, 2007, 5.336)

Yetki Mektuplar1 (Odeme Yetkisi -Authority To Pay/ Istira Yetkisi -

Authority To Purchase)

Odeme yetkisi ve istira yetkisi olmak iizere iki sekilde uygulanan yetki
mektuplarinin akreditif kapsami igerisinde sayilmasinin sebebi, bunlarin da aym
fonksiyonu gormesidir. Odeme yetkisi’nin en dnemli 6zelligi cayilabilir bir akreditif
olmasidir. Burada, ithalatcinin bankasinin (amir banka), ihracat¢cinin iilkesindeki
muhabirine, ihracat¢gimin mal bedeli karsiligi gereki belgelerle birlikte keside ettigi
poligeleri 6demesi husunda yetki vermesi s6z konusudur. Odeme yetkisi her ne kadar bir
transfer riskinin olmadigim gosteriyor ve ihracatgilar agisindan bir finansman araci
niteligi tastyorsa da, cayilabilir niteligi dolayisiyla pek yaygim kullamlmamaktadir. “Istira
yetkisi” ise poligelerin gerekli belgeler ilisiginde alinip iskonto edilmesi i¢in amir bankca
mubhabir bankaya verilen bir yetkidir. Bunun 6deme yetkisinden farklari, poligelerin alici
iizerine ¢ekilmesi ve cayilabilir-cayilamaz, teyitli-teyitsiz ve kabiliriicu-gayri kabiliriicu
olarak tanzim edilebilmesidir. (KAYA, 2013, s.436)
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Birden Fazla Odemeye Imkan Veren Akreditif (Mixed Payment)

Akreditifte 6deme sekli ikiye ayrilmig olarak da olabilmektedir. Akreditif
metninde belirtilen oranlarla belirli bir kismi1 vesaik ibrazi ile ve kalan kismi da vadeli
olacak sekilde ayarlanmis olabilir, bu gibi durumlarda satici, vadeli kisim i¢in 6deme
taahhiidii alir. Bu sekildeki akreditifler, “Birden Fazla Odemeye Imkan Veren Akreditif”

veya “Mixed Payment” olarak adlandirilmaktadir.

Temiz Akreditif (Clean L/C)

Temiz akreditif, genel olarak 6deme alimi i¢in agilan teminat mektuplaridir. Bu
akreditif ¢esidinde vesaik, mal alimlar1 i¢in agilan akreditiflerde oldugu iizere ¢ok cesitli
ve detayli olarak bulunmamakltadir ancak net bir sekilde belirtilmesi ya da tanimlanmasi
gerekmektedir.

Temiz akreditif, 6ddeme ve garanti islevleri yOniinden iki gruta toplanmaktadir

(KUTLU, 2011, 5.156);

e Odeme Amacima Yonelik Temiz Akreditif: Bu tiir akreditif, akreditifi actiran

firmanin lehdara kars1 periyodik olarak yapacagi 6demeler i¢in kullanilmakta ve
kabili riicu (revocable) ve gayri kabili riicu (irrevocable) olmak iizere iki ayri
gruba ayrilmaktadir.
Kabili riicu temiz akreditif tiirline; akreditif amirinin yurt disinda ¢alisan is¢ilerine
ticret 6demesi i¢in actirdig1 akreditif 6rnek olarak gosterilebilir. Bu kabil bir
akreditif kapsaminda akreditif lehdarinin (is¢inin) isi birakmasi halinde; amir,
lehdarin onayim1 almadan akreditifi iptal edebilir. Gayri kabili riicu akreditif
tiiriinde ise, amirin borglusu oldugu police veya senetlerin vadesinde 6denmesi
garanti edilir, lehdarin onay1 olmaksizin akreditif iptal edilemez.

e Garanti Amacina Yonelik Temiz Akreditif: Bu tiir akreditifte amir, lehdara karsi
bir taahhiitte bulunmustur ve bu taahhiidiinii yerine getirmedigi takdirde, lehdar
akreditif kapsaminda ibrazi istenen vesaiki (amirin ylkiimliliiklerini yerine

getirmedigini beyan eden bir yaziy1) ibraz ederek akreditifi kullanr.

Basit / Adi Akreditif (Fixed L/C)
Akrditif talimatinda belirtilmis olan limit, g¢ekilecek poligeler ile bir defada

kullamlinca hiikkiimden diismiis olur. Basit akreditiflerde soz konusu olabilen, akreditif
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limitinin toplamim agsmamak kaydi ile birkag kez police ¢ekilmesi de miimkii olabilir.
Burada, lehdar, poligeyi ¢ekince bedelini bankadan tahsil ettiken sonra veyahut bankanin
kabul ettigi poligeyi iskonto ettirdiken hemen sonrasinda, akreditif islemleri, satici

acisindan tamamlanmis olmaktadir. Rotatif olacagi en basta belirtilmedigi hallerde ise

akreditif, basit (adi) tiirdeki akreditiften sayilcaktir. (ONURSAL, 2013, s.338)

2.1.5.2.3. Finansman Araci Olarak Akreditifler
Dis Ticaret siirecinde, akreditiflerin finansman saglamasi imkani da olusmaktadir.

Bunlar, Karsilikli, kontrakreditif, devredilebilir ve garanti akreditifleridir.

Karsilikh Akreditif (Back To Back L/C)

Kargiliklh akreditif, bir akreditifte lehdar durumudaki saticimin, lehdar1 oldugu
akreditifi teminat gostererek amir durumunda bagka bir akreditif actirmasi ile olusur. Yani
esas alici ile esas satici arasimna mecazen komisoncu denebilecek, ilk akreditife satic;
ikinci akreditife de alict durumundadir. Ilk acilan (oijinal) akreditifin sartlarina uyulmasi
icin gerken sevk mallarinin temini amaciyla satici tarafindan acitirilan bu akreditife
karsilikli akreditif ad1 verilir. Karsilikli akreditifler, transit ticarette sikga kullanilir; araci
firma tarafina agilan akreditif ihracat akreditifi olurken, araci firma tarafindan agilan
akreditif ithalat akreditifi olur.

Bu tiir akreditiflerde, asil satici ile orijinal akreditif amirinin adlarinin birbirinden
sakli tutulmasi gerekir. Bu nedenle, ibraz edilen vesaikte buna dikkat edilmelidir. Asil
satict mallar1 sevkedip, akreditif sartlarina uygun belgeleri vadesi i¢inde akreditifi acan
bankaya ibraz ettigi zaman bu belgelerin tutari, karsilikli akreditif mukabilinde asil
satictya 0denir. Araci firma ayn1 zamanda asil saticinin faturasi ile degistirilmek iizere
kendi faturasim ve ihracat akreditifinde ongdriilen diger belgeleri bankaya ibraz ederek
bu iki fatura arasindaki farkin (komisyonun) kendisine 6denmesini ister. Belgeler sartlara
uygun bulundugu ve vadesi i¢inde ibraz edildigi takdirde, banka bunlarin tutarini ihracat
akreditifinden ramburse olmak suretiyle, faturalar arasindaki farki (komisyon) araci
firmaya o6der ve belgeleri ihracat akreditifi agan muhabirine gonderir.(ONURSAL, 2013,
5.348-349)

Karsilikl1 akreditifte risk, biiyiik 6l¢iide araci firmanin bankasindadir. Karsilikli

akreditif, islemlerin takibi agisindan aymi banka tarafindan yiritilmesi tercih
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edilmesinden dolay1; araci firmanin bankasi, hem teyit bankasi hem de amir banka
konumunda olacaktir. Bu sekilde riske girerken de; araci firmaya duydugu giivenin
yannda, karsilikli akreditif sartlarimin orijinal akreditif sartlarina birebir uymasina ve

karsilikli akreditifin vadesinin daha kisa olmasina dikkat etmek durumundadir.

Kontrakreditif (Takas Akreditifi - Counter Credit)

Gelismekte olan iilkelerin, ihracatlarinin ithalata dayali olarak devam etmesinden
dolay, iilkeler finansman araci olarak takas akreditifi kullanimini gerceklestirirler. Yani,
ithracat i¢in yonelinen pazardan ithalat yapilmasi 6zelligi ile ortaya ¢ikan kontrakeditif,
bir alicinin bagka iilkeden ihrag¢ etmek istedigi mallar i¢in agacagi akreditif karsiliginda,
ithrag edecegi lilke tarafindan da kendi tilkesinden ithalat yapilmasi tizerine bir akreditif
acilmasidir. ki ayr sevkiyat sonrasinda ise; akreditif bedelleri, aym1 iilkedeki taraflarin,
“yed-1 emin bankasi’ndaki depo hesaplar1 (escrow account) araciligi ile transfer edilmesi
ile islemler tamamlanir. Bu sekilde, uluslararasi piyasalarda dongii saglanarak ihracat i¢in
gerek duyulan hammadde ve yarimamullerin ithalati da ihracat sartina baglanarak,

iilkelerin dis ticaret gostergelerinin daha dengeli olmasinin saglanmas1 amacglanmaktadir.

Devredilebilir Akreditif (Transferrable L/C)

Bazi durumlarda ithalata konu olan malin kismen ya da tamamen ihracatgi firma
tarafindan temin edilmesi veya iiretilmesi miimkiin olmayabilir. Hatta bazen ihracatgi
isletme sadece bir arac1 firma niteligindedir. Iste bu gibi durumlarda; lehdarin (ihracatg1)
ikinci bir lehdara (liretici) akreditifi kolayca devretmesi gerekir. O halde devredilebilir
akreditifin en onemli fonksiyonlarindan biri; lehdar ve iilke gibi cesitli degisiklikler
yapmadan, akreditifin kismen veya tamamen ikinci lehdarlara 6deme yapabilmesidir.
Fakat bu noktada akreditifin devredilebilir 6zelligini kazanabilmesi i¢in, amir bankanin
mutlaka “devredilebilir (transferrable)” ibaresini akreditif metninde kullanmasi gerekir.
Aksi halde s6zii edilen ibarenin diginda bir bagka terimin veya ifadenin kullamlmasi,
akreditife devredilebilir 6zelligini kazandirmaz (CANITEZ, 2007, s.209)

Devredilebilir akreditif, yalmz bir kere devredilebilir ve devir, ilk akreditif
talimatindaki esas ve sartlarla yapilir. Ik akreditif sartlarindan sadece akreditif tutari,
malin fiyati, akreditif vadesi, belgelerin ibraz ve mallarin yiiklenme siiresi lizerinde

azaltma veya kisaltma yapilmasi, sigorta prim oraninin da artiritlmast miimkiindiir. Bir
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devredilebilmesi icin gayri kabili riicu olmast gereklidir. Bu tiir akreditiflerde dikkat
edilmesi gereken husus; akreditif meblagi daha diisiik olarak devredildiginde, sigorta
meblagimin orijinal akreditif tutarini yiizde o fazlasiyla kapsayacak sekilde diizenlenmesi

zorunlulugudur.(KUTLU, 2011, s. 154)

Garanti Akreditifi (Stand-By L/C)

Bu akreditif, bir 6deme garantisine benzer isleve sahip olup, {igiincii bir sahis ile
yapilmig bulunan s6zlesmenin yerine getirilmemesi halinde 6demede bulunulacagini teyit
eden akreditiflerdir. Bu tiir akreditiflerde akreditifi agan banka akreditif lehdarina bir
ficiincii sahis namina garanti vermektedir. Ihtiyat (garanti) akreditiflerinde ddeme belirli
bir islemin yerine getirilmedigi zaman gergeklestirilmektedir. Genellikle biiylik insaat

isleri uzun vadeli satislada bir teminat olarak kullnailmaktadir. (CINAR, 2000, s.175)

2.1.5.3.Akreditifin Isleyisi
Akreditifin isleyisi, riski daha yiiksek olan diger 6deme yontemlerinin islemlerine
gore daha fazladir. Araya 6demeyi taahhiit veya takip eden kurum veya kurumlar girmesi,

islemlerin daha karmasik ve daha uzun olmasina sebep olmaktadir.
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SEKIL 2.4. Akreditifli Odeme Isleyisi

Akreditifli Odeme sekli isleyis siireci asagidaki gibidir;
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10.
11.
12.

2.1.6.

Ihracatci ile ithalatg1 firmalar, yapilacak ticaret ile ilgili tiim detaylar1 icerecek
sekilde sozlesme yaparak sartlar1 belirlerler.

Ithalatc1 firma (amir) tarafindan bir talimat ile bankasina (amir banka) aktreditif
acilmasini talep eder.

Amir banka, akreditif metnini olusturarak muhabir bankaya kiisad eder.

Mubhabir banka, aldig1 akreditif metnini kontrol ve (genel olarak) teyit ederek
lehdara ihbar eder.

Akreditifi alan ve inceleyen lehdar, sartlari tarafina uygun ise hemen ihracat
oprasyon islemlerine baslar.

Lehdar (ihracatg1 — satic1), sevke iligskin vesaikleri muhabir bankaya sunar.
Banka, belgeleri kontrol ettikten sonra akreditifte belirtildigi sekilde 6deme, kabul
veya istira eyleminde bulunur. doniis hakki olmaksizin istirada bulunur.
Akreditife teyidini eklemedikce ihbar bankasin da kapsayan baska herhangi bir
banka, bdyle bir istiray1 lehtara doniis hakkini sakli tutarak yapar. Belgeleri kabul
eden banka, amir bankadan baska bir banka ise, bunlar1 amir bankaya gonderir.
(KUTLU, 2011; s.157)

Amir Banka tarafindan vesaik incelenir, uygun olmasi halinde akreditif amirine
bildirir.

Amir tarafindan 6deme ile birlikte vesaik teslim alinr.

Vesaikler ile alic1 giimriik islemlerini baslatarak mali giimriikten ceker.

Odeme amir bankadan muhabir bankaya transfer edilir.

Odeme transferini alan muhabir banka, lehdar — satic1 hesabia ddemeyi aktarir.

Kabul Kredili Odeme (Documents Against Acceptance — D/A)

Kabul kredili 6deme yonteminin ayric1 6zelligi, 6demenin belirlenen ileri bir

tarihte alinacagim taahhiit eden yazili bir 8deme emri (polige) hazirlanmasidir. Thracater,

sevk evraklarimin yaninda malin bedelininin vadesine 6denmesini salik veren bir police

diizenler. Policenin imzalanarak kabul edilmesi ile ithalatgiya ayni kredi saglanmis olur.

Ithalat¢1 da 6demeyi vadesi geldiginde gerceklestirecegini kabul ederek 6deme yapmadan

mallar1 teslim alabilecektir. fhracat¢1 poligeyi alictya diizenleyebilecegi gibi, ithalatc

bankasina da diizenleyebilir. Polige direkt olarak ithalatciya hazirlanmigsa buna ticari

polige (trade draft) arac1 bankaya diizenlenmis ise de buna banka poli¢esi (bank draft)

58



denir. Thracat¢imn policeyi banka adina diizenlemesi, banka tarafindan ddeme tahhiidii
olacagi i¢in daha giivenlidir. Bu sebeple kabul kredili 6deme yonteminde ¢ogunlukla
bankalar araci olmaktadir.

Poligenin kabulu ile, alici, borcunu kabul ettigini ve zamani geldiginde borcunu
Odeyecegini belirtmis olur; bu acidan police bir bakima hukuksal anlamda kanit
niteligindedir. Vadesi gelen borcun 6denmemesi halinde 6deme yapmayan tarafin itibari
uluslararasi anlamda sardilmis olur. Satici, alacaginin 6denmemesi riskine karsi, ibraz
bankasindan veya birinci sinmif bir diger bankanin “aval”im veya garantisini isteyebilir.
Aval, ticari senetlerden dogan bir borcun 6denmesini saglamak iizere senet (polige)
yliziine serh ve imza konulmasidir. Aval veren kisi (veya banka), kim i¢in yiikiimliiliik
altina girmisse onun gibi sorumludur. Aval serhinde, avalin kim i¢in verildiginin agikca
belirtilmesi gerekir. (KUTLU, 2011, s.146)

Satic1 tarafindan diizenlenmis policenin yalnizca sadece alici, yani ithalatg
tarafindan kabuliine “trade acceptance” denir. Eger police yalmzca ithalat¢1 tarafindan
degil de bir bankanin kabulii ile gegeklesmis ise de , buna “banker’s acceptance” denit.
(KAYA, 2013, 5.416)

Poligelerin kirdirilabilmesi ve cirolanarak baskasina devredilebilmesi i¢in pratik
hayatta cogunlukla poli¢celerin bir banka tarafindan tizerindeki borca kefil olmalar1 (aval
vermeleri) sartiyla kabul edildigini goriiriiz. Avalsiz, sadece ithalatgimin kabuliiyle ve
imzastyla diizenlenmis bir poli¢enin, senetten bir farki olmayacagi i¢in ticari hayatta cok

fazla tercih edilmemektedir. (DOLEK, 2006, s.40)
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SEKIL 2.5. Kabul Kedili Odeme Isleyisi

Kabul Kredili Odeme sekli isleyis siireci asagidaki gibidir;

1. lhracatci ile ithalat¢i firmalar, yapilacak ticaret ile ilgili tiim detaylar1 icerecek

sekilde sozlesme yaparak sartlar belirlerler.

2. Thracat¢1 firma, malzemeyi hazirlar ve sozlesme sartlarina uygun sekilde malin

sevkini yapar.

3. Thracatgl, sevk evraklarinin yamnda malin bedelininin vadesine ddenmesini salik

veren bir police diizenleyerek bankasina teslim eder.

© © N o g &

Ihracatc1 banka policeyi ihracatgiya teslim eder.

Alic1 banka poligeyi ihracat¢i bankasina gonderir.

Ihracatci bankasi, tiim evraklari alicinin bankasina iletir.

Alict bankas, ithalat¢1 firmaya vesaik bildiriminde bulunur.
Ithalatc1 firma, gelen bildirim ile polige kabulii yaparak vesaikleri alir.

Ithalat¢imin kabul ettigi police icin alic1 bankasi, poligeye aval verir.

Kabul kredili 6deme yontemi, 6deme yontemlerinden pesin ddeme disinda vadeli

o0deme yontemlerine gore ti¢ sekilde gergeklestirilir:

« Kabul Kredili Mal Mukabili Odeme

« Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme
« Kabul Kredili Vadeli Akreditif
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2.1.6.1. Kabul Kredili Mal Mukabili Odeme

Kabul kredili mal mukabili 6demede, mal mukabili akis1 devam edecektir.
Ihracatg1 malinin ihracatini gercekletirecek ve ithalatct mali teslim alacaktir. Belirlenmis
vade i¢inde 6deme igin, ithalat¢1 police imzalar, polige vadesinde 6demesini yapar. Bu
sekilde ithalat¢1 aslinda, vadeli alim ile finansman sagladiktan sonra, police ile bir ikinci

prefinansman saglamis olacaktir.

2.1.6.2. Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme

Vesaik mukabili 6deme yOnteminden farki, evraklarin alici bankasi tarafindan
alictya mal bedelini 6demesi karsili§1 yerine, bir police karsiliginda teslim etmesidir.
Ithalat¢1 ithalata konu mallart giimriikten ¢ekmesi icin gerekli evraklari, amir
bankasindan, belirli vadede 6deyecegini kabul ederek teslim ettigi polige karsiliginda
teslim alir ve police vadesinde 6deme amir bankasi tarafindan muhabir bankaya yapilir.

Burada da ithalat¢iya yine bir prefinansman saglanmis olunmaktadir.

2.1.6.3.Kabul Kredili Vadeli Akreditif

Kabul kredili vadeli akreditif, akreditif ¢esitlerinde de belirtildigi iizere; akreditife
uygun vesaiklerin teslimi karsiliginda vadeli bir polige teslimi ve 6demenin polige vadesi
geldiginde yapilmasinin taahhiit edilmesidir. Kisaca, vadeli akreditife ek olarak 6deme

zamani geldiginde 6deme gergeklestirilecegine dair bir polige s6z konusu ise bu akreditif

kabul kredili vadeli akreditif olmaktadir.

2.1.7. Konsinyasyon (Consignments)

Konsinyasyon, bir diger ifadesi ile konsinye ihracat, ileri bir tarihte satilmak iizere
dis alicilara, komisyonculara ya da dis lilkelerdeki sube ve temsilciliklere emaneten mal
gonderilmesidir. Satilmak {izere gonderilen mallar1 teslim alan ilgili kisi veya kuruluslar
mali rayi¢c degerinden satmakta, komisyon vb. giderleri satis gelirinden diiserek kalan
tutar yetkili banka araciligtyla doviz cinsinden ihracatgiya yollamaktadir. (KAYMAKCI,
2007, 5.343)

Bu 6deme bi¢iminin baslica 6zellikleri sunlardir (KAYA, 2013, s.419-420);
e Acik hesap mantigiyla yiiksek oranda benzemesindan kaynakli olarak, gliven

esas1 bulunmaktadir.
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e Yine giivene dayali olmasindan dolayr da riski son derece yiiksektir; malin
satilamamasi veyahut satisinin sonrasinda beklenecek 6demelerin saticinin direkt
olarak kendisine ulastirllmamasi veya eksik olarak yapilmasi karsilasilabilecek
herhangi bir durum karsisinda ilk satici tarafindan kontrol yetkisinin bulunmamasi
ya da yanhs bilgilendirilmesi, tim bu risklerden dogabilecek zararlarin
giderilebilmesi i¢in bir kanuni evrak elde bulunmamasi gibi olumsuzluklari
vardir.

e Dayanikli mallarda daha ¢ok kullanilir, yapisal itibarla uzun siire bekleyebilecek
mallar i¢in uygulanir.

e Fiili ihracindan bir sene igerisinde satilmasi ile bedellerinin elde edilmesi
beklenir, aksi halde geri alim1 gergeklesmelidir.

e Riskin yiiksekliginden dolay1 fazla tercih edilen bir yontem degildir. Ancak,
pazara tutunma ¢abasindan dolay1 tercih edilebilmektedir.

Konsinye satis, tamamen giivene dayali bir yéntemdir. Ihracatci, mallart
satildiginda paranin gonderileceginden bir endise duymamaktadir. Thracatc1 eger para
gonderilmezse, alabilecegi dnlemlerin ¢ok smrl oldugunu da bilmektedir. Ciinkii,
elde bir polige bile yoktur ve mallar satilip gitmistir. Tasidig1 yliksek risk dolayisiyla
konsinye satis yontemi pek ender kullamilir. (SEYIDOGLU, 2016, 5.492)

2.1.8. Mahsuben Odeme

Yapilan ihracatin karsiliinda beklenen 6demelerin doviz veya nakit yerine,
mal/hizmet alinmasi ile karsilanmasi durumunda ortaya ¢ikan 6deme yontemi mahsuben
O0deme olmaktadir. Kars1 ticaret islemlerinde daha kullanildigi sdylenebilir; buradaki
O0demeler doviz aktarimi yerine ithalat ile grgeklesir. Bankalarin burada hangi tarihlerde
o0deme aldig1 ile ilgili olarak kayit tutmalar1 gerekmektedir; doviz alim ve doviz satim
belgeleri ulusal veriler ile kaydedilir. Direk olarak doviz 6demesi mahsuben ddemeye
dahil olamamaktadir, bankalar tarafindan kayit altina alinan ve kur ile yerel paraya
cevrilerek kaydi yapilmis sekilde ilerlemelidir. Kismi olarak yapilmasi ile de
gerceklesebilecek mahsuben 6demede ihracat karsiliginda mahsuben ithalat bedelinin
arasinda fark kaliyor ise 6deme doviz olarak temin edilir. (KAYA, 2013, s.421)

Birden fazla {iilkede yerleskesi olan firmalar, kendi iclerinde mal alip satimi

dogrultusunda bu sekilde 6deme gergeklestirebilmektedirler. Bu sayede kayit altnda
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alinan 6demeler, bankalar tarafindan ve firmanin kendi i¢indeki takibi a¢isindan daha

kontrol edilebilir hale getirilmis olur.

2.1.9. Kars1 Ticaret (Counter-Trade)

Kars1 Ticaret, mal satimi1 karsiliginda doviz yerine yine mal ile degis-tokusu, yani
takas edilmesi islemidir. Genel olarak finansman olusturmada giicliik yasayan tilkelere
ihracatlarda s6z konusu olmaktadir.

Asagida karsi ticaretin ¢esitleri agiklanmaktadir.

2.1.9.1.Takas

Burada, para yerine satisa konu malin tutar1 kadar mal satin alim1 s6z konusudur.
Aslinda bu islemler, ihracat karsiliginda ithalat olarak nitelendirilebilir. Para
kullanilmadig i¢in ticaret yapan iki lilkenin parasi arasinda olacak sekilde sabit bir kur
belirlenir ve buna gore kayit islemleri, genelde takibin de kolaylig1 agisindan ayn1 banka
tarafindan yapilir. Takas iglemleri, tutar1 esdeger olarak kabul edilen mallarin karsilikli
olarak alinarak satilmasi, degis-tokus edilmesidir ve bu tiir islemler tek s6zlesme ile bir
kez olmak kaydiyla gergeklestirilir, uzun vadeli islem yapilmamaktadir. Takas islemi

belli unsurlara gore 6zel takas ve bagli muamele olarak ikiye ayrilir.

2.1.9.2.0zel Takas

Ozel Takas, Mal ve/veya hizmet ihrag ve ithalinde karsilikl1 olarak taraflarin aym
gercek veya tiizel kisiler olmasi halinde, ihraca ve ithale konu olan mallarin bedellerinin
herhangi bir para hareketi s6z konusu olmaksizin kismen veya tamemen birbirleriyle
takas edilebilmesi olarak tanimlanmistir. Mallarin ithali sirasinda ilgililerce GB’ye 6deme
sekli olarak “Ozel Takas” yazilir. {lgili giimriik miidiirliigiince de s6z konusu GB’nin 28.
hanesinde kayith bankaya bu ithalatla ilgili gerekli bilgi iletilir. Mal ihracinin takasa tabi
tutulmayan kismimin tahsilinde genel esaslar uygulamr. (KAYA, 2013, s.417)

2.1.9.3.Bagh Maumele

Iki iilke arasinda gergeklestirilen takas isleminde iigiincii bir iilkenin dahil olmas1
halinde yapilan islemlere denir. iki farkli iilkedeki iki firma, anlasmalarma farkli bir

iilkeden baska bir firmay1 da dahil ediyorsa, bagli muamele islemleri gerceklesmektedir.

63



Burada ti¢giincii iilkedeki firmanmin alis1 ve satisi arasinda belirli bir art1 fark olmalidir.
Yine ayni1 sekilde, ithalat ve ihracati bedellerinin arasinda bedel farki var ise; bu farklar

da doviz olarak kapatilir. (KAYA, 2013, s. 418)

2.1.9.4.Kliring (Clearing)

Kliring, takasin biraz daha gelismis seklidir. Kliringli ticaret genellikle iilkeler
arasinda varilan bir ticaret ve ddeme anlasmasina dayali olarak yiiriitiiliir. iki iilkede de
kliring islemlerini siirdiirmek iizere, 6rnegin kliring ofisi gibi ayr1 birer kurum olusturulur
veya bu amacla merkez bankalarinda 6zel hesaplar agilir. Taraflar yil i¢inde belirlenen
miktara kadar birbirinden mal alma ve satma konusunda anlagsmaya varirlar. Yine takasta

oldugu gibi para kullanilmaz, ancak hesap birimi olarak gérev yapmak iizere, taraflarin

ulusal paralar1 arasinda belirlenen bir kur vardir. (SEYIDOGLU, 2016, 5.506)

2.1.9.5.Kars1 Alim (Counter-purchase)

Kars1 satin alim, bir iilkeye satis yani ihracat yapilmasi i¢in, o iilke ile ithalat
yapilmasi sart1 getirilmesidir. Satig1 yapilmasi konu mal veya hizmetlerin ¢esidi ile satin
alinmaya konu mal ve hizmetlerin ¢esidi birbiri ile bagli olmak zorunda olmaksizin, satig
islemi karsiliginda bir satin alim igleminin olmasi sartinin konmus olmasidir. Bu
islemlerin takasla arasindaki farki, her bir islemin 6demeleri ayr1 olarak yapilmasi ve
takip edilmesidir. Ancak, birden fazla iilkenin mevzuatina gore olacagi icin islemlerin

Ozenle stirdiiriilmesi gerekmektedir.

2.1.9.6. Geri Alim (Buy Back)

Geri Satin Alim (buy back) yontemi daha ¢ok yatirim projeleri alaninda uygulanir.
Burada bir biiyiik sirket veya devlet ilk asamada, karsi iilkede bir iiretim tesisi veya
anahtar teslimi fabrika (turn-key-factory) kurar. Yatirnm bedeli ise kurulan tesisler
iiretime gegtikten sonra onlarin tirettikleri mal veya hizmetlerin satigi ile 6denir. Boylece
ev sahibi iilke doviz cinsinden bir 6demede bulunmadan, liretim tesislerine kavusmus
olur. Bu tiir dlizenlemeler batili sirketler tarafindan dogal kaynaklarin ¢ikarimi ve enerji
projeleri alaninda da uygulanmistir. S6z konusu anlagmalar i¢in “liriin boliislimii”

(product sharing) terimi kullanilir. (SEYIDOGLU, 2016, 5.507)
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2.1.9.7.Dengeleme (Offset - Compansation)

Offset (dengeleme) uygulamasi, iki lilke arasinda yapilacak dis ticaret islemi
sonucu yiiksek miktarlarda doviz 6deme gerektiren ve bu 6demenin alic1 iilkeye negatif
etkisi olacagi durumlar séz konusu oldugunda uygulanmaktadir. ithalat yapan iilkenin
iizerinde olusacak ekonomik (doviz) baski, ithracatinin artirilmasina yonelik, ithale konu
ile ayni olmak kaydi bulunmaksizin birtakim projeler veyahut anlasmalar ile

dengelenmeye caligilir.

2.1.10. Banka Odeme Yiikiimliiliigii (Bank Payment Obligation)

Banka Odeme Yiikiimliiliigii (BPO), uluslararasi ¢apta bankalar arasinda finansal
letisim kurulusu olan SWIFT (Society for Worldwide Interbank Financial
Telecommunication) onciiliiglinde yiiriirliige giren, 2013 yilinda da ICC tarafindan Banka
Odeme Yiikiimliiliiklerine Iliskin Birdrnek Kurallar (URBPO) yaymlanmasi ile
kullanima giren yeni bir 6deme yontemidir.

Banka Odeme Yiikiimliiliigii, halihazida kullanilmakta olan uluslararasi 6deme
tercihlerindeki eksiklikler ve/veya risklerden dolay1 olusan ihtiyactan dolayi ortaya
cikmistir. Bu 6deme yontemine ihtiya¢ duyulma sebepleri asagidaki gibi siralanabilir:

e Mal mukabili 6deme yonteminde, 6demenin ger¢eklesmemesi riski,

e Pesin 6deme yonteminde alicitmn 6deme karsiliginda malim alamama riski,

veyahut zamaninda ya da uygun iiriin alamama riski,

e Vesaikin bankaya ibraz1 sart1 olmasindan dolay1 gegen siire,

e Akreditifli 6deme yonteminde 6deme nispi olarak garanti altina alinmis olmasina
karsin, akreditif metnine sadik kalinmasi zorunlulugu olmasina ragmen
maddelerden bir veya birkagina uyulmamasi halinde 6deme garantisinin ortadan
kalkmasi,

e  Ogzellikle akreditifi acan taraf i¢in katlanilan akreditif ve komisyon masraflari,

o Akreditifli islemlerin karmasiklig1 ve paralel olarak islemlerin daha uzun ve daha
hantal bir sekilde ilerlemesi,

e Mal Mukabilinde herhangi bir finansman imkaninin bulunmamasi.

Akreditif yonteminin alicty1 da saticiy1 da koruma 6zelligi olmasina ragmen, akreditif

metnine uyulmamasi halinde konulan rezervler, akreditif bi¢gimine gore alici ile satici
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arasinda cok sayida sorumluluk altina giren kurumun (bankanin) olmasindan dolay1
islemlerin daha agir ilerlemesi, vesaik ibrazi ve kontroliiniin akabinde 6deme ile ilgili
islemlerin baslamasi gibi sebeplerden dolayi, dis ticaret taraflar1 akreditifli islem
yapmaktan kaginmaktadirlar. Saticilar, akreditifin gliveninden diger negatif yonlerinden
dolay1 uzaklasarak kendileri i¢in ihracatta en riskli 6deme yontemi olan mal mukabilini,
alicilar ise yine kendilerini en riskli konuma getiren pesin 6deme yoOntemini tercih
edebilmektedirler.

Geleneksel 6deme yontemleri diye tabir edilen 6deme yontemlerinin bu agiklarinin
yaninda, finansal sistemin de gilinden giinde artarak dinamiklesen ve hacmi artan
piyasalardan dolay1 gelismesi kacinilmaz olmustur.

Uluslararast ve ayn1 zamanda ulusal ticarette de kullanilan Banka Odeme
Yiikiimliiliigii Odeme Yontemi, ticari iliskileri kolaylastirarak riskleri azaltan bir
alternatif konumundadir. BOP, ihracatgi ile ithalatginin bankalari arasinda bir iletisim ag1
olarak tammlanabilir. Akreditifteki maktu evrak gonderimi yerine, burada veriler
elektronik ortamda gonderilerek TMA (Transaction Matching Application) isimli
uygulama tarafindan elektronik ortamda verilerin karsilastirmasim ve eslesmesinin
yapilmasi saglanir. Bankalar arasi bu iletisim ag1 sayesinde, taraflar arasinda (alici-satici)
sOzlesme disindaki tiim ticaret islemleri elektronik olarak yiiriitiiliir, uygunluk sonucunda

orijinal evraklar yalmzca giimriik islemleri i¢in gonderilir.

2.1.10.1. Banka Odeme Yiikiimliiliigii isleyisi

Banka Odeme Yiikiimliiliigiiniin isleyisi, diger ddeme yontemlerine gére ok daha
teknolojik ve ¢ok daha hizhidir. Hizli olmasindan dolay1 ve bir eslesme sonrasinda
islemlere devam edebilmeye izin vermesinden dolay1 olduk¢a uygulanabilir bir isleyise

sahiptir.
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SEKIL 2.6. Banka Odeme Yiikiimliiliigii Isleyisi

Banka Odeme Yiikiimliiliigii isleyisi asagidaki gibi gerceklestirilir;

1. Ihracatg ile ithalatg firmalar, yapilacak ticaret ile ilgili tiim detaylar1 igerecek

sekilde s6zlesme yaparak sartlar1 belirlerler.

no

Ithalatc1 firma bankaya 6deme yiikiimliiliigii — BPO agilmas igin talepte bulunur.

3. Satici kendi bankasina dis ticarete konu detaylan ile birlikte BPO sartlarini

bildirir.

4. Alict ve saticidan bankalara gelen bilgiler, TMA (Transaction Mathching

Application) ismindeki eslesme uygulamasinda analiz edilirler; verilerin

eslesmesi ile ve ‘form data’ (form verileri) olusturulur.

Eslesme raporu hem aliciya hem saticiya bildirilir.

Satici, thracat operasyona baslar.

Vesaikleri alan banka, tiim vesaik bilgilerini TMA’ya girer.

5
6
7. Satici, vesaikleri bankasina iletir.
8
9

TMA’dan ¢ikan rapor, alict banka tarafindan alictya gonderilir.

10. Alicidaki bilgiler ile TMA raporu eslesiyor ise, alict bankasi tarafindan satici

bankasina bildirilir. (Eslesmemesi durumunda ise buradaki durum akreditifteki

gibi rezerv alabilir.)

11. Alic1 glimriik islemlerini yaparak mallar1 glimriikten geker.
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12. Vadesi gelen 6deme alic1 bankasi tarafindan satici bankasina transfer edilir.

13. Satic1 banka, gelen 6demenin satict hesabina transferini saglar.

Sadelestirilmis olarak bakildiginda, elektronik ortamda veri aktarimindan ibarettir.

Hahg Sozlesmes

s
"

IHR ACATCI _ ITHALATCI
Ihtacat Operasyon f Vesalk
] GUMRUK
TMA
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Altarim Mathching Aldanm
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SEKIL 2.7. Banka Odeme Yiikiimliliigii Isleyis Ozeti

Banka Odeme Yiikiimliiliigii Avantaj ve Dezavantajlari

Banka Odeme Yiikiimliiliigiiniin avantajlar1 asagidaki gibi siralanabilir:

Alic1 agisindan;

Pesin 6deme yonteminin riski ortadan kalkmaktadir, alic1 6demelerini kontrol
altinda tutabilir.

Akreditif genelde alic1 (amir) tarafindan acildig i¢cin, BPO yontemi ile alici
akreditif masraflarina katlanmak zorunda kalmaz.

Alici, vade belirlenmigse bu yontem ile kendine finansman kaynagi
olusturmus olur.

Bu sistem ile aliciya 6deme yapilmadan once iriinlerin kalite ve uygunluk
kontrolii imkan1 dogar.

Islemler daha hizl1 tamamlandig1 i¢in mallarin da daha hizli teslim alinmasi
sonucu, alicinin da aldig1 mallar1 daha hizli islemesi ve bu sayede daha hizli
kar elde etmesi gergeklesmis olur.

Alicimin bu sayede uluslararasi rekabet giicii de artmis olur.
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Satici agisindan;

Satict BPO sayesinde iirlinlerin gonderimi ve 6deme zaman ile ilgili etkin
olabilir.

Mal mukabili 6deme yontemi saticilar ic¢in riskli iken, BPO ile malin
gonderimi sonrasinda 6demesi banka tarafindan garanti altina alinmis olur;
mal mukabili veyahut vesaik mukabilinde olan 6deme alamama riski ortadan
kalkar.

Odemelerinin netlige kavusmasi sonucu satic1, gelir tahminlerini ve isletme
planlarin1 daha saglikli gergeklestirebilir. Kur riskine karsi diizenlenen
faktoring yerine BOP kullanarak nakit akisi tahminlerinde daha saglikl
hareket eder.

Islemlerin daha hizli tamamlanmasi, saticinin da ticaret faaliyetini daha izl
bir sekilde devam ettirmesini saglayarak uluslararasi pazarda rekabet giiciinii
artirir.

Elektronik ortamda vessik kontrolii ve eslesmesinden dolay1, satic1 akreditifte
karsilastig1 rezervlere burada katlanmaz, masraflardan kurtulmus olur, ¢esitli

faiz maliyetlerine de katlanmak zorunda kalmaz.

Bankalar agisindan ise;

Bankalar i¢in yeni bir uygulama alan1 olmasindan dolay1 i§ yelpazesi artar.
Islem riski bankalar igin diisiiktiir, veri aktarimi ana gorevidir ve vesaikin
arayiizde (TMA) eslesmesi ile uygunlugu calisildig: i¢in is yiikii de paralel
olarak dustiktir.

Akreditifte {stlenilen uzun zaman alacak islemlere katlanmak zorunda
kalmazlar, islemler daha pratik ve daha hizl bir sekilde tamamlanur.

Elektronik ortam, takibin kolaylagmasini saglar.

Banka Odeme Yiikiimliiliigiiniin avantajlar1 yaninda dezavantajlar1 da bulunmaktadur:

Yeni bir uygulama oldugu ic¢in ve islem hacmi heniiz derinlesmedigi i¢in
alicilar ve saticilarin tam giiveni yoktur.

Akreditif, mal mukabili, vesaik mukabili gibi aligilagelmis yontemlerden yeni
yonteme gecis zordur. BOP tam bir 6deme yontemi olmasa dahi bir

destekleyici unsur oldugu algis1 heniiz oturmamuistir.
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e Kullanilan eslestirme arayliziiniin bankalarin satin almasi gereken bir
uygulama olmasi, maliyet diisiincesi ile 6nyarg1 olusturmaktadir.

e FElektronik olarak evrak aktarimi, maktu kontrole gore daha az giivenilir
gelmekte ve isin hiz1 glivenden daha az 6nemli olmasindan dolay1 ve calisan
vizyon ve kiiltiiriiniin teknolojiyi tam olarak kabul edememesinden dolay1
tercih edilmeyebilir.

e FElektronik ortamda veri aktarimlan ile ilgili olarak, iilkelerin mevzuatlar
ozellikle gelismekte olan lilkelerde yeni olusmakta oldugu icin heniiz yasal
siirlar belirgin degildir.

BPO, yeni sekillenmis bir sistem olmasi dolayisiyla heniiz tam giiven ortami

olusturamasa da, giin gectik¢e kullanimi artacak ve gliniimiiz teknolojik ve ticari hizinda

oldukga yararl ve tercih edilecek bir sistem haline gelecektir.

2.1.11. Odeme Yoéntemlerinin Degerlendirilmesi
Uluslararas1 mal ticaretinde alict ve saticimin beklentileri, genel anlamda malin

istenilen sartlarda ve istenilen zamanda teslimi ile mal bedelinin zamaninda ve giivenli
bir sekilde tahsili noktasinda diigimlenmektedir. Satici mal bedelinin pesin tahakkukunu,
alic1 ise mal bedelini 6demeyi genis bir zaman dilimine yaymay1 ve satici tarafindan
kendisine bir takim dogrudan ya da dolayli yoldan finansal kolayliklar saglanmasini,
baska bir deyisle kredilendirilmeyi istemektedir. Alic1 ve satici arasinda teslim ve 6deme
seklinin tespitine tesir eden faktorler sunlardir (KAYMAKCI, 2007, s.344);

o Karsiliklr gliven,

e Ticarete konu olan malin arz ve talep esneklikleri,

e Alic1 ve saticinin mali yapilari,

e Alic1 ve saticimin iilkesindeki uygulanan ticari mevzuat,

e Alicinin iilkesindeki ekonomik ve politik istikrar,

e Uluslararasi pazar kosullari,

e Alic1 ve satic1 firmanin kredibilitesi,

o Risk beklentileri (6zellikle transfer riski ve kur riski),

e Korumacilik akimlar ve dig ticaret engelleri vb.
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v KONSINYE

SEKIL 2.8. Dis Ticarette Odeme Sekline Gore Risk ve Giiven Gostergesi

Ihracatcilar ve ithalatcilar acisindan en dnemli unsur, maddeleri ¢ok acik bir
sekilde ve net ¢izgilerle belirlenmis bir sdzlesme kritik bir 6neme sahiptir. Ancak her
halukarda, 6deme yontemlerinin taraflara gore riski elimine edilememektedir.

Bahsi gegen 6deme sekillerinden genellikle akreditifli 6deme ile vesaik mukabili
O0deme uluslararasi ticarette en fazla kullanilan ve tercih edilen 6deme sekilleri olarak
karsimiza ¢ikmaktadir. Bu 6deme sekillerinin sik¢a kullanilmasindaki en 6nemli neden,
olabildigince giivence saglamalari ve riski yayarak azaltmalaridir. Ancak 6deme sekli
secimi ve kullanimi iilkeden iilkeye ve ithalatc1 ya da ihracat¢1 olma durumuna gore
farklilik gosterebilir. Bu farkliligi doguran nedenler arasinda; ihracati veya ithalati
gerceklestiren iilkenin ve bu lilkede faaliyet gosteren firmanin ekonomik prestiji,
uluslararasi platformda kabul edilmisligi, tilkenin ekonomik gelismislik diizeyi ile iilke
ya da firmamn ekonomik gii¢c diizeyi one ¢ikmaktadir. Dolayisiyla, gelismis tilke
islemcilerinin tercih edilen 6deme seklinin karsi tarafa kabul ettirilmesi ve gilivence
saglama hususlarinda daha etkili ve bagsarili olduklar1 goriiliirken, gelismekte olan ve az
gelismis iilke islemcilerinin nispeten daha az etkili ve basarili olabildikleri
anlasilmaktadir. (ALABAYIR, MUZIR, 2016, s.310)

Bunun yaninda, firmalarin iilkesi ne olursa olsun, ihra¢ veya ithal edilecek
mallarin 6zelligi, kolay veya zor ulasilabilirlik durumu da yine 6deme tercihlerinde
onemli bir unsurdur.

Her ne degisken olursa olsun, firmalar, dncelikle anlagmalarina baglh kalarak
diiriist bir sekilde caligirlarsa, taraflarin giiveni de ticaret arttik¢a artarak devam edecek
ve boOylece diinya capinda ticaretin daha net ve verilerin daha gilivenilir olmasim

saglayacaktir.
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INL.BOLUM
ESKISEHIR'DE DIS TICARET YAPAN FIRMALARIN ODEME TERCIiHLERI

3.1.Eskisehir Organize Sanayi Bolgesi’nde ithalat ve Thracat Yapan isletmelere
Genel Bir Bakis

Eskisehir Sanayi Odasi resmi web sitesinde belirtildigi lizere; Cografi konumunun
varatug avantaj ile Eskigehir, tarih boyunca Anadolu nun batiya agilan kapisi olmustur.
Demiryolu ve karayollarimin kavsaginda olmasi, tarimda ve sanayideki gelismeler ile yer
alti kaynaklarinin zenginligi, Eskigehir’i ekonomik sanayi ve ticaret bakimdan onemli bir
merkez haline getirmistir. Eskisehir’in son yillarda ekonomik hayatinin dinamizminde hi¢
stiphesiz en onemli pay sanayiinindir. Sehir niifusunun, kirsal niifusa goére siiratle
biiyiimesi, yetigmis isgiicti varligi, pazarlara yakinligi, enerji ve hammadde kaynaklarinin
uygunlugu, sanayi icin gerekli alt yap: yatirnmlarmmin yeterli olusu, bélge sanayiinin
giderek gelismesini saglamistir. Il ekonomisinde sektorlerin payina baktigimizda ise %60
ile Hizmetler Sektorii ilk swrada yer alirken, bunu %30 ile Sanayi Sektorii ve %10 ile

Tarim Sektorii izlemektedir.

Tirkiye’de sanayi ve endiistriyel iiretim agisindan Onemli bir yere sahip olan
Eskisehir’deki sektor ¢esitliligi incelendiginde, Tiirkiye capinda da yiiksek pazar payina
sahip olarak, bir alana yogunlasmistan 6te, hemen her sektorde faaliyet gosteren bir

dagilim oldugu goriilmektedir.

Tablo 3.1. Eskisehir 'de Sanayinin Sektorel Dagilim

Selitor Firma Savisi (%) Cabsan Savia (%) Ciro (%)
Mikine Imalat Sanavd 231 338 323
Kimya ve Plastik Uriinler Sanay 124 37 16
Gida Sanawi 116 16,5 211
Metal Ezva Sanaw 11.6 6.9 1.6
Orman Uriinleri, Mobilva ve Kagit Sanavi 102 449 1.8
Diger Imalat Sanavi 87 40 1.5
Madencilik 5ektori 8.0 29 1.7
Tag ve Toprafa Dayah Imalat Sektori 1.7 10,8 g4
Miztal Ana Sanai 45 28 04
Tekstil, Hazir Givim ve Deri Sanayi 23 37 24
Toplam 100 100 100

Kaynak: BEBKA, 2017

72



Tablo 3.1.’de Eskisehir OSB’de cogunluk olarak Makine Imalat firmalar yer
almaktadir. Buna gore her yiiz firmadan yaklasik yirmiiicii makine imalat sektoriinde
olmasina karsin; toplam cironun yarisimin bu firmalar tarafindan gerceklestirildigi
goriilmektedir. ikinci sirada yer alan Kimya ve Plastik Uriinler Sanayi firmalarinin yiizde
onikisini olugturmakla birlikte, cironun yiizde yedilik kismim gerceklestirmektedirler.

Bunun sebebi; bu firmalarin ana sanayilere destekleyici yan sanayi isletmeleri olmasidir.

Tablo 3.2. Ulke Bazinda Bazi Uriinlerin Uretiminde Eskisehir’in Pay

U riinler Ll
Ugak Motoru 100
Dizel L okom otif 100
Eoraks 100
Sofutucu (Kompresd) @3
Buzdolah 60
Manvezit 60
Soba ve Aksesnarlan 40
Seramik (ver ve dirvar karosu) 40
Biskimi ve Kek 35
Eliremit ve Tugla 25

Kaynak: Eskisehir Organize Sanayi Bolgesi

Eskisehir, sanayii iginde Beyaz Esya Ana ve Yan Sanayii’de Oonemli bir paya ve
agirhga sahiptir. Tablo 3.2.°de goriildiigii iizere Ugak motoru, lokomotif ve boraks
iretiminde pazarin tiimiine sahipken, Tirkiye’deki Buzdolabi iiretiminin %60°1 ve
Sogutucu kompresorleri liretiminin %951 Eskisehir’deki tesislerde
gerceklestirilmektedir. Bununla birlikte Argelik A.S. Buzdolab:r Isletmesi’nin
Eskisehir’de bulunmasi, sanayi hacmini ve faaliyetini 6nemli Olciide etkilemekte ve
yonlendirmektedir.

Eskisehir ekonomisinin kalkinmasinda sanayinin etkisi bilyiiktiir. Sanayi biytikligii
de imalat ve faaliyetleri ile paralel olarak, ihracatin artmasi da kaginilmazdr.

Eskisehir Sanayisi, imalata dayali olarak ihracat hacmini gelistirmektedir. Tablo
3.3.’de Eskisehir’in 2012-2017 yillarinda gerceklestirdigi ithalat ve ihracat verileri yer

almaktadir.
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Tablo 3.3. Yillara Gore Ekisehir Dus Ticaret Verileri
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Kaynak: Tiirkive Istatistik Kurumu, 2018

Tablo 3.3.’de yer alan verilere gore; ihracat hacimleri artarak artan bir ivmede
ilerlemekten ziyade, 2014 yilindan sonra diisiise gecmis olarak goriilmektedir. Ancak
2016 itibari ile tekrar ihracat hacminin artisa gegtigi goriilmektedir. Burada; verilerin
doviz cinsinden kaydediliyor olmasindan yola c¢ikildiginda; TL degerinin nispi olarak
ABD dolar1 karsisinda deger kazanmis olmasi1 bu sonucun elde edilmesindeki etkenlerden
biri olarak belirtilebilir. Bu yillarda genel Tiirkiye verilerinde de aym sekilde ithalat ve
thracat rakamlarinda paralellik s6z konusudur.

Ithalat verileri incelendiginde de, 2012’den 2017 yilna artarak devam etmis
ithalat faaliyetleri, 2015 yilinda daha az gerceklesmis ve fakat yine 2016 yili itibariyle
artiga gecmistir.

Sektorel yapidan kaynaklanmakta olan; ihracatin ithalata dayali olmasi ithalatin
yliksek olmasinin en biiylik sebebidir. Miisterisi bagka isletmeler olan ihracat firmalari,
ihracatlarint gergeklestirecekleri mamullerinin {iretiminde kullandiklari hammaddelerin
cogunu dogal kaynak yetersizliginden dolay1 ithal etmektedirler. Bu sebeple ithalat

hacminde diisiis yasanmasi ¢ok miimkiin olamamaktadir.
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Tablo 3.4. Eskisehir Ihracatinda 2017 Yilindaki Ilk On Sektor

Ihracatta Ik 10 8 ektér (3)
Savurnma ve Havarilik Sanayii 280,758,000
Demir ve Demir D1z Metaller 79250,000
MMakine ve Aksamlan 66,092 000
Eimyevi Maddeler ve Mamuller 39 462,000
Madencilik Uriinl eri 54 270,000
Cimento, Cam, Seramik ve Top. Uriinleri 49 729000
IKimlendirme 3anavii 30 841,000
Elektrik, Elektronik ve Hizmet 36915000
Hububat, Baklivat, Y agli Toh. ve Mam. 36,134,000
Hazwgvim ve Konfeksivon 29920000

Kaynak: BEBKA Aralik 2017 Biilteni

Tablo 3.5. Eskisehir 2017 Sektor Bazinda Ihracat Performanst (8$)

10CAK - 31 ARALLK

SEKTOR -
20le 2017 DEG.
Savunma ve Havacilik Sanayvii 204 78806 31912211 8.23%;
Demir ve Demir Dhg Metaller 73.861 .42 8346235 12.66%
Makine ve Aksamlar 71.609 67 72 440,19 1.16%
Eimvewvi Maddeler ve Mamullen 53.100.02 63 373,68 23.09%
Madencilik Uriinleri 64.022.09 30431,37 -7.14%
Cimento Cam Seramik ve Toprak Uriirl eri 30,143 .32 34332,12 2,33%
Iklimlendinne Sanavii 42167 58 43555,00 32050
Hububat Baklivat, Yagh Tohumlar ve Mamullen 42 698 52 41 468,60 2,880
Elektnik Elektronk ve Hizmet 3843132 40.746,31 6,02 %y
Hazirgivim ve Konfek sivon 3025816 3480513 15,329
Otom otiv Endiistr = 31.287.15 32693100 -3623%
Mobilva Kagit ve Orman Uriinleri 7.736,61 1159877 49 530y
Celik 14.838,12 8.021,18 43,047
Fouru Mevyve ve Mamullen 301021 T001,11 18 46%)
Gemi ve Y at 383546 402079 4200y
Meyve Sebze Mamulleri 3.302.07 3.557,36 T.73%
Deri ve Deri hMamulleri 3.663.71 249024 -32.07%)
Tekstil ve Hammaddeleri 601.00 832,44 2047%
Findik wve Mamull eri 333,00 T34.14( 106,530%
Yag Meyve ve Sebze 32,10 491,50 843 4299
DiZer Sanayi Urimleri 21785 191,08 -12,20%
Hali 37,80 167,68 190,08%
Miicevher 4935 26,00 74 23%
Zeytin ve Zeytityad 33,67 25,80 -27.68%
Su Uriinl eri ve Hayvansal Mamuller 489 32 0,00 -100_00%
TOPLAM 855.652,50| B8B88.758.05 3870

Kaynak: Tiirkiye Ihracat¢ilar Meclisi, 2018.
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3.2.Arastirmanin Konusu ve Amaci

Arastirma konusu, EOSB’deki firmalarin ithalatlarinda ve ihracatlarinda hangi tiir
0deme yontemlerinin kullanildigimin tespit edilmeye c¢alisilmasi ve bu dogrultuda hangi
o0deme yontemlerinin agirlikli olarak kullanildigi; riskleri ve avantajlari ile bolgesel,
sektorel ve ekonomik acidan degerlendirilmesidir. Eskisehir’de o6zellikle imalat
sektoriinlin yogun olmasi ve dis ticaret analizlerinde ithalat ve ihracatta da en yiiksek
ylizdeye sahip olmasi, 6deme yontemleri tercihlerinin 6nemini iilke kalkinmasin
etkilemesi sebebiyle artirmaktadir.

Calismanin ana amaci, Eskisehir Organize Sanayi Bolgesi’nde ithalat ve ihracat
yapan firmalarin 6deme tercihleri ve tercih sebeplerinin incelenmesidir.

Calisgmada Eskisehir Organize Sanayi Bolgesi’nin secilmesinde, Eskisehir’in iilke
capinda etkili oldugu pazarlarin bulunuyor olmasi, iilkemizin Onemli sanayi
merkezlerinden olmasi ve aktif olarak 6zellikle imalat sanayiinde giderek artan bir ivme
ile bliyiimesi ve bu biiylimeyi ihracata dayali olarak gerceklestirmekte olmasi etkili
olmustur. Dogaldir ki dis ticarette aktif olmasi, 6deme konusundaki tercihlerinin analizi
icin 6nemli veriler saglamaktadir.

Bu arastirmayla;

e EOSB’de ithalat ve ihracat yapan firmalarin, 6deme yontemleri ile ilgili
tercihlerinin belirlenmesi,
e {thalat ve ihracat islemlerinde 6deme ydnteminin se¢iminde etkili olan unsurlarin
belirlenmesi,
e Odeme tercihlerinin ihracat ve ithalat faaliyetlerine etkisinin arastirilmast,
e Firmalarin 6deme yontemleri hakkinda nispi olarak ne kadar bilingli hareket
ettikleri konusunda fikir sahibi olundugunun belirlenmesi,
e Odeme yontemlerine bagli olarak sanayinin kalkinmasmin olasiliginin
yorumlanmasi amaglanmaktadir.
Gerek yurtici, gerekse yurtdisi ticaret, 6demelerin anlagildig1 yonde tamamlanmasi ile
stirdiriilebilmektedir; aksi halde ticaret anlam1 yitirilmis olmaktadir. Bu nedenle, ¢alisma
konusu olan 6deme tercihleri, gerceklesen ticaret faaliyetlerinin ne derece saglikli oldugu

ile ilgili fikir sunmaktadir.
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3.3.Arastirma Kapsami

Arastirma Kapsami, Eskisehir Organize Sanayi’nde ithalat ve ihracat faaliyetlerinde
bulunan firmalar olup, arastirma Eskisehir Organize Sanayii’nde yer alan firmalar ile
gerceklestirilmistir. Ithalat ve Thracat firmalar, Sanayi Odasi’nca yayinlanan listelerden
temin edilerek 6rneklem olusturulmaya calisilmistir. Bu ¢ergevede, dis ticarette faaliyet
gosteren firmalarin 55’ine ulasilmistir. Goriisme yapilan firmalardan 10’u arastirmaya
katilmay1 reddetmis olup; 25 firmadan saglikli doniis alinmistir. Sektorel olarak hemen
tim sektorden firma ile gorlsiilmiis olup, dis ticaret, finans veya yOnetim
departmanlarindan yetkililer ile calisma saglanmistir.

Arastirma kapsaminda, firmalarin ithalat ve ihracat yaptiklari iilkeler, ithalat ve
ithracat siire¢lerinde kullandiklar1 6deme yontemlerindeki tercihleri, bu tercihlerin

sebepleri ile dis ticaret faaliyetlerinin etkilenme durumu yer almaktadir.

Tablo 3.6. Arastirmaya Katilan Firmalarin Sektorel Dagilimi

Sektir Frekans %
(1)

Metal E gva ve Metal Ana Sanawvi 8 32
Elektrikli Alefler ve Elektronk Sanay 6 24
Makine Imalat Sanay 4 16
Eimya, Kaugulk ve Plastik Sanay 4 16
Orman Uriirleri, Kagit ve Mobilya Sanayi 1 4
Tags ve Topraga Dayali Imalat S anavi 1 4
Tekstil, Hazir Giyim ve Konfelesivon Sanay 1 4
Toplam 23 100

Tablo 3.6.’da g¢alismaya katilan firmalarin sektorlere gore yiizdelerine yer
verilmistir. Buna gore aragtirmaya katilan firmalarin %32’sini (n=8) Metal Egya ve Metal
Ana Sanayi, %24’linii Elektrikli Aletler ve Elektronik Sanayi, %16’sim (n=4) Makine
Imalat Sanayi, yine %16’sim (n=4) Kimya, Kauguk ve Plastik Sanayi, %4 iinii (n=1)
Orman, Kagit ve Mobilya Uriinleri, %4’iinii Tas-Toprak Hammadde odakli Uretim
Sanayi ve yine %4 tinli Tekstil, Hazir Giyim ve Konfeksiyon Sanayi sektdriinde faaliyet

gosteren firmalar olusturmaktadir.
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Tablo 3.7. Arastirmaya Katilan Firmalarin Ithalat Yaptigi Ulkeler

ITHALAT YAPILAN ULKELER | Frekans(n) (%0)
AVRUPA ULKELEERI 20 2326
ORTADOGU ULKELERI 12 13.05
ESKi DOGU BLOGU 11 12.79
AFRIKA ULKELERI 10 11.63
DIGER AVRUPA ULKELERI 9 1047
BIRLE $IK KRALLIK ULKELERI g 0.30
AMERIKA ULKELERI 6 6.98
TURKI CUMHURIVETLER 5 5.81
UZAKDOGU ULKELERI 5 5.81

Toplam 86 10000

Tablo 3.8. Arastirmaya Katilan Firmalarin [hracat Yaptigi Ulkeler

IHRACAT YAPILAN ULKELER | Frekans(n) (%)

AVRUPA ULKELERI 15 33.33
UZAKDOGU ULKELERI 10 2222
AMERIKA ULKELERI 6 13.33
BIRLE SIK KRALLIK ULKELERI 4 8.89
ESKIDOGUBLOGU 3 6.67
ORTADOGU ULKELERI 3 6.67
DIGER AVRUPA ULKELERI 2 444
TURKI CUMHURIVETLER 1 2.22
AFRIKA ULKELERI 1 222
Toplam 45 100.00

Tablo 3.7. ve Tablo 3.8.’de arastirmaya dahil olan firmalarin ithalat ve ihracat
yaptiklar1 iilkelerin ortamalast alimus yiizdeleri belirtilmektedir. Ihracat yapilan
tilkelerin basinda %23,26 ile (n=20) Avrupa iilkeleri gelmektedir, ki; bu durum ihrag
edilen mallarin 6zellikli ve yeterli kalite ve uygunluga sahip oldugunu gostermektedir.

Eskisehir’de tiretime dayali ihracat s6z konusu oldugu i¢in, ithalatta da yine ihracatin
kalitesini olusturacak sekilde oOzellikli irlinler ya da hammaddeler ithal edildigi
soylenebilir. ithalatin yiiksek olmasmin yurttan doviz cikisinin da yiiksek olmasi ve
dolayistyla iilke ekonomisini etkileyecek olmasindan dolayi tercih edilen bir unsur
olmamasi ile birlikte, Tablo 3.7.’de belirtildigi lizere ithalat kapsaminda da pek cok iilke
ile faaliyet siirdiirtilmektedir. Yine ihracatta oldugu gibi, ithal edilen mallarin da 6zellikli

ve uygun kalite spektlerine uygun oldugu belirtilebilir.
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3.4.Arastirma Y ontemi

Orneklem uygunlugu i¢in Eskisehir Sanayi Odasi’nca yayimnlanan firmalar listelesi
alinmis olup, kolayda ve kasti (yargisal) ornekleme teknigi ile anket uygulamasi
gerceklestirilmistir. Ornekleme yontemi belirlenirken bu ¢alismay1 gergeklestiren kisinin
Eskisehir Organize Sanayi Bolgesi’nde ¢alismakta olmasi ve sanayi yapist konusunda
fikir sahibi olmasi etkili olmustur.

Arastirma i¢in yirmibes firma ile yar1 kapali u¢lu sorulardan meydana gelen anket
calismasi gerceklestirilmistir.

Anket formlar1 firmalarin yetkilileri ile ylizylize veya telefon ile 6n goriisme
saglanmas1 sonrasi, mail yoluyla veyahut elden iletilerek sunulmustur. Cevaplanma
oranmi diigiik maliyetle ve kisa zamanda olusturabilmek adina karma anket yontemi
uygulanmistir, iletilen anket formlar1 yine mail yolu ile veyahut elden teslim alinmstir.

Toplam dokuz sorudan olusan anket formunun (EK-1) ilk sorusu sektor belirlemeye
yonelik olup, sonraki sekiz sorudan dordii ihracatla, kalan dordii ise ithalatla ilgili bilgi
toplamaya yoneliktir. Thracat ve ithalat i¢in de hangi iilkelerle faaliyette bulunuldugu,
hangi 6deme yontemlerinin kullanildig1 ve bunlari tercih sebepleri ile; tercihlerin ihracati
ve ithalati etkileyip etkilemedigine yonelik sorulardan olusan sorular sunulmustur.

Anket formunda yer alan sorulardan altis1 birden fazla cevap tercihi olan yar1 kapali
sorulardan olugsmaktadir. Anketlerin toplanmasi sonrasi analize hazir veri seti haline
getirilerek yorumlanabilir tablolar elde edilmistir.

Aragtirmada elde edilen veri setleri SPSS ile degerlendirilerek basit frekans analizi ile
sonuglar elde edilmistir. Elde edilen sonuglar yorumlanarak Eskisehir Organize Sanayi
Bolgesi’nde ithalat ve ihracat yapan firmalarin 6deme tercihleri verileri ile yorumlama

yapimustir.

3.5.Eskisehir'de Dis Ticaret Yapan Firmalarin Odeme Tercihleri

Arastirma sonucunda, Eskisehir OSB’de ithalat ve ihracat firmalarinin 6deme
yontemleri ve bu yodntemlerin tercih sebepleri benzerlik gostermektedir. Thracate
acisindan da, ithalat¢1 agisindan da gilivenli 6deme yontemi tercih edilmek istenirken,
asagidaki unsurlardan dolay1 riskli 6deme tercihlerinin de kullanilmakta oldugu

gbzlemlenmistir:
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- Firmalarin ihracat faaliyetlerini slirdiirmek istemeleri

- Thracat faaliyetleri i¢in gercken ithalat islemlerinin zorunlulugu,

- Ana Sanayilerin iiretim asamasinda kullanilmasim istedigi {irlinlerin temin
edilecegi firmalarin, misteriler (ithalatgilar) tarafindan belirlenmesi dolayisiyla

iiretim tedarigi asamasinda ithalat 6deme yonteminde s6z sahibi olamama.

3.5.1.Eskisehir’de Thracat Yapan Firmalarin Odeme Tercihleri

Arastirma kapsaminda Eskisehir Organize Sanayi Bolgesinde ihracat faaliyetlerini

stirdiiren firmalarin 6deme tercihleri, en ¢oktan en aza olmak tizere asagidaki gibidir:

- Mal Mukabili

- Pesin Odeme

- Akreditif

- Vesaik Mukabili

- Mahsuben Odeme

- Banka Odeme Yiikiimliiliigii

- Kabul Kredili Odeme

- Konsinye Odeme

Eskisehir Organize Sanayi Bolgesinde yapilan anket ¢aligmasi sonucunda, firmalarin

ithracatlarindaki 6deme tercihlerinde en ¢cok mal mukabili 6deme yontemini tercih ettikleri
goriilmektedir. Mal Mukabili Odeme Y &nteminin, ihracatg1 tarafinin ddeme alamamasi
acisindan en yiiksek riske sahip olmasina ragmen en ¢ok tercih edilen yontem olmasi,
asagidaki nedenler dogrultusunda ifade edilebilir:

- TIhracatg1 ile ithalatci arasinda giiven vardir. Firmalar uzun soluklu ticaret
gecmisleri ile birbirlerine giivenmektedir ve bu giiven dolayis1 ile 6demelerini
belirli bir vade sonrasinda almay1 kabul etmektedirler. EOSB’de faaliyet gdsteren
firmalar, genel olarak B2B firmalaridir ve ihracat1 gergeklestirilen iirlinler daha
cok ana sanayii firmalarina ve prestiji ve mali giicii yliksek firmalara olmaktadir.
Bununla birlikte, ihracatc1 firmalarin alic1 firma ile siirekli igbirligi i¢inde olmalari
ve diizenli olarak ihracat faaliyetini gergeklestirmeleri, 6deme yontemlerinden
mal mukabilini tercih etmelerinde 6nemli rol oynamaktadir.

- Sozlesme asamasinda alic1 firmalarin 6deme yontemini mal mukabili olarak
belirlemek istemeleri, ihracatgilarin bu édeme tercihini kabul etmelerinde diger

neden olarak belirtilmistir. Strdiiriilebilir ihracat faaliyetleri i¢in, firmalar
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ithalatci firmalarin talebini kabul ederek riski {istlenmek durumunda kalmaktadir.
Bu riski iistlenirken, ithalat¢i firmalarin faaliyet giicii ve tiizel ticaret politikalari,
ihracat gerceklestirilen iilkenin giicii ve yonetimsel faktorler etkili olmaktadir.
Pazarda rekabet¢i olmak amaci ile ihracat¢i firmalar mal mukabili 6deme
yontemini kabul etmektedirler. Uriin gami, sirket yapist ve faaliyetleri
kapsaminda uluslararasi pazarda yer almak ve yasamlarina devam etmek icin
ihracatg1 firmalar 6demelerini iriinlerin sevkedilmesinden sonra belirlenen ileri
bir tarihte almay1 goze almaktadirlar. Bu tercihin EOSB’de KOBI’ler tarafindan
daha c¢ok benimsenebilecegini belirtmek miimkiindiir. Finansal olarak farkli
finansman kaynaklar yaratabilen firmalar, yogun rekabet halindeki uluslararasi
pazardan pay alabilmek i¢in riski iistlenerek mal mukabili 6deme yontemini tercih
etmektedirler.

Ihracatg1 firmalarin mali yapilari, mal mukabili 6deme ydntemini tercih
etmelerinde etkili olan nedenlerdendir. Mali giicii yiiksek olan ve 6deme alamama
halinde iiretim ve faaliyetlerinde herhangi bir zorlukla karsilasmak durumunda
kalmayacak firmalar bu giiclerine giivenerek mal mukabilini tercih
edebilmektedirler.

Yukarida belirtilen unsurlarin yanisira, EOSB’de faaliyet gosteren ancak farkli
iilkelerde de isletmeleri ya da uluslararasi sirketler grubuna mensup olan firmalar
bulunmaktadir. Bu firmalar, bir nevi kendi aralarinda uluslararas: ticaret
gerceklestirdiklerinden, 6demenin herhangi bir risk tasimamasindan dolay1 mal
mukabili 6deme yontemini benimsemektedirler. Farkli iilkelerde farkli isimlerle

yan sirketleri bulunan sirketler genel olarak bu sekilde davranis gostermektedir.

Eskigehir Organize Sanayii’nde ihracat yapan firmalar 6deme yontemlerinden mal

mukabilinden sonra ikinci olarak pesin 6deme ile ticaret yapmay1 tercih etmektedirler.

Pesin 6deme tercihlerinde etkili olan unsurlar asagidaki gibi siralanabilir:

Pesin 6deme ile uluslararasi ticari faaliyetlerini siirdiiren firmalar, 6demelerini
iiretim veya iirlinlerin sevkinden dnce tahsil ederek, ihracat bedelinin alinamamasi
riskini elimine etmekte ve bu ticari riski alict firmanin iistlenmesini
saglamaktadirlar.

Thracat yapilan firma ve iilke riski, ihracatgilarin pesin 6deme yontemi ile

calismalarinda 6deme alamama riskinden sonra tercih edilen ikinci kriterdir. Az
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gelismis, ekonomik ve politik agidan giiglii olmayan, glimriik anlagsmalarinda yer
almayan veyahut mevzuatlari uyumlu olmayan iilkelere yapilan ihracatlarda pesin
O0deme tercih edilmektedir. Bununla birlikte ithalatg1 firmaya giiven
duyulmamasi, ithalatginin mali giicliniin olmamasi1 veya ihracatgimin 6deme
riskini goze alabilecegi yapida olmamasi sebepleri ile pesin ddeme yontemi ile
ihracat yapilmaktadir.

Bazi firmalar pesin 6deme ile ¢calismayi sirket prensibi olarak belirlemislerdir. Bu
nedenle de ihracat faaliyetlerini pesin ddeme alarak siirdiirmektedirler.

Thrag edilen iiriin 6zelligi yiiksek olmasi ihracatgilarin avantajh taraf olmalarim
sagladig1 icin pesin ddeme ile calisilmasinda etkin rol {istlenmektedir. Ozellikli
iirlinler veyahut uluslararasi pazarda daha az firmadan tedarik edilebilen {iriinler,
ithracatgilarin elini giiclendirmektedir. Bundan dolay1 ihracatgilar pesin 6deme ile
iiriinlerini sevketmektedirler.

Ihracat yapan firmalarin, iiretim ve ihracat faaliyetlerinde devam edebilmek i¢in
giiclii mali yapiya sahip olmamasi dolayisiyla, prefinansman saglamak amaciyla
pesin ddeme benimsemeleri tercih sebebidir. fhracat siparislerinin iiretiminden
once Odeme almmasit ile T{retim masraflar1 i¢in finansman kaynagi
yaratilmaktadir. Bu sayede firma 6deme almama riskiyle karsilasmazken ayni
zamanda iretim asamasinda da kaynak saglamis olmaktadir. Ayrica iiretim
oncesinde Odeme alma yanisira, irilinlerin sevkinden once de Odeme
alinabilmektedir. Bu yolla kisa vadede iiretimin devamlilig1 i¢in yine finansman
saglanmis olmaktadir.

Thracat firmasinin mali giicii, dolayistyla firma prestiji pesin 6deme ile calisma
konusunda etkili sebeplerden biridir. Mal mukabili ile ¢alismada ithalat¢1 firmanin
giiciinden kaynakli tercih sebebinin tersi olarak, burada ihracat¢i firma giiglii
oldugu i¢in pesin 6deme alma talebini ithalat¢i kabul etmektedir.

Pesin 6deme ayrica, ilk kez calisilacak firmalar ile seri iiretim Oncesi numune
calismalarinda da siklikla tercih edilmektedir. Uriinde ve diger unsurlarda
anlasma saglandiktan ve ticaret rayma oturduktan sonra, 6ddeme yoOnteminde

taraflarin mutabakat1 sonrasi revizeye gidilebilmektedir.
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EOSB firmalari ihracatlarinda pesin 6deme tercihleri ile ayn1 oranda akreditifli ddeme

de tercih etmektedirler. Akreditifli 6deme tercihleri asagidaki unsurlar dogrultusunda

gerceklesmektedir:

Akreditifli 6deme yonteminin tercih sebebi, ilk olarak hem alicty1 hem de saticiy1
bagliyor olmasidir. Thracatci firmalar bu sayede ddemelerini bir nevi garanti
altinda almakla birlikte, riski de yiikiimliiliikleri ile paralel olacak sekilde alict ile
kendi arasinda paylastirmis olmaktadir. Akreditifin ¢esidine gore risk oranlari
degisiklik gosteriyor olsa da, ihracat¢1 firma i¢in 6demesini alamamasi riski
diistiigii icin akreditif tercih etmektedirler. Ithalatcinin ddemeyi yapmama ya da
esnetme Ozglrliigii akreditif ile kisitlanmis olmaktadir ve bu sayede daha
giivenilir bir ticaret ortami saglanmaktadir.

Alict firma istegi dogrultusunda da akreditif tercih edilmektedir. EOSB
firmalarinda da, diger sanayilerde oldugu gibi akreditifin karmasiklig1 ve masrafl
olmasi, firmalarin bu 6deme yontemini tercih etmesini zorlastiran sebeplerdendir.
Ancak, alic1 firma istegi dogrultusunda akreditif sartlar1 uygulanmaktadir.
Sirketlerin prensip olarak akreditifli 6deme tercihinde bulunmasi, 6deme takipleri
ve Odemelerini glivence altina almalar1 agisindan 6nemli olabilmektedir.
Organizasyonel yap1 olarak karmasikligi daha etkin sekilde yonetebilen firmalar,
ithracatlarinda akreditif uygulamaktadirlar.

Ihracat firmalarinin akreditif tercihlerinde bir diger neden, ihracat yapilan iilkenin
sahip oldugu risktir. Ekonomik veya sosyal anlamda stabil olmayan {ilkelerde
bulunan firmalara ihracat yapilirken, riski ortadan kaldirmak amaci ile ihracatcilar
akreditif sarti koymaktadirlar. Bu sayede hem ihracat faaliyetleri devamliligini

korumakta, hem de risk nispi olarak dagitilmaktadir.

Akreditiften sonra EOSB firmalarinin 6deme yontemlerinden vesaik mukabilini

tercih ettigi goriilmektedir. Tercih nedenleri asagidaki gibi siralanmistir:

Alict firma istegi ve uzun siireli ticarete dayali giiven duygusunun varlig1 vesaik
mukabili tercihinin etkili iki sebebidir. Vesaik mukabili 6deme yoOntemi
ihracatcilar agisinda riski ortadan kaldirmadigi i¢in, giiven unsuru 6nemli etken

olusturmaktadir.
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- TIhracat yapilan iilkenin riskinin yiiksek olmasi ancak firmanin pesin ddemeye
yanasmamasi durumunda ihracatgilar vesaik mukabilini tercih etme yoluna
gitmektedirler. Yine bu sayede risk nispi olarak diistilmiis olmaktadir.

- Akreditifin masrafli ve zaman isteyen yapiya sahip olmasi dolayisiyla, firmalar
akreditif kadar karmasik olmayan ancak mal mukabili kadar riskli olarak
gormedikleri vesaik mukabili yOntemini uygulamaktadirlar. Masraf olarak
goriilen giderlerine katlanmamak i¢in akreditif tercih etmeyen ihracat¢1 firmalar,
alictyr sevkedilen iriinleri elde edebilmesi ig¢in O0deme yapma sartina
baglamaktadirlar.

Arastirma kapsaminda, Eskisehir Organize Sanayi Bolgesinde ihracat faaliyetlerini
siirdiiren firmalar, sebepleri ile belirtilen mal mukabili, pesin, akreditifli ve vesaik
mukabili 6deme tercihlerinin yanisira, diisiik oranl olarak kabul kredili, mahsuben, BOP
ve konsinye 6deme yontemlerinin de uygulandigini belirtmislerdir. Kabul kredili ve BOP
O0deme yontemlerinin tercih sebebi alic1 firmalarin istegi lizerine gergeklestirilmektedir.
Mahsuben ve konsinye O0deme tercihleri ise firmalarin faaliyet konular1 ve diger
iilkelerdeki yatirimlar ile baglantili olarak gerceklesmektedir. Bu édeme tercihleri ile

ilgili olarak uygulama yiiksek oranda olmadigi i¢in detayl bilgi elde edilememistir.

3.5.2.Eskisehir’de Ithalat Yapan Firmalarin Odeme Tercihleri

Arastirma kapsaminda Eskigehir Organize Sanayi Bolgesinde ithalat faaliyetlerini
stirdiiren firmalarin 6deme tercihleri, en ¢oktan en aza olmak tizere asagidaki gibidir:

- Pesin Odeme

- Mal Mukabili

- Akreditif

- Vesaik Mukabili

- Kabul Kredili Odeme

- Banka Odeme Yiikiimliiliigii

- Mahsuben Odeme

Arastirmaya katilan EOSB ithalat firmalar1 ile yapilan anket sonuglarina gore ithalat
faaliyetlerinde en ¢ok uygulanan ddeme yontemi pesin ddemedir. ithalatcilar, dis
iilkelerdeki firmalardan satin alacaklari materyaller icin tedarigini saglamadan pesin
O0deme yaparak riskin tamamini {istlenmek durumunda kalmaktadirlar. Pesin 6deme

yapma nedenleri firmalar tarafindan asagidaki sekilde belirtilmistir:
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Satict (ihracat¢i) firmalarin iiretim veya sevk Oncesi 0deme talep etmeleri
dogrultusunda ithalat firmalar1 {iriin tedarigini saglamak i¢in saticilarin taleplerini
kabul ederek pesin 6deme yontemini uygulamak durumunda kalmaktadir.
Tedarik edilmesi gereken iiriinlerin aciliyeti, ithalatgilarin zaman kisitinin
bulunmasindan dolay1 pesin 6deme yapmalarina neden olmaktadir. Bahsedildigi
iizere, EOSB firmalarinin cogunlugu B2B faaliyetinde bulunmaktadir. Ozellikle
yan sanayiler, ana sanayi firmalarindan gelen siparis revizelerinden dolay1 kendi
tretimlerini yetistirebilmek i¢in ortaya ¢ikan acil malzeme ihtiyacini, pesin satin
alma ile gidermeye calismaktadirlar. Acil tedarik i¢in pesin 6deme yontemi tercih
edilmesinin iki sebebi vardir. ilk olarak; ithalatc1 firma, ihracat¢1 firmaya pesin
0deme yaparak kendi alacagi malzemenin iiretimi i¢in finansman destegi saglamis
olur ve ihracatgr firma da ddemesini aldig acil siparisin iiretimini One g¢eker.
Ikinci sebebi ise, ithalat¢1 firmanin tedarigi acil oldugu igin pazarlik giicii diiser
ve ihracatci firmanin yaptirnmina maruz kalir. Her iki sebep de ithalatg1 firmalarin
siklikla karsilagtiklart durumlardir.

Ithal edilen iiriin 6zelligi dolayisiyla ithalatg1 firmalarin fazla seceneklerinin
olmamasi, pesin 6ddemede bulunmalarina sebep olmaktadir. Ayrica, arastirma
kapsaminda firmalardan edinilen bilgiye gore, ana sanayi firmalari, yan sanayilere
hammaddelerinin hangi tedarik¢ilerden edinilecegi konusunda kisitlama
getirdikleri i¢in, 6zellikle ihracat amaciyla ithalat gergeklestiren ithalatgilar satin
alacaklart1 firma ve Odeme sartlar1 ile ilgili olarak yaptirim sahibi
olamamaktadirlar. Bundan dolay1 pesin 6deme yaparak tedarik saglamaktadirlar.
Firmalar ithalat ve ihracat islemlerinde, yani tiim alim ve satimlarda pesin 6deme
yontemini tercih edebilmektedirler. Firmalar ithalat islemlerinde de pesin 6deme
yontemini sirket prensibi geregi tercih edebilmektedirler.

Tedarik edilecek {irlinlerin {iretilmesi igin saticiya prefinansman saglanmasi
amaciyla ithalatgilar pesin 6deme yontemini tercih etmektedirler.

Firmalarin pesin 6deme ile ithalat yapmalarinin bir diger sebebi de iilke riski
dogrultusunda satic1 talebinin olusmasidir. Arastirma konumuz kapsaminda,
uluslararasi ticaret anlasmasi olmayan iilkelerden ithal edilecek {iriinler i¢in pesin
odeme talebi olusmaktadir. Ulkemizin 6zellikle cografi konumu acisindan
belirtilen riski ile, son yillarda gergeklesen uluslararast durumlar ve ekonomik

dalgalanmalardan dolay1 pesin 6deme talebi artig gostermistir.
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[thalat firmalarimin ikinci 6deme tercihi Mal Mukabili’dir. Mal mukabili 6deme

tercihi yapan ithalatgilarin belirttigi neden asagidaki gibidir:

Ithalatci ile ihracatg1 arasinda uzun siireli ticarete dayali giiven bulunmaktadir ve
bu nedenle ithalat¢ilar ithal edecekleri tirtinleri teslim aldiktan sonra belirlenen bir
vadede 6deme yapmaktadirlar. Odeme konusunda herhangi bir siiphe olusacak
durum olmamasi ile pesin 6deme ile baslanan ticaretler zaman ile mal mukabiline
doniisebilmektedir.

Firma prestiji, ithalat¢1 firmalarin mal mukabili 6deme yapmalarini saglayan bir
faktor olarak belirtilmistir. ithalat¢1 firmalar sektdriinde giiclii pozisyonlara sahip
olduklarindan satici firma ile mal mukabili anlagsma saglayabilmektedirler.
Ozellikle katma degeri yiiksek mal iireten firmalar ihtiya¢ duyduklari hammade
ve yarlt mamullerin tedariginde firmalarinin giicii ile hareket edebilmektedirler.
Uriinii teslim alma garantisi ve saticiya giivenmeme, mal mukabili tercih sebebini
olusturan unsurlardir. Ozellikle Uzakdogu’dan yapilan ithalatlarda, ithalatg
firmalar riske katlanmamak adima mal mukabilini tercih etmektedirler. Ayrica acil
siparis olmamasi halinde de, ithalat¢1 firmalarin pazarlik giicleri daha yiiksek
oldugu i¢in mal mukabili O6deme konusunda satict ile mutabakat

saglanabilmektedir.

ithalatta EOSB firmalarimin pesin ve mal mukabili sonrasinda tercih ettikleri iigiincii

O0deme yontemi akreditifli 6ddemedir. Akreditif, ihracat firmalarinin tercih sebeplerine

benzer sekilde, ithalat¢1 firmalar tarafindan asagidaki sebepler ile tercih edilmektedir:

Akreditifin hem aliciy1 hem de saticiy1 korumast; ithalatgilarin akreditif uygulama
tercih sebebinin basinda gelmektedir. Pesin 6demenin getirdigi risk olmazken
aynt zamanda Odemenin ihracat¢t acisindan giivence altina alinmasin
saglamaktadir.

Ithalatc1 firma akreditif tercihi ile malin1 garanti altina almis olmaktadir.
Akreditif; sartlara uygun gelmeyen malzemelerin 6demesinin yapilmasini
onlemis olmakla birlikte, ihracatginin sevkiyati sartlara uygun olarak
gerceklestirmesini saglamaktadir.

Akreditifli 6deme tercihinin diger nedeni satict firma istegidir. Pesin 6deme
yapmay1 kabul etmeyen ithalatgilar, satict talebi ile akreditif sartlarina

baglanmaktadirlar.
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- Das ticaret faaliyetlerinin tiimiinde prensip olarak akreditif tercih eden sirketler,
ithalatlarinin hemen tiimiinde akreditif tercih etmektedirler. Zaman ihtiyaci ve
akreditif masraflarin1 yonetmede basarili ithalatgilar akreditif ile ticaretlerini
stirdiirdiikmektedirler.

- Ithal edilen iilke riski, ithalat¢ilarin akreditifli ddeme tercihinde bulunmasina
neden olmaktadir. Nakliye, giimriik, satic1 iilke mevzuat1 gibi sebepler de lilke
riskine dahil edilerek akreditif baglayiciligina ihtiya¢ ¢ikarmaktadir.

Akreditiften sonra tercih edilen Vesaik Mukabili 6deme yOntemi icin asagidaki

sebepler belirtilmistir:

- Akreditif masraflarina ve gerektirdigi zamana katlanmamak i¢in, satici firmalarin
talebi ile vesaik mukabili 6deme sekli tercih edilmektedir. Satici agisindan daha
riskli olmasina ragmen, pesin 6deme yapmayan ithalat¢ilart bir nevi baglayici
ozelligi olmasi agisindan tercih sebebi olmaktadir.

- Ithalatg1 firmalar da satici tarafindan talep gelmesinin yaminda, akreditif
masraflarindan kaginmak amaciyla vesaik mukabilini tercih etmektedirler.
Akreditif giivenli olmasina karsin, ithalat¢t firmalarda etkin olarak takibinin
yapilmiyor olmasi akreditiften uzaklastirarak vesaik mukabilini tercih etmeye
yoneltmektedir.

- Ithal edilen iilke riskinden dolay, iiriinlerini uygun bir sekilde teslim alamama
riskini azaltmak amaci ile vesaik mukabili uygulanmaktadir.

EOSB ithalat firmalar ile yapilan anket ¢calismasinda, ithalatta tercih edilen 6deme
yontemlerinden belirtilenler diginda, kabul kredili, BOP ve mahsuben 6deme yontemleri
de tercih edilmektedir. Tercih sebebi olarak satici firma istegi dogrultusunda olarak
belirtilmis olup; bu 6deme tercihlerinde de, uygulama yiiksek oranda olmadigi i¢in detayl

bilgi elde edilememistir.
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3.5.3.0deme Tercihlerinin Tiirkiye Geneli ile Karsilarstirilmasi

Tablo 3.9. Odeme Sekillerine Gore Tiirkiye Ithalat Verileri

Od eme Sekli 2012 2013 2014 2015 2016 2017
Pegin Odeme 108 000 257| 117639 378| 119 326 764 05343023 77472 (48 78 640 436
Mal Mukabili ideme TOT734 281 T77764400] 713528310 68 796 114 81323 204 105 989 357
Vesail Mukabili Odeme 14 985 436 15523196 14920304 10 690 854 9031204 9 388 636
Akred itif 22540 652) 21271411 18 442 201 14 660 717 11 237 064 12 098 918
Vadeli Aloredirif 12 404 823 12205980 103542851 G078 845 9693 725 12771 359
Bedelsiz 3643 193 3199 614 6 242 608 6 870 688 8§ 814371 12 589 382
Ozel Takas 1 028 759 850313 32 883 18 961 16 000 788
Bagh Muamele 2 389 6 161 12 797 12027 15 676 179870
Kabul Kredili Akreditif 172 928 171 057 118 420 17 664 117 473 104 269
Kabul Kredili Vesaik M ukab ili 377 619 355348 493 063 472733 637 311 639 480
Kabul Eredili Mal Mukabili 4352 635 13676 316 465 312 422 37 237 46 930
Kaynak: Tiirkiye Istatistik Kurumu
Tablo 3.10. Odeme Sekillerine Gére Tiirkiye Ihracat Verileri
Od eme Sekli 2012 2013 2014 2015 2016 2017

Mal Mukabhili §deme 7324963 93793839 102834173 94 969 939 94 364 147 81 633 99
Pegin Od eme 218733516 15136099 14 928 437 13 847 3% 15 331 238 18 084 873
Vesaik Mukabili Od eme 24 409 330] 25878334 24 228 910 21413 138 20610973 17 337227
Alkreditif 14 328 538 12 280 664 11239 517 G684 014 8134 538 7884500
Bed elsiz 984 336 1369 009 1600 707 1 414 337 1423 937 2063 833
Vadeli Akred itif 2518118 2419748 2448234 2103718 1 648 203 14983272
Kabul K redili Vesails Mulabili 143 993 131 987 139 269 140 380 157 143 115 388
Kabul Kredili Mal Mukahili 71411 117414 112 354 7% 680 100 598 80 478
Kabul K redili Akreditif 30 323 38 234 44238 37 860 215373 11289
Bagh Muamele 335 1721 11750 12 104 11 366 111584
Ozel Takas 717939 620 062 18 704 70863 3878 339

Kaynak: Tiirkiye Istatistik Kurumu

Arastirma sonuglarinin, Tiirkiye Istatistik Kurumu’nda yer alan 6deme tercihlerine
gore ithalat ve ithracat verileri ile paralellik gdsterdigi gortilmektedir.

Ulkemizin ihracatlarinda mal mukabili ydnteminin en g¢ok tercih edilen ydntem
olmasinin bir sebebi, Tiirkiye’nin ihracat hacminin biiyiikk kisminin gelismis {ilkelere
gerceklestirilmekte olmasidir. Gelismis iilkelerin aym tiizel kisilerde oldugu gibi,
gelismekte olan iilkelere gozle goriilmeyen yaptirimlar gesitli olabilmektedir. Segici
gecirken glimriikler olarak adlandirabilecegimiz, giiclii devletlerin, gelismekte olan
iilkelerin ticaret hacimlerini kendi yararlar1 dogrultusunda yonlendirmek i¢in mevzuatlar
cikarmalart gibi; ithalatlarinda da iilke gelismisligini kullanarak 6deme konularinda da
daha ¢ok s6z hakkia sahip olmaktadirlar.

Diger taraftan, mal mukabili thracat islemleri Tiirkiye’de genel olarak gliven esasinin

gecerliligini gosteriyor olabilir. Ayrica, en yiiksek varlik oramina sahip olan KOBI’ler ve
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diger tiim ihracat firmalari, devletin ihracati tegvik politikalarindan yararlanmaktadir. Bu
kapsamda devlet, disa acik kalkinma politikas1 benimseyerek ihracatgi firmalara ihracat
faaliyetlerini ve rekabet giliclerini artirmak icin kredi destegi saglamaktadir. Ayni
zamanda ihracat¢ilarin 6demelerini alamama risklerine karsin da alacaklarini sigorta
edecek sekilde politikalar belirlemistir. Ihracatcilarin 6demelerini sigorta ettirmelerinden
dolay1 diisen risk ile ihracatgilar mal mukabili 6deme yontemini daha kolay tercih
edebilmektedirler.

Ithalat agisindan ise, Eskisehir gibi Tiirkiye ’nin de genel anlamda en ¢ok islem yaptig1
O0deme yontemi, riski en yiiksek olmasina ragmen pesin 6deme ile satin almadir. Buradaki
onemli belirleyici husus, ithalat faaliyetlerinin ihracatin slirdiiriilmesi i¢in sart olmasidir.
Otomotiv sektorli gibi sanayide yliksek sektorel orana sahip endiistriler ithalata dayali
ithracat yapmaktadirlar. Bu nedenle de karar verme giicleri nispi olarak zayiflamaktadir.
Ayrica satin alinan malzemelerin giimriik islemlerinin tamamlanmasi i¢in giimriikte
bekletilmesi, oldukc¢a masrafli olmaktadir ve buna katlanmamak amaci ile pesin 6deme

tercih sebebi olabilmektedir.

3.6.Sonuc ve Oneriler

Arastirma kapsaminda elde edilen bilgiler 1s18inda, ihracat ve ithalatta 6deme
tercihlerine etki eden belli bash unsurlar saptanmistir. Ihracat ve ithalatta riskler ve
avantajlar farkli oldugu i¢in, ayr perspektiflerden degerlendirilmis olup ortak sonug son
paragraflar olarak eklenmistir.

Thracat yapan EOSB firmalari tarafindan pesin ddeme yapan firmalar ile isbirligine
oncelik verilmek istenmesine ragmen, yliksek oran ile mal mukabili 6deme yOntemi
uygulandig1 goriilmiistiir. Bu agidan, ihracatta satici ile alic1 arasinda gliven esasina dayali
faaliyet siirdiirildiiglinii soylemek miimkiindiir; uzun soluklu dis ticaret igbirliginin
varliginin gostergesi olabilir ve firmalarimiza olan giliveni pekistirmektedir. Diger
taraftan, en yiiksek riske sahip olan 6deme yontemi mal mukabili olmasina ragmen en
cok tercih edilen yontem olmasi, firmalar1 finansal anlamda sikintiya diisiirmektedir.

Asil olarak her iki taraf i¢in de en giivenilir yontem olan akreditifin tercih edilmeme
sebebi, masrafli ve zaman alan bir yontem olmasindan ziyade, akreditif konusunda ciddi
bir bilgi eksikliginin olmasi ve bundan dolay1 karmasik gériinmesidir. Bu da ihracatgilar
Odemelerini garanti altina almaktan alikoymaktadir. Ek olarak alisilagelmis faaliyetlerin

degisime ugramasi, firmalar ve ¢aliganlar tarafindan direncle karsilandigi i¢in halihazirda
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yiirliyen diizenin gelismesine engel olmaktadir. Banka Odeme Yiikiimliiliigii, giderek
onemli hale gelmesine ragmen firmalar degisim i¢in direng gostermektedirler.

Ihracatg1 firmalar, ihracat mevzuati kapsaminda olan tesvikler ve destekleyici
yonetmeliklerden de faydalandiklari igin, 6deme tercihlerinde teorik olarak olmasi
istenen sekilde faaliyet gostermemektedir. Ancak, firmalarin Eskisehir ve iilke
ekonomisine katkilari, geng isgiicli ile etkili ve verimli bir sekilde giderek artmaktadir.

Ithalat yapan EOSB firmalar1 acisindan ise, ihracat islemlerinin tersi olarak mal
mukabili ¢alisan firmalara Oncelik verilmek istenmektedir ve pesin alimlar firmalari
finansal sikintiya diisiirmektedir. Calismamizda dikkat ¢eken husus, ithalatin biiyiik
cogunlugunun ihracat igin iiretim amaciyla gerceklestirilmesidir. Ihracatin ithalata
yiiksek oranda bagli olmasindan dolayr da, ithalat asamasinda, firmalar kendi
taleplerinden ¢ok, ihracat yapacaklari firmanin yonlendirmeleri dogrultusunda hareket
etmektedirler. Pesin 6deme tercihinde bulunmalari, acil malzeme tedarigi ve ana sanayi
tedarik¢isinin simirlamalarindan kaynaklanmaktadir. Diger durumlarda ithalatgilarin
isteyecegi gibi mal mukabili ve akreditif, sonrasinda vesaik mukabili 6deme yontemleri
uygulanmaktadir. Ithalat firmalari, ithal edecekleri materyallerin giimriik vergi ve diger
masraflarina katlanmak ve ayrica maliyet konusunda imtina etmek durumunda olduklar
icin ihracata gore daha dikkatli ve giivenli hareket etmektedirler. Ancak, ithalat
konusunda da yine ¢alismamiz sonucu bilgi eksikligi ve direng mevcut oldugu tespit
edilmistir.

Onemle {izerinde durulmasi gereken konularin basinda egitim gelmektedir. Istindam
edilen personellere gerekli uzmanlagsma egitimlerinin verilmesi veya uzman personellerin
istthdam edilmesi, dis ticaret faaliyetlerinin daha basarili bir sekilde ilerlemesinde ¢ok
onemli rol oyanayacaktir.

Egitim stlireci basarihi bir sekilde siirdiiriildiigii takdirde, firmalar dis ticaret
davraniglarim da giincelleme yoluna gideceklerdir. Geleneksellesmis dis ticaret
faaliyetlerinin sliregelmesi dolayisi ile, aslinda en gilivenilir yontem olan akreditifli deme
yonteminin gerektigi gibi uygulanmasi, yeterli egitim ve bilgilendirme ile birlikte artarak
yayginlagmalidir. Bu yol ile, ithalat faaliyetlerinde giiven zemini kaygan oldugundan
dolay1 ithalat¢inin akreditife zorlamasi ile degil; tiim dis ticaret faaliyetlerinin bilingli bir
sekilde ve garanti ve giiven ile gergeklestirilmis olmasi saglanmalidir.

Ayrica, gelisen teknoloji ile artik son derece hizli olan elektronik iletisim ag1, dis

ticarette kendini Banka Odeme Yiikiimliiliigii olarak gostermektedir. BOP, tiim ticaret
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faaliyetlerinde oldugu gibi; dis ticaret faaliyetlerinde de giderek etkin olmaya baslamistir.
Odeme ve tedarik garantisi yamnda, zaman, masraf ve emek tasarrufu saglayarak
taraflarin en ¢ok tercih etmesi gereken 6deme yontemi olmalidir. Eskisehir Organize
Sanayi Bolgesi’nde faaliyet gosteren firmalarin kisa vadede olmasa bile, orta vadede

gelisecegini umut ederek ifade etmekteyiz.
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Son Soz
Siyasi, askeri zaferler ne kadar biiyiik olursa olsunlar, ekonomik zaferler ile
taclandirilmaziarsa elde edilen zaferler kalici olamaz ve saglanan faydali sonuglardan

yvararlanabilmek icin  ekonomimizin, ekonomik egemenligimizin  saglanmast,

giiclendirilmesi ve genisletilmesi lazimdir. (MUSTAFA KEMAL ATATURK)
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FIRMANIZIN UNVANI :

1.Firmanizin yer aldig1 sektorii isaretleyiniz.

[0 Makine imalat Sanayi O Tas ve Topraga Dayali Imalat Sanayi

O Kimya, Kauguk ve Plastik Sanayi O Metal Egya ve Metal Ana Sanayi

O Gida Sanayi O Tekstil, Hazir Giyim ve Konfeksiyon
Sanayi

OO0 Madencilik O Elektrikli Aletler ve Elektronik Sanayi

O Orman Uriinleri, Kagit ve Mobilya Sanayi O Diger
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2.Firma olarak 2013-2018 yillar1 arasinda ihracat yaptiginmiz iilkeleri isaretleyiniz.

O Amerika Ulkeleri (Kuzey+Giiney) O Avrupa Ulkeleri (Euro Zone)
O Eski Dogu Blogu (Rusya, Ukrayna, Sirbistan) O Diger Avrupa Ulkeleri

O Tiirki Cumhuriyetler O Ortadogu Ulkeleri

O Birlesik Krallik Ulkeleri O Afrika Ulkeleri

(Ingiltere, Kuzey Irlanda, Galler ve Iskocya) O Uzakdogu Ulkeleri

3.Liitfen asagidaki 6deme yoOntemlerinden ihracat faaliyetiniz i¢in olacak sekilde,
uygulama sikligina gore “1” en az “5” en c¢ok uygulamayi temsil edecek sekilde
stiralayimiz. (Kullanilmayan yontemleri isaretlemenize gerek yoktur.)

O PESIN ODEME ve PREFINANSMAN

0O MAL MUKABILI

O VESAIK MUKABILI

O AKREDITIF

O KABUL KREDILi ODEME (POLICE ILE SATIS)
0 KONSINYE

0 MAHSUBEN ODEME

00 KARSI TICARET

0O BANKA ODEME YUKUMLULUGU

4 ihracat siirecinizde uyguladigimz bu 6deme ydntemlerini tercihe gdre hangi
sebeplerden dolay1 tercih etmektesiniz?

4.1. PESIN ODEME yé&ntemini tercih ediyoruz, ¢iinkii;
O Sirket prensibimiz bu yondedir.
O Ihrag ettigimiz iiriin 6zelliginden dolay1
O Pazarda giiglii oldugumuz i¢in

OO Odeme alamama riskine katlanmamak igin
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O Prefinansman saglamak i¢in
O ihrag ettigimiz iilke ve/veya firma riskinden dolay1
O Odeme asamasinda evrak vs. masrafi olmadigindan dolay1

O Finansal olarak 6deme riskini karsilayacak giictimiiz oldugundan dolay1

4.2. MAL MUKABILI yéntemini tercih ediyoruz, ciinkii;
O Alicilar ile uzun siiredir ticaret sonucu giiven esasindan dolay1
O Alict firma istegi dogrultusunda, miisteri kaybetmemek i¢in
O Pazarda rekabet¢i olmak igin,
O Finansal olarak 6deme riskini karsilayacak giiciimiiz oldugundan dolay1

O Odeme asamasinda evrak vs. masrafi olmadigindan dolay1

4.3. VESAIK MUKABILI yéntemini tercih ediyoruz, ¢iinki;
O Sirket prensibimiz bu yondedir.
O Alict firma istegi dogrultusunda
O Alicilar ile uzun stiredir ticaret sonucu giiven esasindan dolay1
O Akreditif masrafina katlanmaksizin 6demeyi nispeten garanti altina almak
i¢in

O ihrag ettigimiz iilke riskinden dolay1

4.4. AKREDITIF ydntemini tercih ediyoruz, ¢iinki;
O Sirket prensibimiz bu yondedir.
O Alict firma istegi dogrultusunda
O Odemeyi garanti altina almak icin
O Odeme disindaki sartlarda da hem alicty1 hem saticty1 korudugu ve bagladig
icin

O ihrag ettigimiz iilke riskinden dolay1



4.5. POLICE ILE SATIS yéntemini tercih ediyoruz, ¢iinkii;
O Sirket prensibimiz bu yondedir.
O Alict firma istegi dogrultusunda

O Polige ile finansman imkam saglamak i¢in (vadesinden 6nce kirdirma, ciro
edebilme)

5.Firmanizin ihracat islemlerinde 6deme yontemlerinin etkisinin oldugunu diisiiniiyor
musunuz?

5.1. Odeme sekli ihracat siireclerimizi etkiliyor.
O Pesin 6deme aldigimiz firmalar ile ¢alismaya oncelik veririz.
O Mal mukabili ihracatlarimiz finansal olarak firmamizi sikintiya diisiirmektedir.
O Uretimlerimizi/Satislarimizi 6deme riskine gore siralariz.
O Uretimlerimizi/Satislarimiz1 ithalatg1 firma riskine gore siralariz.

O Uretimlerimizi/Satislarimiz1 Ithalatgmin iilke riskine gore siralariz.

5.2. 0O Odeme sekli ihracat siireglerimizi etkilemiyor.
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6.Firma olarak 2013-2018 yillar1 arasinda ithalat yaptiginiz iilkeleri isaretleyiniz.

O Amerika Ulkeleri (Kuzey+Giiney) O Avrupa Ulkeleri (Euro Zone)
O Eski Dogu Blogu (Rusya, Ukrayna, Sirbistan) O Diger Avrupa Ulkeleri

O Tiirki Cumhuriyetler O Ortadogu Ulkeleri

O Birlesik Krallik Ulkeleri O Afrika Ulkeleri

(Ingiltere, Kuzey Irlanda, Galler ve Iskocya) 0 Uzakdogu Ulkeleri

7.Liitfen asagidaki 6deme yoOntemlerinden ithalat faaliyetiniz igin olacak sekilde,
uygulama sikligina gore “1” en az “5” en c¢ok uygulamayi temsil edecek sekilde
stiralayimiz. (Kullanilmayan yontemleri isaretlemenize gerek yoktur.)

O PESIN ODEME

0O MAL MUKABILI

O VESAIK MUKABILI

O AKREDITIF

O KABUL KREDILI ODEME (POLICE)
0 KONSINYE

0 MAHSUBEN ODEME

00 KARSI TICARET

0O BANKA ODEME YUKUMLULUGU

8.Ithalat siirecinizde uyguladigimz 6deme ydntemlerini segim sebeplerinizi siralayiniz.

8.1. PESIN ODEME ydntemini tercih ediyoruz, ¢iinkii;
O Sirket prensibimiz bu yondedir.
O ithal ettigimiz {iriin 6zelliginden dolay1 (8zellikli mal)
O Satic1 firma istegi dogrultusunda (az sayida, gii¢lii ihracatgi)
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[ ithal konusu malin acil teslim alinmasi ihtiyacindan dolay1
O Saticiya prefinansman saglamak igin

O Ulke riski (Ekonomik, politik, savas gibi sebeplerle) saticinin pesin 6deme
talebinden dolay1

O Odeme asamasinda evrak vs. masrafi olmadigindan dolay1

O Firma olarak iiriin-tiretim kaybr riskini karsilayacak giiclimiiz oldugundan
dolay1

8.2. MAL MUKABILI yéntemini tercih ediyoruz, ¢iinki;
O Alicilar ile uzun siiredir ticaret sonucu olusan giivenden dolay1
O Endiistride gii¢lii oldugumuz i¢in duyulan giiven ve prestij sayesinde
O Uriiniin teslim alinmamasi riskine katlanmamak igin
O ithalat iilkesi riskinden dolay: (iilke-iiriin politikalar: riski)
O Saticiya giivenmeme sonucu yaptirim giictimiiz oldugu igin

O Odeme asamasinda evrak vs. masrafi olmadigindan dolay1

8.3. VESAIK MUKABILI yontemini tercih ediyoruz, ¢iinkii;
O Sirket prensibimiz bu yondedir.
O Satici firma istegi dogrultusunda

O Odeme 6ncesi malin teslim almabilmesi imkam (Akreditifin baglayicilig
yoktur.)

O Akreditif masrafina katlanmaksizin malin teslimini garanti altina almak i¢in

O ithal ettigimiz iilke riskinden ya da mevzuatindan dolay1

8.4. AKREDITIF yéntemini tercih ediyoruz, ¢iinkii;
O Sirket prensibimiz bu yondedir.
O Satici firma istegi dogrultusunda

0O Mal teslimini garanti altina almak i¢in
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O Sartlar1 ile hem aliciy1 hem saticiy1 korudugu ve bagladigi igin

O ithalat yapilan iilke riskinden dolay1

8.5. POLICE ILE SATIS yéntemini tercih ediyoruz, ¢iinkii;
O Sirket prensibimiz bu yondedir.
O Satici firma istegi dogrultusunda

O Polige ile finansman kaynagi saglamak igin (6deme 6ncesi polige ile malin
teslim alinmasi)

9.Firmanizin ithalat islemlerinde 6deme yoOntemlerinin etkisinin oldugunu diisiiniiyor
musunuz?

9.1. Odeme sekli ithalat siireclerimizi etkiliyor.
O Mal mukabili yontemini kabul eden firmalar ile galismaya oncelik veririz.

O Pesin 6demeli ithalatlarimiz finansal/iiretimsel olarak firmamizi sikintiya
distirmektedir.

O Yurtdis1 satinalma tercihlerimizi 6deme yontemine gore siralariz.
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9.2.

O Yurtdis1 satinalma tercihlerimizi ihracatgi firma riskine gore siralariz.

O Yurtdis1 satinalma tercihlerimizi ihracatginin iilke riskine gore siralariz.

O Odeme sekli ithalat siireglerimizi etkilemiyor.
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